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บทท่ี 5 
บทสรุป 

การวิจัยเรื่อง การจัดการตลาดลางสาดและลองกองในระบบวนเกษตรพื้นที่ทิวเขาผีปนนํ้า
ตะวันออกในเขตจังหวัดอุตรดิตถ กรณีศึกษา ลองกองและลางสาด ตําบลแมพูล ตําบลบานดานนาขาม และ
ตําบลนางพญา มีวัตถุประสงค 3 ขอ ประกอบดวย 1) เพื่อศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณ
การตลาด และสถานการณสภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบ
วนเกษตร ในพื้นที่ 3 ตําบล ในพื้นที่ตําบลแมพูล ตําบลบานดานนาขาม และตําบลนางพญา 2) เพื่อ
ศึกษาพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 
และ 3) เพื่อพัฒนารูปแบบชองทาง การจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวน
เกษตร ซึ่งการศึกษาครั้งน้ีใชวิธีการศึกษาจากเอกสาร งานวิจัยที่เกี่ยวของ แบบสอบถามพฤติกรรม
ผูบริโภคลางสางสาดและลองกอง และศึกษารูปแบบชองทางการจัดจําหนายดวยการสนทนากลุม 3 
พื้นที่ สามารถนําเสนอบทสรุปไดดังน้ี  

 
สรุปผลการวิจัย 
สรุปขอคนพบตามวัตถุประสงคการวิจัย 

 วัตถุประสงคขอ 1 ผลการศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณการตลาด และ
สถานการณสภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 

สถานการณการผลิตลางสาดและลองกอง  
 สถานการณผลผลิตลางสาดและลองกองภาพรวม โดยการประมาณการ 3 ตําบล 
(สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562) พบวา  
 พื้นที่เพาะปลูกลางสาดป 2562 มีจํานวน 8,682 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลางสาดป 2561 มีจํานวนพื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 2,416 ไร, ซึ่งเปนพื้นที่ใหผลผลิตลางสาดป 
2562 จํานวน 8,682 ไร เมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูกป 2561 มีพื้นที่ลดลง จํานวน 2,131 ไร 
โดยคิดเปนปริมาณผลผลิตลางสาดป  2562 จํานวน 4,341 ตัน ซึ่งลดลงจากป 2561 จํานวน 
1065.50 ตัน  
 พื้นที่เพาะปลูกลองกองป 2561 และ 2562 มีปริมาณพื้นที่เพาะปลูกเทากัน คือ 27,636 ไร
ซึ่งเปนพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 21,459 ไร และคิดเปนปริมาณผลผลิตลองกองป 
2562 จํานวน 29,548.40 ตัน ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับผลผลิตลองกองป 2561 โดยมีปริมาณผลผลิต
เพิ่มข้ึนจากป 2561 เทากับ 17,437.70 ตัน  
 สถานการณการตลาดลางสาดและลองกอง 

สถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองภาพรวม 3 พื้นที่ พบวา ราคาอางอิงของ
ลางสาดและลองกอง จะมีราคาอางอิงจากตลาดกลางผลไม 2 แหง คือ ตลาดกลางผลไมหัวดง และ
ตลาดกลางผลไมนานกกก ซึ่งราคาอางอิงที่ตลาดกลางผลไมนานกกก จะสูงกวา 1-2 บาท  

ป 2562 ลางสาดตลาดกลางผลไมหัว ราคาเบอรชอรวม หนาสวน 10 - 13 บาท ราคาขายสง  
12 - 15 บาท ราคาเบอรรวม หนาสวน ราคา 6 -7 บาท ราคาขายสง 8 - 9 บาท ซึ่งมีราคาเฉลี่ย
โดยรวมลดลงจากป 2561 ประมาณกิโลกรัมละ 3 - 4 บาท  
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ป 2562 ลองกองตลาดกลางผลไมหัว ราคาเบอรชอรวม หนาสวน 19 – 25 บาท ราคาขาย
สง  12 - 15 บาท ราคาเบอร 2 หนาสวนราคา 17 – 20  บาท ราคาขายสง 8 - 9 บาท ราคาเบอร 3 
หนาสวนราคา 13 - 18 บาท ราคาขายสง 8 - 9 บาท เบอรรวม หนาสวน ราคา 8 - 11 บาท ราคา
ขายสง 8 - 9 บาท ซึ่งมีราคาเฉลี่ยโดยรวมลดลงจากป 2561 ประมาณกิโลกรัมละ 4 - 5 บาท  
 เมื่ อ เที ยบสถานการณ ราคาผลผลิต พบวา ราคาลางสาดและลองกองในป  2562                        
มีราคาขายหนาสวน และราคาขายสงตํ่ากวาป 2561 เน่ืองจาก (1) มีปริมาณผลผลิตลางสาด และ
ลองกอง ป 2562 มากกวา ป 2561 (2) ผลผลิตเกิดความเสียหายจากภัยธรรมชาติ (3) ผลผลิตของ
จังหวัดอุตรดิตถออกสูตลาดชากวาผลผลิตของภาคตะวันออกและภาคใต ทําใหความตองการบริโภค
อิ่มตัว 4) ในชวงเวลาดังกลาว มีผลไมชนิดอื่น เชน มังคุด เงาะ สับปะรด ซึ่งจะมาทดแทนการบริโภค
ลางสาดและลองกอง 5) ผลผลิตลางสาด ลองกองในพื้นที่ใกลเคียงเขามาจําหนายในตลาดกลางผลไม
หัวดง และตลาดกลางผลไมนานกนก 

สถานการณชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง 
 ลักษณะของชองทางการจัดจําหนายลางสาดภาพและลองกองภาพรวม 3 พื้นที่ พบวา 

ลักษณะการดําเนินงานของตลาดแบงออกเปน 2 ชองทาง คือ 
1) ชองทางจัดจําหนายผานผูคาคนกลาง  

1.1) ผูคาปลีกทองถ่ินที่รับซื้อผลผลิตจากเกษตรกรและเปดจุดจําหนายใน
พื้นที่ใหกับผูบริโภคคนสุดทาย ไดแก ผูคาปลีกที่จําหนายผลผลิตในตลาดระดับหมูบาน ตําบล และ
อําเภอตางๆ ในเขตพื้นที่จังหวัดอุตรดิตถและจังหวัดใกลเคียง 

1.2) ผูคาคนกลางที่ทําหนาที่รวบรวมผลผลิตจากเกษตรกร และขนสงเพื่อ
จําหนายใหกับผูคาปลีกตางจังหวัด  

2) ชองทางการจัดจําหนายผานออนไลน 
 เกษตรกร และผูคาปลีกทองถ่ิน รับคําสั่งซื้อจากสื่อออนไลน และสงผลผลิต

ผานระบบขนสงของเอกชนและไปรษณียไทย ใหกับผูบริโภคโดยตรง  
วัตถุประสงคขอ 2 ผลการศึกษาพฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของ

ระบบวนเกษตร  
คณะผูวิจัยสามารถสรุปขอคนพบพฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกอง ไดดังน้ี  
1. ระดับความคิดเห็นของปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดาน มรีายละเอียดแต

ละปจจัยดังน้ี  
 จากขอคนพบปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่มีผลตอพฤติกรรมการบริโภคลางสาด 
พบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดาน ที่ผูบริโภคมีความเห็นในระดับมากดังน้ี (1) ดาน
ผลิตภัณฑผูบริโภคมีความคิดเห็นวาความมีช่ือเสียงของลางสาดและเปนผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ 
มีความคิดเห็นอยูในระดับมาก (2) ดานราคาผูบริโภคมีความคิดเห็นวาราคาขายลางสาดจังหวัด
อุตรดิตถ ราคาถูกอยูในระดับมาก (3) ดานชองทางการจัดจําหนายผูบริโภคมีความคิดเห็นวาความ
สะดวกในการหาซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถอยูในระดับมาก และ (4) ดานการสงเสริมการตลาด
ผูบริโภคมีความคิดเห็นวางานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP อยูในระดับมาก 
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 สําหรับลองกอง พบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดาน ผูบริโภคมีความคิดเห็น
ในระดับมาก (1) ดานผลิตภัณฑผูบริโภคมีความคิดเห็นวาความมีช่ือเสียงและเปนผลไมประจําจังหวัด
อุตรดิตถมีความคิดเห็นอยูในระดับมากที่สุด (2) ดานราคาผูบริโภคมีความคิดเห็นวาความคุมคาของ
ราคาลองกองจังหวัดอุตรดิตถอยูในระดับมาก (3) ดานชองทางการจัดจําหนายผูบริโภคมีความคิดเห็น
วาความสะดวกในการหาซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถอยูในระดับมากที่สุด และ (4) ดานการสงเสริม
การตลาดผูบริโภคมีความคิดเห็นวางานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP อยูใน
ระดับมาก 
 2. จากขอคนพบความคิดเห็นของผูบริโภคที่มีตอชองทางการจัดจําหนาย 4 ชองทาง ดังน้ี 
(1) ผูบริโภคมีความมั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดและลองกองที่มีคุณภาพ อยูในระดับมาก จากการที่
เกษตรกรนําผลผลิตมาจําหนายเอง (2) ชองทางการจัดจําหนายที่นําผลผลิตมาจําหนาย ผูบริโภคมี
ความมั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับคุณภาพ อยูในระดับมาก จากการซื้อผานพอคาคน
กลางในทองถ่ิน (3) ผูบริโภคมีความมั่นใจไดวาจะไดลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับคุณภาพ อยูในระดับ
มาก จากการซื้อผานรานคาปลกี/หางสรรพสินคา (4) ผูบริโภคมีความมั่นใจในคุณภาพ อยูในระดับมาก 
จากการรับประกันจากผูจัดจําหนายผานชองทางการจัดจําหนายในระบบออนไลน  
 3. พฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ พบวา (1) ปริมาณการซื้อ
ลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญผูบริโภคจะซื้อในปริมาณครั้งละ 2 กิโลกรัม (2) สวน
ใหญผูบริโภคจะซื้อเพราะรสชาติ (3) คุณภาพของผลผลิต และ (4) มีลักษณะเปนชอยาว 
 จากขอคนพบในเรื่องปจจัยสวนประสมทางการตลาด ชองทางการจัดจําหนาย และ
พฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกองทีนั่กวิจัยคนพบจึงนําไปสูการพัฒนารูปแบบชองทางการจัด
จําหนายลางสาดและลองกองเพื่อนําผลผลิตขยายออกสูตลาดตางจังหวัดในการแกปญหาปริมาณ
ผลผลิตโดยเฉพาะลองกองในกลางฤดูที่ผลผลิตออกสูตลาดเปนจํานวนมากเพื่อไมใหลางสาดและ
ลองกองลนตลาดที่จะสงผลใหราคาของผลผลิตตํ่าลงมาก และในปจจุบันผูบริโภคไดใหความสนใจใน
การหาซื้อสินคาผานทางสื่อออนไลนเพิ่มข้ึนเพราะผูบริโภคมีความมั่นใจในคุณภาพและการรับประกัน
จากผูขาย ดังน้ันการขยายชองทางการตลาดออนไลนจึงเปนชองทางการตลาดอีกหน่ึงชองทางที่จะ
สามารถระบายผลผลิตลางสาดและลองกองออกสูตลาดเพิ่มมากข้ึน  
 สรุปขอคนพบพฤติกรรมผูคาคนกลางรูปแบบชองทางการจัดจําหนายรูปแบบเดิมในภาพรวม
ทั้ง 3 พื้นที่ พบวา ผูคาคนกลางเปนผูที่มีบทบาทในการกําหนดราคารับซื้อลางสาดและลองกองจาก
เกษตรกรทุกเบอร โดยลางสาดและลองกองที่มีลักษณะเปนชอยาว ผลไมรวง ผิวสวย จะรับซื้อใน
ราคาที่สูงกวาผลผลิตที่มีลักษณะผลรวง ผิวเปลือกดํา หากเกษตรกรไมมีการคัดแยกเกรดมาใหกับ
พอคาคนกลางๆ ก็จะรับซื้อในลักษณะเปนชอรวมซึ่งจะทําใหเกษตรกรไดราคาขายไมสูง พอคาคน
กลางก็จะไดโอกาสในการที่จะนําลางสาดและลองกองที่รับซื้อในลักษณะรวมชอมาคัดแยกเกรดทํา
คุณภาพเองอีกครั้งหน่ึงทําใหพอคาคนกลางไดกําไรเพิ่มมากข้ึน นอกจากน้ียังคนพบวาพอคาคนกลาง
ที่รับซื้อลางสาดและลองกองสวนใหญเปนพอคาในทองถ่ินรายยอยไมสามารถระบายผลผลิตที่มี
ปริมาณมากไปยังตลาดตางจังหวัดทําใหเกิดปญหาปริมาณผลผลิตลนตลาดทําใหราคาผลผลิตตกตํ่า 
และการกดราคาของผูคาคนกลาง ดังน้ัน (1) หนวยงานภาครัฐควรสงเสริมใหเกษตรกรทําคุณภาพ
ลางสาดและลองกอง (2) ติดตอผูคาคนกลางนอกพื้นที่เขามาต้ังจดุรับซือ้ลางสาดและลองกอง (3) ควร
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มีการรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลองกองในพื้นที่ เพื่อสรางความเขมแข็งทางดานการตอรองราคาการ
จําหนายลองกอง เพื่อไมใหเสียเปรียบพอคาคนกลางกดราคา (4) ห น วย ง าน ภ าครั ฐ ควร ให ก าร
สนับสนุนงบประมาณคาขนสงผลผลติลางสาดและลองกอง เพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมหวัดงและ
ตลาดกลางผลไมนานกกก ซึ่งเปนการชวยระบายผลผลิตออกสูตลาด และเกษตรกรไมตองปลอยทิ้ง
ผลผลิต  (5) สงเสริมใหเกษตรกรเพิ่มชองทางการจัดจําหนายแบบออนไลน 

วัตถุประสงคขอ 3 ผลการพัฒนารูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืช
เศรษฐกจิของระบบวนเกษตร  

 คณะผูวิจัยไดพัฒนารูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง จํานวน 4 
รูปแบบ ดังน้ี 

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 1 
เกษตรกรจําหนายลองกองใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดที่ ต้ังจุดรับซื้อในพื้นที่ โดย

เกษตรกรจะเปนคนคัดแยกคุณภาพลองกองเอง และจําหนายใหกับผูคาคนกลางตลาดผลไมแตละ
จังหวัด ซึ่งชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที ่1 จะทําใหเกษตรกรมีรายไดจากการขายลองกอง เพิ่มข้ึน 
กิโลกรัมละ 1-2 บาท  

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 2  
เปนการรวมกลุมของเกษตรกร โดยมีวัตถุประสงคเพื่อ ทําคุณภาพลองกอง เพื่อสงเสริมดาน

สวัสดิการ ความมั่นคง ยกระดับคุณภาพชีวิตของเกษตรกร และเพื่อแกไขปญหาสถานการณราคา
ผลผลิตตกตํ่า และผลผลิตลนตลาด ซึ่งชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 2 จะทําใหเกษตรกรมีรายได
จากการขายลองกองเพิ่มข้ึน กิโลกรัมละ 0.50 – 1 บาท  

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 3  
การไดรับงบประมาณสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาดและลองกองจากหนวยงานภาครัฐ 

เพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมในทองถ่ินที่หางไกลและผลผลิตตอวันปริมาณนอย(ไมคุมคากับผูคา
คนกลางที่เขาไปรับซื้อผลผลติตอครั้ง) สงผลใหเกษตรกรเก็บเกี่ยวผลผลติออกไปจําหนายโดยไมปลอย
ทิ้ง   

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 4 
เกษตรกรจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกองแบบ Online Marketing สูผูบริโภคโดยตรงมี

รายไดเพิ่มข้ึน มีฐานลูกคาเปนของเกษตรกรโดยตรงเพื่อจัดจําหนายผลผลิตทางตลาดออนไลนใน
ฤดูกาลผลผลิตในปถัดไป  
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อภิปรายผล 
 การอภิปรายผลการวิจัย เรื่อง การจัดการตลาดลางสาดและลองกองในระบบวนเกษตรพื้นที่
ทิวเขาผีปนนํ้าตะวันออกในเขตจังหวัดอุตรดิตถ กรณีศึกษา ลองกองและลางสาด ตําบลแมพูล ตําบลบาน
ดานนาขาม และตําบลนางพญา สามารถอธิบายไดดังน้ี 
 1)  ผลการศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณการตลาด และสถานการณสภาพชองทางการ
จัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร ภาพรวม 3 ตําบล  
 สถานการณการผลิต พบวา ปริมาณผลผลิตลางสาดป 2562 เมื่อเปรียบเทียบกับป 2561              
มีปริมาณผลผลิตลดลง คิดเปนรอยละ 11 เน่ืองจาก เกษตรกรลดพื้นที่การปลูกลางสาด โดยการ
นําเอากิ่งลองกองมาตอยอดกับตนลางสาดที่เคยปลูกเดิม ทําใหปริมาณลางสาดในพื้นที่ลดลง 
สอดคลองกับอาน แปลงดี (2557) ที่กลาววา สถานการณลางสาดในพื้นที่อําเภอลับแล เหลือพื้นที่
ปลูกอยูเพียง รอยละ 10 ของพื้นที่ปลูกผลไมทั้งหมดในอําเภอลับแล สวนที่เคยปลูกลางสาดเดิมกลับ
กลายเปนลองกองไปเกือบทั้งหมด จากการโคนตนลางสาดเดิม นํายอดพันธุลองกองมาเสียบเปลี่ยน
ตนใหม เน่ืองจากราคาซื้อขายในตลาดของลองกองสูงกวาลางสาดมาก นอกจากน้ีแลว แนวคิดการ
ปลูกพืชเศรษฐกิจที่มีมูลคาทางเศรษฐกิจสูงทดแทน ที่มีตลาดรองรับ เปนผลมากจากการที่เกษตรกร
ในพื้นที่ประสบกับปญหาภาระหน้ีสิน มีรายไดไมคุมกับคาใชจายในแตฤดูการผลิต อันเปนผลจาก
ราคาผลผลิตตกตํ่า จึงทําใหเกษตรกรในพื้นที่ใหความสําคัญกับการทําสวนทุเรียนและลองกอง 
เน่ืองจากสรางรายไดใหกับเกษตรกรมากกวา    
 และมีปริมาณผลผลิตลองกองป 2562 เมื่อเปรียบเทียบกับป 2561 มีปริมาณผลผลิต
เพิ่มข้ึน คิดเปนรอยละ 19 แตผลผลิตลองกองมีคุณภาพตํ่า เน่ืองจาก จํานวนของตนลองกองที่ใหผล
ผลิตเพิ่มข้ึน รวมถึงสภาพอากาศแหงแลง  สอดคลองกับ กฤชพร ศรีสังข (2559) ที่ ศึกษาเรื่อง 
โครงการวิจัยและพัฒนาการผลิตลองกองคุณภาพในสภาพแวดลอม เปลี่ยนแปลงเขตภาคเหนือ
ตอนลาง ที่กลาววา จังหวัดอุตรดิตถเปนแหลงผลิตลองกองในเขตภาคเหนือตอนลาง ซึ่งมีปญหาใน
การผลิตลองกอง ผลผลิตมีคุณภาพตํ่า เน่ืองจากการที่ภาวะแหงแลงผิดปกติ จะมีผลกระทบตอการ
ผลิตลองกองของเกษตรกร กอใหเกิดปญหาผลผลิตตํ่ามากและผลผลิตไมมีคุณภาพ ซึ่งเปนปญหาที่
สําคัญมากในพื้นที่ ลองกองในภาคเหนือจึงมีคุณภาพดอยกวาทางภาคตะวันออกและภาคใตมาก และ
ไมเปนที่ตองการของตลาด ทั้งชอผลและรสชาติ ดังน้ัน เพื่อเปนการเพิ่มคุณภาพผลิตลองกองของ
เกษตรกรเขตจังหวัดอุตรดิตถ เกษตรกรควรการปรับกระบวนการผลิต รวมถึงการใชเทคโนโลยีการ
ผลิตลองกองใหเหมาะสมกับสภาพพื้นที่และสภาพภูมิอากาศที่เปลี่ยนแปลง ตลอดจนเงื่อนไขของ
เกษตรกรผูปลูกลองกอง โดยใหมีความเหมาะสมกับทางดานเกษตรศาสตร เศรษฐกิจและสังคม
 สถานการณการตลาด พบวา ปริมาณความตองการของตลาด และราคาจําหนายข้ึนอยูกับ
ความตองการของผูบริโภคคนสุดทาย สอดคลองกับ งานวิจัยของ รัชนีกร ปญญา (2561) ที่ศึกษา
เรื่อง การวิจัยเพื่อพัฒนาการตลาดสินคาเกษตรของชุมชน จังหวัดเชียงใหม ใหมีศักยภาพการแขงขัน
ในอาเซียน ผลการวิจัยพบวา การตลาดสินคาเกษตรของกลุมเกษตรกรจังหวัดเชียงใหม เปน การ
เคลื่อนยายสินคาจากผูผลิตไปยังผูบริโภค โดยการแลกเปลี่ยนซื้อ-ขายสินคาเกษตรของกลุมผาน
เครื่องมือทางการตลาดที่จะทําใหสินคาเกษตรน้ันไปถึงมือของผูบริโภค และกลุมเกษตรกรยังคงตองมี
เปาหมายของกลุมเพื่อสรางกําไรและในขณะเดียวกันก็ตองสามารถทําใหบรรลุวัตถุประสงคของกลุมน้ัน
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ดวย (รอยละ 26.92) รองลงมา คือ การหาชองทางในการจําหนายสินคาเกษตร การสงมอบสินคา 
หรือการบริการสูกลุมลูกคา โดยกลุมเกษตรกรจําเปนตองศึกษาหาชองทางการตลาดใหมากข้ึน (รอย
ละ 23.08) ตอมาคือ ประเด็นการกําหนดราคาสินคาเกษตร จะเปนไปตามกลไกราคาทองตลาดหรือ
ตามความพึงพอใจของผูซื้อ ดังน้ันกลุมเกษตรกรตองสรางความพึงพอใจใหแกผูบริโภค ซึ่งเนน
คุณภาพและปริมาณและบรรจภัุณฑของสนิคาเกษตรใหเหมาะสมกับราคาสินคาน้ันๆ (รอยละ 19.23) 
และในประเด็นสุดทายคือ การจัดวางสินคาเกษตรและสถานที่ในการขายสินคาเกษตร ควรเนนความ
สะอาดเปนระเบียบเรียบรอย จัดกลุมสินคาใหเปนหมวดหมูเดียวกัน เพื่อสรางความนาสนใจในการ
ดึงดูดลูกคา (รอยละ 11.54) 
 สถานการณสภาพชองทางการจัดจําหนาย พบวา ลักษณะการดําเนินงานของตลาดแบง
ออกเปน 2 ชองทาง คือ ชองทางการจัดจําหนายผานผูคาคนกลางและชองทางออนไลน สงผลให
เกษตรกรขาดอํานาจการตอรองกับผูคาคนกลาง ไดรับรายไดจากการขายผลผลิตราคาที่ไมเปนธรรม 
สอดคลองกับ อัจฉรียา โชติกลาง (2561). ไดศึกษาเรื่อง ชองทางการจัดจําหนายสําหรับสับปะรด 
อําเภอบานคา จังหวัดราชบุรี ที่กลาววา ปญหาอุปสรรคเกี่ยวกับชอง ทางการจําหนายสับปะรด คือ 
การที่เกษตรกรขาดอํานาจการตอรองเกี่ยวกับการกําหนดราคาที่ขายใหกบัผูคาคนกลางที่รับซื้อ ทําให
บางครั้งถูกผูคาคนกลางเอาเปรียบเรื่องการกําหนดราคา เน่ืองจาก เกษตรกรไมมีความรูเกี่ยวกับ
การตลาด คือ ไมรูวาผูบริโภคอยูที่ไหน หรือขายที่ไหนจึงจะขายได ดังน้ัน เพื่อเปนการสรางกลไกทาง
การตลาดที่มีการขายผลผลิตที่เปนธรรม หนวยงานภาครัฐที่เกี่ยวของควรสงเสริมความรูกับเกษตรกร
ในเรื่องการตลาดเพื่อใหเกษตรกรมีความรู ความเขาใจและสามารถนําไปวางแผนการตลาด รวมถึง
สงเสริมใหเกษตรกรมีการรวมกลุมโดยภาครัฐจะตองสงเสริมใหความรูกับสมาชิกในกลุมถึง
วัตถุประสงคของการต้ังกลุม เพื่อใหสมาชิกกลุมได เขาใจและบริการจัดการกลุมไดอยางมี
ประสิทธิภาพ (รุงทิพย ชัยพรม, 2551). และสงเสริมใหกลุมเกษตรกรมีการสรางเครือขายทาง
การตลาดทีส่ามารถติดตอประสานงานผูคาคนกลางนอกพื้นที่เขามาต้ังจุดรับซื้อลางสาดและลองกอง 
เพื่อเปนการระบายผลผลิตลางสาด และลองกองออกนอกพื้นที่ไดอยางรวดเร็ว เพื่อเปนการลดภาวะ
ผลผลิตลนตลาด 

2) ผลการศึกษาพฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 
พบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดานมีผลตอพฤติกรรมการบริโภค โดยสอดคลองกับ
แนวคิดของฉัตรยาพร เสมอใจ (2549: 23) กลาววา สวนประสมทางการตลาดหรือ 4P’s หมายถึงตัว
แปรทางดานการตลาดที่ควบคุมได  ซึ่งธุรกิจใชรวมกันเพื่อตอบสนองตอความพึงพอใจของ
กลุมเปาหมาย ประกอบดวย ผลิตภัณฑ ราคา การสงเสริมการตลาดและการจัดจําหนาย ทั้งน้ีสวน
ประสมทางการตลาดถือเปนเครื่องมือทางการตลาดที่มีอิทธิพลเปนอยางย่ิงตอกระบวนการตัดสินใจ
ซื้อของผูบริโภค และสอดคลองกับงานวิจัยของ กิตติยา อินทรฺชัย (2559) ศึกษาเรื่องพฤติกรรมการ
ซื้อผลไมของประชาชนในเขตอําเภอเมือง จังหวัดสุราษฎรธานี พบวา ระดับความสําคัญปจจัยทาง
การตลาดและปจจัยดานเศรษฐกิจ สังคมที่มีผลกับการซื้อผลไมของประชาชนในเขตอําเภอเมือง 
จังหวัดสุราษฎรธานี โดยรวมอยูในระดับมาก ปจจัยดานผลิตภัณฑมีความสําคัญเปนอันดับแรก และ
พฤติกรรมการบริโภคลางสาดและลองกองที่คนพบจึงนําไปสูการพัฒนารูปแบบชองทางการจัด
จําหนายลางสาดและลองกอง เพื่อนําผลผลิตขยายออกสูตลาดตางจังหวัดในการแกปญหาปริมาณ
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ผลผลิตโดยเฉพาะลองกองในกลางฤดูที่ผลผลิตออกสูตลาดเปนจํานวนมาก เพื่อใหสินคาไมลนตลาดที่
จะสงผลใหราคาของผลผลิตตํ่าลงมาก และในปจจุบันผูบริโภคไดใหความสนใจในการหาซื้อสินคา
ตางๆ ทางสื่อออนไลนเพิ่มข้ึนดวยเหตุที่วาผูบริโภคมีความมั่นใจในคุณภาพ ถึงการไดรับการรับประกัน
คุณภาพจากผูขาย ดังน้ันการขยายชองทางการตลาดออนไลนใหเพิ่มมากข้ึนจะเปนชองทางการตลาด
อีกหน่ึงชองทางที่จะสามารถระบายผลผลิตออกสูตลาดใหเพิ่มมากข้ึน 
 จากการวิเคราะหพฤติกรรมของพอคาคนกลางถึงรปูแบบชองทางการจดัจําหนายรูปแบบเดิม
ในภาพรวมทั้ง 3 พื้นที่ พบวา ผูคาคนกลางเปนผูที่มีบทบาทในการกําหนดราคารับซื้อลางสาดและ
ลองกองจากเกษตรกรทุกเบอร โดยลางสาดและลองกองที่มีลักษณะเปนชอยาว ผลไมรวง ผิวสวย จะ
รับซื้อในราคาที่สูงกวาผลผลิตที่มีลักษณะผลรวง ผิวเปลือกดํา หากเกษตรกรไมมีการคัดแยกเกรดมา
ใหกับพอคาคนกลางๆ ก็จะรับซื้อในลักษณะเปนชอรวมซึ่งจะทําใหเกษตรกรไดราคาขายไมสูง พอคา
คนกลางก็จะไดโอกาสในการที่จะนําลางสาดและลองกองที่รับซื้อในลักษณะรวมชอมาคัดแยกเกรดทํา
คุณภาพเองอีกครั้งหน่ึงทําใหพอคาคนกลางไดกําไรเพิ่มมากข้ึน นอกจากน้ียังคนพบวาพอคาคนกลาง
ที่รับซื้อลางสาดและลองกองสวนใหญ เปนพอคาในทองถ่ินรายยอยไมสามารถระบายผลผลิตที่มี
ปริมาณมากไปยังตลาดตางจังหวัดทําใหเกิดปญหาปริมาณผลผลิตลนตลาดทําใหราคาผลผลิตตกตํ่า 
และการกดราคาของผูคาคนกลาง ดังน้ัน (1) หนวยงานภาครัฐควรสงเสริมใหเกษตรกรทําคุณภาพ
ลางสาดและลองกอง (2) ติดตอผูคาคนกลางนอกพื้นที่เขามาต้ังจดุรับซือ้ลางสาดและลองกอง (3) ควร
มีการรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลองกองในพื้นที่ เพื่อสรางความเขมแข็งทางดานการตอรองราคาการ
จําหนายลองกอง เพื่อไมใหเสียเปรียบพอคาคนกลางกดราคา (4) ห น วย ง าน ภ าครั ฐ ควร ให ก าร
สนับสนุนงบประมาณคาขนสงผลผลติลางสาดและลองกอง เพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมหวัดงและ
ตลาดกลางผลไมนานกกก ซึ่งเปนการชวยระบายผลผลิตออกสูตลาด และเกษตรกรไมตองปลอยทิ้ง
ผลผลิต  (5) สงเสริมใหเกษตรกรเพิ่มชองทางการจัดจําหนายแบบออนไลน 

3) ผลการพฒันารูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง  
คณะผูวิจัยไดพัฒนารูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของ

ระบบวนเกษตร จํานวน 4 รูปแบบ ดังน้ี  
ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 1 

 เกษตรกรจําหนายลองกองใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดที่ ต้ังจุดรับซื้อในพื้นที่ ซึ่ง
ชองทางดังกลาว มีปจจัยแหงความสําเร็จที่สงผลตอความย่ังยืน คือ เกษตรกรจะตองทักษะการคัด
แยกเกรดคุณภาพผลผลิตของเกษตรกร ความซื่อสัตยของเกษตรกรที่สงผลผลิตใหกับผูคาคนกลาง 
ผูนําชุมชนมีบทบาทในการกําหนดเกณฑคุณภาพผลผลิต และการสงเสริมใหเกษตรกรคุณภาพ
ลองกอง ซึ่งสอดคลองกับ อรรนพ  เรืองกัลปวงศ. (2551) ที่ไดศึกษาเรื่อง การพัฒนาความเขมแข็ง
ของเครือขายเกษตรธรรมชาติชุมชนวัดญาณสังวรารามวรมหาวิหาร อําเภอบางละมุง จังหวัดชลบุรี ที่
กลาววาที่กลาววา ความเขมแข็งของผูนําชุมชนเปนปจจัยที่สงผลตอการพัฒนาความเขมแข็งของ
เครือขายเกษตรธรรมชาติชุมชนวัดญาณสังวรารามวรมหาวิหาร เน่ืองจากผูนําชุมชนจะตองเปนผูที่มี
คุณสมบัติและความพรอมในการบริหารจัดการเครือขายเกษตรกรกรชุมชน โดยผูนําจะตองเปนผูที่มี
ความรู ยึดถือประโยชนของสมาชิกเกษตรกรเปนหลัก รวมถึงตองมีความสามารถในการแกไขปญหา
ความขัดแยงของสมาชิกกลุมได นอกจากน้ีแลว พระณรงคศักด์ิ นวมเจริญ (2558). ไดศึกษาเรื่อง ผูนํา
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ชุมชนกับการสรางชุมชนเกษตรอินทรีย ศึกษาผานผุนําชุมชน : ชุมชนบานชําปลาไหล ตําบลสองพี่
นอง อําเภอทาใหม จังหวัดจันทบุรีที่กลาววา ผูนําชุมชนเปนสวนสําคัญอยางย่ิงตอการตัดสินใจของ
เกษตรกรในการเลือกทิศทางการพัฒนาอาชีพเกษตรกรรมของชุมชนบานชําปลาไหล โดยการที่ผูนํา
ชุมชนมีอุดมการณทางความคิด มีความรูความสามารถ มีความคิดสรางสรรค สามารถเปนผูที่พึ่งของ
ชาวบานและนําสูการเปลี่ยนแปลง จนนําสูการยอมรับและเกิดแนวคิดรวมตอการพัฒนาเกษตร
อินทรียรวมกัน ดังน้ัน การทีจะขับเคลื่อนรูปแบบชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 1 ใหประสบ
ความสําเร็จอยางย่ังยืนน้ัน ผูนําชุมชนซึ่งถือเปนปจจยัหลกั ที่มีผลตอการเปลีย่นแปลงดานทศันคติของ
เกษตรกรในชุมชน ควรสรางการรับรูใหเกิดอุดมการณรวมในการทําคุณภาพลองกองในรูปแบบ
เดียวกัน จนเกิดศักยภาพและพลังชุมชนข้ึน  

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 2  
 เปนชองทางที่ผูคาคนกลางตางจังหวัดสัง่ซื้อกับ กลุมลองกองคุณภาพโดยตรง โดยสมาชิกเปน
คนคัดแยกเกรด ซึ่งชองทางดังกลาว มีปจจัยแหงความสําเร็จที่สงผลตอความย่ังยืน คือ ผูนําและกลุม
ลองกองคุณภาพเปนผูรวบรวม คัดแยกเกรด ตรวจสอบคุณภาพผลผลิต และลําเลียงผลผลิต โดย
ความซื่อสัตยของผูนําและกลุมลองกองคุณภาพ เปนปจจัยสําคัญที่จะสรางความสรางความเช่ือมั่น 
ใหกับผูคาคนกลาง รวมถึงการรับประกันเกี่ยวกับปริมาณผลผลิตที่เพียงพอตอความคุมคาตนทุนใน
การขนสงของผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด ซึ่งสอดคลองกับ รุงทิพย ชัยพรม (2551) ที่ไดศึกษาเรื่อง
กระบวนการรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลําไยตําบลฮอด อําเภอฮอด จังหวัดเชียงใหม ที่กลาววา ผูนํา
กลุมมีบทบาทที่สาํคัญในการรวมกลุมเกษตรกร ดังน้ัน การอบรมสงเสรมิความรูใหกับผูนํากลุม เพื่อให
ผูนําสามารถบริหารจัดการกลุมประสบความกาวหนาและบรรลุผลสําเร็จจึงเปนสิ่งที่มีความสําคัญใน
การบริหารจัดการกลุมใหมีประสิทธิภาพ นอกจากน้ีแลว ศศิภัทร พงษกษัตริย (2549 : 5-7) กลาววา 
เมื่อสมาชิกรวมกันเปนกลุมการสงเสริมและการควบคุมของหนวยงานที่เกี่ยวของจะสามารถ
ดําเนินการไดอยางประหยัด เพราะเมื่อสมาชิกรวมกันเปนกลุมจะสามารถติดตอไดงายและเกิดการ
ประหยัดในการถายทอดเทคโนโลยี การฝกอบรม และการชวยเหลือในดานตางๆ ซึ่งจะทําใหเกิดการ
สงเสริมและพัฒนา เกิดประสิทธิภาพและประสิทธิผลได และ อรุษ นวราช สวนสามพราน (2554) ที่
ไดศึกษาเรื่อง การขับเคลื่อนโครงการวิจัยกลุมธุรกิจเชิงคุณคาสามพราน กลาววา กระบวนการตรวจ
คุณภาพสินคาผลผลิตทางการเกษตรของกลุมผูนําภาคีเครือขาย เปนการเพิ่มความมั่นใจใหแก                    
ผูบริโภควาสินคาเกษตรมีคุณภาพ ซึ่งหากเกษตรกรเครือขาดความซื่อสัตย จะหามมิใหจําหนายสินคา 
เกษตรประเภทน้ันทันที และเตือนเปนลายลักษณอักษร และจะถูกตัดสิทธ์ิเขารวมกับจําหนายผลผลิต
เกษตรทันที นอกจากน้ีแลว รุงทิพย ชัยพรม (2551) ที่ไดศึกษาเรื่องกระบวนการรวมกลุมเกษตรกร             
ผูปลูกลําไยตําบลฮอด อําเภอฮอด จังหวัดเชียงใหม กระบวนการรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลําไยตําบล
ฮอด อําเภอฮอด จังหวัดเชียงใหม ที่กลาววา การบริหารจัดการผานกลุม จะสามารถติดตอไดงายและ
เกิดการประหยัดในการถายทอดเทคโนโลยี การฝกอบรม และการชวยเหลือในดานตางๆ ซึ่งจะทําให
เกิดการสงเสริมและพัฒนา เกิดประสิทธิภาพและประสิทธิผล ดังน้ัน การบริหารจัดการกลุมลองกอง
คุณภาพ จะทําหนาที่เปรียบเสมือนคนกลางในการประกันคุณภาพและปริมาณผลผลิตใหกับพอคาคน
กลาง ทําใหพอคาเกิดความเช่ือมั่น และเกิดการติดตอซื้อขายในอนาคต นอกจากน้ีแลวยังเปนการ
สรางการเรียนรูกลไกทางการตลาด และประสบการณการทํางานรวมกันระหวางสมาชิก ซึ่งนําไปสู
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การบริหารจัดการกลุมลองกองคุณภาพที่ย่ังยืน และ อรรนพ  เรืองกัลปวงศ. (2551) ที่ไดศึกษาเรื่อง 
การพัฒนาความเขมแข็งของเครือขายเกษตรธรรมชาติชุมชนวัดญาณสังวรารามวรมหาวิหาร อําเภอ
บางละมุง จังหวัดชลบุรี ที่กลาววา แนวทางการพัฒนาความเขมแข็งของเครือขายเกษตรกรกรควรมี
การดําเนินการเปน 2 ระยะ คือ ระยะที่ 1 กระบวนการพัฒนาการมีสวนรวมของเกษตรกรใน
เครือขาย ผูนําเครือขายควรมีการสรางกระบวนการพัฒนาการมีสวนรวมของเกษตรกรในเครือขาย 
โดยมีผูประสานงานเครือขาย หรือองคกรพี่เลี้ยงเขามารวมดําเนินงานอยางมีสวนรวมทุกข้ันตอน 
ต้ังแต การรวมวางแผน รวมปฏิบัติการและรวมประเมินผล จนถึงการวมรับผลประโยชน ระยะที่ 2 
การบูรณาการดวยการเช่ือมโยงเครือขายเกษตรธรรมชาติกับภาคธุรกิจ สถาบันการศึกษาหรือ
หนวยงานภาครัฐที่เกี่ยวของ เพื่อเปนหาพันธมิตรทางธุรกิจ  
  กรมสงเสริมการเกษตร (เขาถึง 16 กุมภาพันธ 2563) ที่กลาววา การแกไขปญหาลองกอง
โดยการรวมกลุมเกษตรกรในพื้นที่ ดวยการจัดต้ังศูนยรวบรวมและคัดแยกลองกอง พรอมกระจาย
ลองกองออกนอกพื้นที่ ทําใหไดราคาที่เพิ่มข้ึน โดยสมาชิกกลุมทําการคัดแยกเกรดเพื่อจําหนายตาม
เกรดและคุณภาพผลผลิตรสชาติ และเรียนรูการบริหารผลผลิตของตัวเองการกระจายสินคา การขาย
สง การขายปลีก และการตลาดของลองกองเกิดการทํางานในรูปกลุม ซึ่งสามารถพัฒนาใหเกษตรกร
พึ่งพาตัวเองในเรื่องการผลิต และการตลาดตอไปไดวิธีการกระจายผลผลิตออกนอกพื้นที่ ไมทําลาย
ระบบการคาเสรี ไมทําลายพอคาทองถ่ิน เพราะยังมีลองกองในพื้นที่อื่นใหพอคา สามารถบริหาร
จัดการและกระจายผลผลิตอีกทางหน่ึง สามารถดึงราคาผลผลิตในพื้นที่ใหสูงข้ึนได ซึ่งการดําเนินงาน
ดวยรูปแบบการรวมกลุมเกษตรกรดังกลาว เปนการประสานงานรวมกันระหวางสวนราชการ องคการ
ปกครองสวนทองถ่ิน ผูนําและเกษตรกร ทุกฝายทํางานภายใตศักยภาพบทบาทหนาที่ และความถนัด 
ซึ่งสงผลการดําเนินงานดังกลาวมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล สรางรายได ความย่ังยืนใหเกิดข้ึนกับ
เกษตรกร ชุมชน ดังน้ัน เพื่อเปนการสงเสริมการขับเคลื่อนการทํางานของกลุมลองกองคุณภาพ 
หนวยงานภาครัฐที่เกี่ยวของควรมีการสงเสริมบทบาทผูนํากลุมอยางตอเน่ือง และมีการขอความ
รวมมือจากหนวยงานภายนอกเปนเครือขายในการสรางผลประโยชนในเชิงพัฒนารวมกัน ต้ังแตการ
รวมกันวางแผน รวมปฏิบัติการและรวมประเมินผล จนถึงการวมรับผลประโยชน ตลอดจนการ
สงเสริมใหสมาชิกกลุมมีความรู ความเขาใจในการวางแผนการตลาดรวมถึงควรมีสวนรวมในการเขา
รวมประชุมกลุมและสงเสริมใหสมาชิกกลุมไดแลกเปลี่ยนเรียนรูประสบการณในการดําเนินงานกลุม
อยางตอเน่ือง เพื่อวางแผนการดําเนินงานและติดตามความกาวหนาในการดําเนินงานของกลุมใหการ
บริหารจัดการกลุมประสําเร็จอยางย่ังยืน  
 ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 3  
 หนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาด และลองกอง เพื่อนําไปขายที่ตลาด
กลางผลไมทองถ่ิน  ซึ่งชองทางดังกลาว มีปจจัยแหงความสําเร็จที่สงผลตอความย่ังยืน คือ การ
ประสานความรวมมือและความเขมแข็งของผูนําชุมชนและหนวยงานภาครัฐในพื้นที่ ความสามารถ
ของผูนําชุมชนหรือตัวแทนชุมชนในการบริหารจัดการระบบโควตาการจัดสรรผลผลิตเพื่อจําหนาย
ใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด และทักษะการคัดแยกเกรดของเกษตรกร สอดคลองกับงานวิจัย 
ปยะนุช เงินคลาย (2549) ที่ศึกษาเรื่อง นโยบายและมาตรการของรัฐในการยกระดับสินคาเกษตร ที่
กลาววา มาตรการจายเงินอุดหนุนใหแกเกษตรกรโดยตรง จะทําใหรัฐบาลลดการใชจายงบประมาณ
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ลง ในกรณีที่ราคาผลผลิตตํ่ากวาราคาข้ันตํ่า ทําใหลดภาระดานงบประมาณในการรับจํานําผลผลิต
จากเกษตรกรลงไดมากและทาํใหไมมภีาระดานการเก็บรักษาผลผลิต ซึ่งผลผลิตจะตกอยูกับเกษตรกร
โดยตรง และกลไกทางการตลาดไมถูกบิดเบือนโดยจงใจ และสอดคลองกับ กรมสงเสริมการเกษตร 
เขาถึงเมื่อวันที่ 16 กุมภาพันธ 2563 ที่กลาววา การแกไขปญหาลองกองจังหวัดระนอง มีการ
แกปญหาเชิงรุกโดยการบูรณาการการทํางานรวมกันระหวางผูนําเกษตรกร สํานักงานเกษตรอําเภอ 
สํานักงานเกษตรจังหวัดสํานักงานพาณิชยจังหวัด สํานักงานการคาภายใน และองคการบริหารสวน
จังหวัด สมาชิกสภาจังหวัด เกษตรกรและผูนําในทองถ่ินรวมกันแกปญหาดังกลาวหลักการคือ ให
หนวยงานสังกัดกรมสงเสริมการเกษตรจัดใหมีการรวมกลุมผูปลูกลองกอง เพื่อเก็บเกี่ยวผลผลิต ต้ัง
ศูนยรวบรวมและคัดแยกผลผลิตสมาชิกสภาจังหวัด และองคการบริหารสวนจังหวัด ไดสนับสนุน
ตะกราผลไมและยานพาหนะพรอมทั้งคานํ้ามันเช้ือเพลิงในการลําเลียงผลผลิต กระจายไปจําหนายใน
ภูมิภาคอื่น 

ชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 4  
 รูปแบบชองทางการจัดจําหนายแบบ Online Marketing ซึ่งนักวิจัยสรางสื่อ

ออนไลน Face book https://www.facebook .com/Uttaradit Langsat โดยมีวัตถุประสงคเพื่อ
ประชาสัมพันธ และสงเสริมการอนุรักษลางสาด ซึ่งเปนผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ และมีเพื่อ
จําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง โดยเกษตรกรและผูสนใจทั่วไป ซึ่งชองทางดังกลาว มีปจจัยแหง
ความสําเร็จที่สงผลตอความย่ังยืน คือ การมีเงื่อนไขประรับประกันคุณภาพสินคาและสิทธิประโยชน
ตางๆ ใหกับผูซื้อ ความสามารถและทักษะการขายผานสื่อออนไลน การโพสต การประชาสัมพันธ การ
ใหขอมูลการซื้อขาย การติดตอซื้อขายผลผลิตลางสาด และลองกอง ทักษะการคัดเลือก การจัดบรรจุ
หีบหอผลผลิตของเกษตรกร เพื่อปองกันปญหาคุณภาพของลองกอง รวมถึงการสรางเครือขายความ
รวมมือกับบริษัทขนสงเอกชน ในชวงฤดูกาล เพื่อลดตนทุนคาธรรมเนียมในการขนสงผลผลิต ซึ่ง
สอดคลองกับ ปรานัตตราตี ฮาราน (2561) ที่กลาววา ผูบริโภคชาวไทยสวนใหญยุติการซื้อสินคา
ออนไลน โดยมีสาเหตุที่ไมตัดสินใจซื้อสินคา พบวา 48% ระบุคาจัดสงสินคาแพงกวาที่คาดไว ดังน้ัน 
เพื่อเปนการเพิ่มยอดการสั่งซื้อขายผลผลิตลางสาด และลองกองผานสื่อออนไลน เกษตรกรควรสราง
เครือขายความรวมมือกับบริษัทขนสงเอกชน ในชวงฤดูกาล เพื่อลดตนทุนคาธรรมเนียมในการขนสง
ผลผลิต และสอดคลองกับ ดาริกา เสารม (ม.ป.ป. 164 – 181) ที่กลาววา ชองทางการจัดจําหนาย
ชองทางที่ผูผลิตจัดสงสินคาใหกับผูบริโภค ซึ่งเปนชองทางการจัดจําหนายสินคาที่สั้นที่สุดและงาย
ที่สุด คือจากผูผลิตไปยังผูบริโภคคนสุดทาย ไมมีคนกลางเขามาเกี่ยวของดวย ซึ่งตรงกับรูปแบบชอง
ทางการจัดจําหนายออนไลนที่คณะผูวิจัยไดสราง Face book https://www.facebook .com/Uttaradit 
Langsat “กลุมรักษลางสาดหวานอุตรดิตถ” เน่ืองจาก การซื้อขายผานระบบตลาดออนไลนสามารถ
ตอบสนองความตองการของผูซื้อไดอยางทั่วถึง และทําใหเกษตรกรผูปลูกลางสาดมีชองทางในการ
สรางรายไดจากการขายลางสาดเพิ่มข้ึน 
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ขอเสนอแนะ 

การนําเสนอสวนน้ีผู วิจัยแบงออกเปน 2 สวน คือ สวนแรกเปนการนําเสนอแนะเชิง
ปฏิบัติการและสวนที่ 2 เปนการนําเสนอขอเสนอแนะในการทําการวิจัยครั้งตอไป ตามรายละเอียด
ดังน้ี 
     ขอเสนอแนะเชิงปฏิบัติการ 

1. หนวยงานภาครัฐสงเสริมใหเกษตรกรทําคุณภาพลองกอง  
2. หนวยงานภาครัฐสนับสนุนใหกลุมมีการบริหารจัดการกลุมที่มีประสิทธิภาพและสราง

ความเขมแข็งใหเกิดข้ึนอยางย่ังยืน  
3. ขยายชองการจัดจําหนายไปตลาดตางประเทศเพื่อระบายผลผลิตไมใหเกิดการลนตลาด 
4. หนวยงานภาครัฐและเอกชนที่เกี่ยวของสงเสริมใหเกษตรกรแปรรูปลางสาดและลองกอง

เพื่อเปนสรางมูลคาเพิ่ม และสรางรายไดใหกับเกษตรกรมากข้ึน 
5. หนวยงานภาครัฐที่เกี่ยวของควรมีการจัดทําระบบฐานขอมูล พื้นที่เพราะปลูก จํานวน

ผลผลิตที่ออกสูตลาด ปริมาณการขายของผูคาคนกลาง เพื่อใชในการบริหารจัดการขอมูลใหมี
ประสิทธิภาพมากย่ิงข้ึน และเพื่อใหหนวยงานของภาครัฐหรือเอกชนใหความชวยเหลือ หรือ
แกปญหาไดตรงจุด 

 
    ขอเสนอแนะในการทําวิจัยครั้งตอไป 

1. ศึกษาการแปรรูปลางสาดและลองกองเพื่อขยายชองทางการตลาดใหตอบสนองตอความ
ตองการของผูบริโภค 

2. ศึกษาการจัดระบบฐานขอมูลเกษตรกร ผูคาคนกลาง ปริมาณผลผลิต ลางสาดและ
ลองกองในจังหวัดอุตรดิตถ 

3. ศึกษาแนวทางการพัฒนาลองกองและลางสาดในพื้นที่อุตรดิตถใหเปนผลผลิตที่บงช้ีทาง
ภูมิศาสตร (Geographical Indications หรือ GI)  

4. ศึกษาและพัฒนาการออกแบบผลิตภัณฑเพื่อใชในการบรรจลุางสาดลองกองสงไปขายทาง
บริษัทขนสง เพื่อขายระยะเวลาผลิตในนานข้ึน  

4. ศึกษาพฤติกรรมผูบริโภคและรูปแบบการขยายชองการจดัจําหนายลางสาดและลองกอง
ในตลาดตางประเทศ  

 
 

 


