
บทท่ี 4 
ผลการวิเคราะหขอมูล 

 
 การวิจัยเรื่อง การจัดการตลาดลางสาดและลองกองในระบบวนเกษตรพื้นที่ทิวเขาผีปนนํ้า
ตะวันออกในเขตจังหวัดอุตรดิตถ กรณีศึกษา ลองกองและลางสาด ตําบลแมพูล ตําบลบานดานนาขาม และ
ตําบลนางพญา มีวัตถุประสงค 1) เพื่อศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณการตลาด และสถานการณ
สภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร ในพื้นที่ 3 
ตําบล ในพื้นที่ตําบลแมพูล ตําบลบานดานนาขาม และตําบลนางพญา 2) เพื่อศึกษาพฤติกรรมการ
บริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร และ 3) เพื่อพัฒนา
รูปแบบชองทาง การจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร ผูวิจัยแบงผล
การดําเนินงานวิจัยซึ่งนําเสนอขอมูลออกเปน 3 ตอนตามลําดับ ดังน้ี 

ตอนที่ 1 ผลการศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณการตลาด และสถานการณสภาพชองทาง   
การจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 

ตอนที่ 2 ผลการศึกษาพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พืช
เศรษฐกิจของระบบวนเกษตร    

ตอนที่ 3 ผลการพัฒนารูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจ
ของระบบวนเกษตร 

 
ตอนท่ี 1 ผลการศึกษาสถานการณการผลิต สถานการณการตลาด และสถานการณสภาพชองทาง  
การจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 
 ผูวิจัยไดดําเนินการวิเคราะหขอมูลสถานการณการผลิตลางสาดและลองกอง พืช
เศรษฐกิจของระบบวนเกษตร ภาพรวมของจังหวัดอุตรดิตถ ซึ่งสามารถนําเสนอขอมูลไดดังน้ี  
ภาพรวมสถานการณผลผลิตลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 
 ตารางท่ี 4.1 แสดงสถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองภาพรวม 
จังหวัดอุตรดิตถ ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ผลผลิต 
พ้ืนท่ีเพาะปลูก(ไร)  

พ้ืนท่ีใหผลผลิต 
(ไร) 

ผลผลิตรวม 
(ตัน) 

2561 2562 2561 2562 2561 2562 
ลางสาด 11,098.00 8,682.00 10,813.00 8,682.00 5,406.50 4,341.00 
ลองกอง 27,636.00 27,636.00 21,459.00 21,459.00 20,386.10 29,548.40 
แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.1 สถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองภาพรวม 3 พื้นที่
พบวา  
 พื้นที่เพาะปลูกลางสาดป 2562 จํานวน 8,682 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลางสาดป 2561 ลดลง จํานวน 2,416 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลติลางสาดป 2562 จํานวน 8,682 ไร ซึ่งเมื่อ
เปรียบเทียบกับป 2561 มีพื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 2,131 ไร และมีปริมาณผลผลิตลางสาดป 
2562 จํานวน 4,341 ตัน ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับป 2561 มีปริมาณผลผลิตลดลง จํานวน 1065.50 
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ตัน  
 พื้นที่เพาะปลูกลองกองป 2562 เปรียบเทียบกับป 2561 มีปริมาณพื้นที่เพาะปลูกเทาเดิม 
จํานวน 27,636 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2562 เปรียบเทียบกับป 2561 มีพื้นที่ใหผลผลิต
ลองกองเทาเดิม จํานวน 21,459 ไร และมีปริมาณผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 29,548.40 ตัน 
ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561 มีปริมาณผลผลิตเพิ่มข้ึน จํานวน 17,437.70 
ตัน 
 ตารางท่ี 4.2 แสดงสัดสวนการเก็บเก่ียวผลผลิตลางสาดและลองกองภาพรวม                 
ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ป 2561 2562 
เดือน ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ธ.ค 
ลางสาด 1,081.30 3,243.90 810.98 270.33 - 434.10 1,953.46 1,519.36 434.10 
ลองกอง 4,077.21 12,231.63 3,057.91 1,019.30 - 1,477.42 8,864.51 11,819.34 5,909.67 

แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.2 สัดสวนการเก็บเกีย่วผลผลติลางสาดและลองกองภาพรวมจังหวัดอุตรดิตถ 
พบวา    
 ป 2561 ลางสาดมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนกันยายน จํานวน 3,243.90 ตัน                       
ป 2562 ชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตลาชากวา ป 2561 โดยมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยว
ผลผลิตต้ังแตเดือนกันยายนถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือน
ตุลาคม จํานวน 1,953.46 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาด ลดลง 1065.50 ตัน 
 ป 2561 ลองกองมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่ งมีการเก็บ เกี่ ยวผลผลิตลางสาดมากที่ สุดในเดือนกันยายน  12,231.63 ตัน                  
ป 2562 มีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนเดือนสิงหาคมถึงเดือนพฤศจิกายน และมี
การเก็บเกี่ยวผลผลิตลองกองมากที่สุดในเดือนพฤศจิกายน จํานวน 11,819.34 ตัน ซึ่งมีปริมาณ
สัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลองกอง ลดลง 9,162.30 ตัน 

สําหรับผลการวิเคราะหขอมูลสถานการณการผลิต สถานการณการตลาดและสถานการณ
สภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตรตําบลแมพูล 
ตําบลบานดานนาขาม และตําบลนางพญา คณะผูวิจัยไดดําเนินการเก็บรวบรวมขอมูลโดยการเก็บ
รวบรวมขอมูลทุติยภูมิ และเครื่องมือการสัมภาษณเชิงลึกแบบมีโครงการสรางกับเกษตรกร ซึ่ง
สามารถนําเสนอขอมูลไดดังน้ี  
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ตําบลแมพูล อําเภอลับแล จังหวัดอุตรดิตถ 
 ตารางท่ี 4.3 แสดงสถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลแมพูล                   
ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ผลผลิต 
พ้ืนท่ีเพาะปลูก(ไร)  

พ้ืนท่ีใหผลผลิต 
(ไร) 

ผลผลิตรวม 
(ตัน) 

2561 2562 2561 2562 2561 2562 
ลางสาด 1,690 1,679 1,270 1,270 635 635 
ลองกอง 10,420 10,376 8,890 8,785 8,445.5 8,785 
แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562  
 จากตารางที่ 4.3 สถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลแมพลู 
พบวา  
 พื้นที่เพาะปลูกลางสาดป 2562 จํานวน 1,679 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลางสาดป 2561 ลดลง จํานวน 11 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลางสาดป 2562 เปรียบเทียบกับป 2561 มี
พื้นที่เพาะปลูกเทาเดิม จํานวน 1,270 ไร และมีปริมาณผลผลิตลางสาดป 2562 เปรียบเทียบกับป 
2561 มีปริมาณผลผลิตเทาเดิม จํานวน 635 ตัน  
 
 พื้นที่เพาะปลูกลองกองป 2562 จํานวน 10,376 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลองกองป 2561 ลดลง จํานวน 44 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 8,785 ไร ซึ่งเมื่อ
เปรียบเทียบกบัพื้นทีใ่หผลผลิตลองกองป 2561 มีพื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 105 ไร และมีปริมาณ
ผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 8,785 ตัน ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561                   
มีปริมาณผลผลิตเพิ่มข้ึน จํานวน 339.50 ตัน 
 ตารางท่ี 4.4 แสดงสัดสวนการเก็บเก่ียวผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลแมพูล                  
ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ป 2561 2562 
เดือน ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ธ.ค 
ลางสาด 127.00 381.00 95.25 31.75 - 63.50 285.75 222.25 63.50 
ลองกอง 1,689.10 5,067.30 1,266.83 422.27 439.25 2,635.50 3,514.00 1,757.00 439.25 

แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.4 สัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดและลองกองในตําบลแมพูล พบวา    
 ป 2561 ลางสาดมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนกันยายน จํานวน 381 ตัน ป 2562 
ชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตลาชากวา ป 2561 โดยมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแต
เดือนกันยายนถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนกันยายน จํานวน 
285.75 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดทั้งหมด 635 ตันเทากัน 
 ป 2561 ลองกองมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่ งมีการ เก็บ เกี่ ยวผลผลิ ตลางสาดมากที่ สุด ในเดือนกันยายน  5,078.30 ตัน                  
ป 2562 มีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนเดือนสิงหาคมถึงเดือนพฤศจิกายน และมี
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การเก็บเกี่ยวผลผลิตลองกองมากที่สุดในเดือนตุลาคม จํานวน 3,514.00 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการ
เก็บเกี่ยวผลผลิตลองกอง ลดลง 339.50 ตัน 
 
ตารางท่ี 4.5 แสดงสถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลแมพูล ป 2561 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - - - - - 7-11 9-13 

ลองกอง 25-30 27-32 20-26 22-28 17-22 19-24 20-23 22-25 16-18 18-20 13-16 15-18 

ป 2562 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - 10-13 12-15 - - 6-7 8-9 

ลองกอง 19-25 21-27 17-20 19-23 13-18 15-17 - - - - 8-11 10-12 

จากตารางสถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลแมพลู พบวา  
สถานการณราคาผลผลิตลางสาดในป 2561 พบวา ผลผลิตไมมีการแยกเบอร มีเฉพาะเบอร

รวมในการจัดจําหนาย โดยมีราคาขายหนาสวน 7 - 11 บาท ราคาขายสง 9 - 13 บาท ป 2562 
ผลผลิตมีการแยกเบอรในการจําหนาย คือ เบอรชอรวม ราคาหนาสวน 10 - 13 บาท ขายสงราคา  
12 - 15 บาท เบอรรวม ราคาขายหนาสวน ราคา 6 -7 บาท ราคาขายสง 8 - 9 บาท 

สถานการณราคาผลผลิตลองกองในป 2561 พบวา ผลผลิตมีการแยกเกรดคุณภาพออกเปน 
6 เบอร โดยมีราคาขายหนาสวน เบอร 1 ราคา 25 -30 บาท เบอร 2 ราคา 20 - 26 บาท เบอร 3 
ราคา 17 - 22 บาท เบอรรวม ราคา 20 - 23 บาท เบอรกระปุก ราคา 16 - 18 บาท เบอรรวม ราคา 
13 - 16 บาท เบอร  

ราคาขายสง เบอร 1 ราคา 27 - 32 บาท เบอร 2 ราคา 22 - 28 บาท เบอร 3 ราคา 19 - 
24 บาท เบอรรวม ราคา 22 - 25 บาท เบอรกระปุก ราคา 18 - 20 บาท เบอรรวม ราคา 15 - 18 
บาท  
 เมื่อเปรียบเทียบสถานการณราคาผลผลิต พบวา ราคาลางสาดและลองกองในป 2562                        
มีราคาขายหนาสวน และราคาขายสงตํ่ากวาป 2561 เน่ืองจาก มีผลผลิตในชวงฤดูเก็บเกี่ยวปริมาณ
มาก และคุณภาพผลผลิตไมไดมาตรฐาน รวมถึงผลผลิตออกสูตลาดในชวงเดือน กันยายน ถึง 
พฤศจิกายน เปนชวงปลายของฤดูการเกบ็เกีย่วผลผลติ เมื่อเทียบกับลองกองภาคตะวันออกกับภาคใต 
ซึ่งออกกอน ทําใหความตองการบริโภคอิ่มตัวและมีผลไมทดแทนการบริโภคลางสาด ลองกองที่ออกสู
ตลาดในชวงระยะเวลาเดียวกัน เชน มังคุด เงาะ สับปะรด และมีการนําผลไมจากหลายพื้นที่เขามา
จําหนายในตําบลแมพูล เชน จังหวัดสุโขทัย  ตําบลดานนาขาม ตําบลนางพญา  
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การวิเคราะห SWOT ตําบลแมพูล 
ลางสาด 

1. จุดแข็ง Strengths 
- ตําบลแมพูล มีสภาพภูมิอากาศรอนช้ืนและมีความช้ืนในอากาศคอนขางสูง

ซึ่งที่เอื้อตอการปลูกลางสาด 
- ลางสาดมรีสชาติ หวาน  
- ความมีช่ือเสียงของลางสาดที่เปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ 
-  ลางสาดเปนไมผลที่ทนตอสภาพอากาศ และความแหงแลง ไมตองการ

ปุยเคมีมากนัก รากหาอาหารเกง มีความแข็งแรง มีความสมบูรณสูง โรคและแมลงก็ไมคอยมา
รบกวน เปนที่อิงอาศัยแกพืชอื่นๆ ได  

2.  จุดออน (Weaknesses) 
-  ลางสาด เนาเสียงาย อายุการเก็บรักษาสั้น  
-  พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง เน่ืองจากมียางที่

เปลือก ผูบริโภคทานยาก สงผลใหสงผลใหชองทางการตลาดของลางสาดเริ่มหายไปจากตลาดมากข้ึน 
-  แนวโนมจํานวนตนลางสาดลดลง เพราะมีการปลูกเพื่อเสียบยอด

ลองกองและเปลี่ยนมาใชพื้นที่ ในการปลูกทุ เรียน ทําใหมีปริมาณลางสาดโดยรวมนอย  
-  ราคาลางสาดแบบคละตํ่า หนาสวนกิโลกรัมละ 5 -6 บาทเทาน้ัน ไมคุมคากับ

การดูแลรักษา และคาจางแรงงานในการตัดคอนขางสูง  
-  ลักษณะของตนลางสาดคอนขางสูง ยากตอการเก็บเกี่ยว สงผลทําใหตนทุน

คาแรงในการจางตัดคอนขางสูง ทําใหเกษตรกรปลอยผลผลิตรวงคาตน 
- เกษตรกรมีพื้นที่ ในการเพาะปลูกสวนใหญเปนที่ปาสงวน ทําใหไม

มีงบประมาณจากภาครัฐในการอุดหนุนและชวยเหลือ 
-  เกษตรกรไมชํานาญ หรือไมเขาถึงชองทางการจัดหนายผานสื่อออนไลน  

3. โอกาส (Opportunities) 
- หนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน สงเสริมเกษตรกรใหมีการสรางมูลคาเพิ่ม 

โดยการพัฒนาและแปรรูปลางสาดใหเปนผลิตภัณฑที่หลากหลาย 
 - หนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน สงเสริมใหเกษตรกรมีการอนุรักษการปลูก

ลางสาด ซึ่งเปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ 
- หนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน รณรงคเชิญชวนใหมีการบริโภคลางสาด

เพิ่มข้ึน เพื่อเปนการชวยเหลือเกษตรกร และเพื่อเปนการอนุรักษลางสาดไมใหสูญหาย 
  - ชองทางการจัดจําหนายลางสาดผานสื่อออนไลน นับวาเปนชองทางการจัด    

จําหนายทีผู่ซือ้และผูขายสามารถติดตอกันไดโดยตรง และสามารถตอบสนองความตองการของผูซื้อ
ไดรวดเร็ว สะดวก ซึ่งปจจุบันชองทางการจัดจําหนายผานสือ่ออนไลนกําลังไดรบัความนิยมและไดรับ
การยอมรับเปนอยางมาก 
  4.  อุปสรรค (Threats) 
  -  พฤติกรรมและความตองการของผูบริโภคสาดลดลง  
  -  ชองทางในการจัดจําหนายมีนอย 
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ลองกอง 
1. จุดแข็ง Strengths 

- ตําบลแมพูล มีสภาพภูมิอากาศรอนช้ืนและมีความช้ืนในอากาศคอนขางสูง
ซึ่งที่เอื้อตอการปลูกลองกอง 

- มีลักษณะเปนชอยาว รสชาติหวาน กลิ่นหอมออนๆ ผลขนาดใหญ เปลือก
ผิวขาว 

- ลองกองมีอายุการเก็บรักษาที่นานกวาลางสาด ประมาณ 3 – 4 วัน 
- สามารถปลูกลองกองรวมกับผลไมประเภทอื่นไดในลักษณะผสมผสาน  
- มีตลาดขายลองกองในพื้นที่ของตนเอง เชน ตลาดผลไมหัวดง ตลาดผลไม 

OTOP  
2. จุดออน (Weaknesses) 

- ผลผลิตลองกองจังหวัดอุตรดิตถจะออกสูตลาดในชวงเดือนกันยายน ถึง 
เดือนพฤศจิกายน ซึ่งจะตรงกับชวงปลายของการเก็บผลผลิต ลองกองภาคตะวันออกและภาคใต ทํา
ใหความตองการการบริโภคเริ่มอิ่มตัว 

- ปริมาณผลผลิตลองกองจะออกสูตลาดพรอมกันในชวงระยะเวลา 3 เดือน 
(เดือนกันยายน – พฤศจิกายน) ทําใหเกิดภาวะผลผลิตลองกองลนตลาด และมีราคาตกตํ่า  

-   การรวมกลุมของเกษตรกรผูปลูกลองกองไมเขมแข็ง ทําใหผูคาคนกลางมี
อํานาจการตอรองทางการคาสงูกวาเกษตรกร  

 -   เกษตรกรบางคนขาดความซื่อสัตยในการคัดเกรดลองกอง คือ ผลผลิต
ลองกองไมตรงกบัมาตรฐานทีผู่คาสงกําหนด  

 -   เกษตรกรตําบลแมพูล สวนใหญเพาะปลูกในพื้นทีป่าสงวน ทําใหไมได
งบประมาณจากภาครัฐในการอุดหนุนและชวยเหลือ 

- เกษตรกรไมชํานาญหรือไมเขาถึงชองทางการจัดหนายผานสื่อออนไลน  
3. โอกาส (Opportunities) 

- หนวยงานภาครัฐ ผูบริหารหนวยงานองคกรปกครองสวนทองถ่ิน ผูนํา
ชุมชนสงเสริม สงเสริม สนับสนุนใหเกษตรกรมีการรวมทํากลุมลองกองคุณภาพ 

- มีชองทางการกระจายสินคาในตลาดตางประเทศ 
-    หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP 

อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับ
ประชาชนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 

-  ชองทางการจัดจําหนายลองกองผานสื่อออนไลน นับวาเปนชองทางการจัด 
จําหนายทีผู่ซือ้และผูขายสามารถติดตอกันไดโดยตรง และสามารถตอบสนองความตองการของผูซื้อ
ไดรวดเร็ว สะดวก ซึ่งปจจุบันชองทางการจัดจําหนายผานสือ่ออนไลนกําลังไดรบัความนิยมและไดรับ
การยอมรับเปนอยางมาก 

4. อุปสรรค (Threats) 
- ราคาลองกองมีความผันผวนสูง 
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 -    มีผลไมทดแทนการบริโภคลองกอง ที่ออกสูตลาดในชวงระยะเวลาเดียวกัน 
อาทิเชน ลางสาด มังคุด เงาะ สับปะรด เปนตน ทําใหสวนแบงทางการตลาดในการซื้อลองกองลดลง 

 -  การเปลี่ยนแปลงของสภาพภูมิอากาศ ทําใหไมสามารถประมาณการ
ปริมาณคุณภาพผลผลิตลองกองที่ชัดเจนได  

- ผลผลิตลองกองจังหวัดอุตรดิตถจะออกสูตลาดในชวงเดือนกันยายน ถึง 
เดือนพฤศจิกายน ซึ่งจะตรงกับชวงปลายของการเก็บผลผลิต ลองกองภาคตะวันออกและภาคใต ทํา
ใหความตองการการบริโภคเริ่มอิ่มตัว 

 
มุมมองดานการตลาด 
การวิเคราะหสวนประสมทางการตลาด (Marketing Mixed: 4 P) 
ลางสาด 

1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 
ลางสาดมีคุณภาพลักษณะเปนชอ ผลมีขนาดใหญ เปลือกผิวสีขาว เน้ือใส รสชาติ

หวานอมเปรี้ยว  
2) ดานราคา (Price) 

เดือนตุลาคม เบอรรวม ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 5 -7 บาท 
เดือนพฤศจิกายน เบอรรวม ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 7 -8 บาท 
  ลางสาดอินทรีย (ตลาดพรีเมียม) ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 20 บาท 

3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 
- หนาสวนของเกษตรกร  
- แผงหนาบานของเกษตรกร  
- ตลาดริมทางในพื้นที่  
- ตลาดกลางผลไมหัวดง  
- ตลาดกลางผลไม OTOP  
- ตลาดผลไมนานกกก 
-    ตลาดผลไมรถไฟ 

      -    ตลาดสด 
      -    รถเรขายผลไม 
  -    ขายผานชองทางออนไลน 

-   ชองทางการจัดจําหนายลางสาดคุณภาพผานเลมอนฟารม ซึ่งเปนตลาดพรีเมียม 
4) ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 

  - หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP อุตรดิตถ 
ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับประชาชนใน
จังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 
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ลองกอง 
1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 

ลองกองตําบลแมพูล เปนลองกองที่มีคุณภาพ มีลักษณะเปนชอ ขนาดผลใหญ เปลือก
ผิวสีขาว เน่ืองจากเกษตรกรในตําบลแมพูลสวนใหญ มีการดูแล บํารุงรักษา ตัดแตงดอก ชอ และทํา
ลองกองคุณภาพ โดยมีขนาดเบอร 1 นํ้าหนักชอ 8 ขีดข้ึนไป, เบอร 2 นํ้าหนักชอ 6-7.9 ขีด, เบอร 3 
นํ้าหนักชอ 4 – 5.9 ขีดข้ึนไป, เบอร 4 นํ้าหนักชอ 2 – 3.9 ขีดข้ึนไป และแบบเกรดคละ คือ ผลรวง
หรือแบบชอรวมกับผลรวง (อางอิงขอมูลจากสํานักงานพาณิชยจังหวัดอุตรดิตถ) 

2) ดานราคา (Price) 
 ราคาซื้อขายลองกองเปนไปตามกลไกตลาด และเปนไปตามราคาอางอิงตลาดกลาง

ผลไมหัวดง ซึ่งราคาลองกองมีความเคลื่อนไหวและมีความผันผวนสูง โดยสามารถจําแนกราคา
ลองกอง ไดดังน้ี 

     เดือนตุลาคม 
   ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 20 - 23 บาท 
   ขนาดเบอร 2 ราคาหนาสวน 13 - 24 บาท 
   ขนาดเบอร 3 ราคาหนาสวน 12 - 18 บาท 
   แบบรวม ราคาหนาสวน 8 - 17 บาท 

     เดือนพฤศจิกายน 
   ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 23 - 35 บาท 
   ขนาดเบอร 2 ราคาหนาสวน 19 - 30 บาท 
   ขนาดเบอร 3 ราคาหนาสวน 18 - 25 บาท 
   แบบรวม ราคาหนาสวน 10 - 15 บาท 

3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 
  - หนาสวนของเกษตรกร  
  - แผงหนาบานของเกษตรกร  
  - ลงในพื้นที่ 
  - ตลาดริมทางในพื้นที่  

   - ตลาดกลางผลไมหัวดง  
  - ตลาดกลางผลไม OTOP  
  - ตลาดผลไมนานกกก 
  - ตลาดผลไมรถไฟ 
  - รถเรขายผลไม 
  - ตลาดสด 

4) ดานการสงเสริมการขาย (Promotion) 
 - หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา 

OTOP อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกอง
ใหกับประชาชนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 
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บริบทพ้ืนท่ีตําบลแมพูล 
 ลางสาด ขอมูลที่ไดจากการสัมภาษณผูคาสงตลาดกลางผลไมจังหวัดเชียงใหม พิษณุโลก 
และขอนแกน พบวา พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง เน่ืองจาก เวลาปอก
เปลือกลางสาดจะมียางที่เปลือก ทําใหมือเหนียวและมีสีดํา ผูบริโภคทานยาก สงผลใหจํานวน
ผูบริโภคลดลงและทําใหชองทางการตลาดของลางสาดเริ่มหายไป และเกษตรกรมีแนวโนมลดพื้นที่
การปลูกลางสาด และนําเอากิ่งลองกองมาตอยอดกับตนลางสาดที่เคยปลูกเดิม  ทําใหลางสาดในพื้นที่
ตําบลแมพูลเหลือพื้นที่ปลูกสางสาด 12% ซึ่งหากเกษตรกรไมอนุรักษลางสาดอาจสูญพันธุไปจาก
พื้นที่ (สํานักงานสภาเกษตรกรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562) 

 ลองกอง มีประเด็นสําคัญที่ไดจากการสัมภาษณผูคาสงตลาดกลางผลไมจังหวัดเชียงใหม 
พิษณุโลก และขอนแกน พบวา ผูรวบรวมลองกองหรือผูคาคนกลางในพื้นที่คัดแยกลองกองไมเปนไป
ตามมาตรฐานทีไ่ดตกลงกับผูคาคนกลาง ทําใหผูคาคนกลางจํานวนมากไมเขาไปรบัซื้อลองกองในพื้นที่
ตอไป นอกจากน้ี เกษตรกรสวนใหญจะขายผลผลิตในลักษณะแบบชอรวม(คละ) และแบบรวม 
เน่ืองจากไมตองการเสียเวลาในการคัดแยกเกรดและไมมีความชํานาญในการคัดแยกเกรดกอนขาย
ใหกับผูคาคนกลาง ซึ่งสงผลใหเกษตรกรขายลองกองในราคาตํ่า และพื้นที่ตําบลแมพูล ขาดการ
รวมกลุมทําลองกองคุณภาพ สงผลทําใหผลผลิตลองกองไมมีคุณภาพ คือ ไมเปนชอ มีสีผิวเปลือกดํา 
และที่สําคัญ เกษตรกรมีอํานาจการตอรองกับผูคาคนกลางนอย ซึ่งสงผลใหเกษตรกร ขายลองกองใน
ราคาตํ่าจะไดรับจากการทําคุณภาพ ถาเกษตรกรทําคุณภาพลองกอง จะทําใหขายไดราคาสูง 
 
ขอคนพบจากการลงพ้ืนท่ี 

เกษตรกรที่ตําบลแมพูลจะเนนใหความสําคัญกับผลผลิตทุเรียนมากกวา เพราะเกษตรกรขาย
ทุเรียนไดราคาที่ดีกวา ทําใหเกษตรกรไมคอยใหความสําคัญกับการดูแลรกัษาคุณภาพของลองกอง ทํา
ใหผลผลิตที่ไดขายไดราคาที่ตํ่า และที่สําคัญชวงฤดูที่ทุเรียนใหผลผลิตยังอยูในชวงที่ลางสาดติดผล 
เกษตรกรจึงตองใหเวลาในการเก็บผลผลิตทุเรียนโดยไมคอยดูแลลองกอง ทําใหลองกองที่มาจาก
ตําบลแมพูลมีคุณภาพดวยกวาที่อื่น บอยครั้งผูวิจัยพบวาเกษตรกรที่ไมไดทําคุณภาพลองกองไม
ซื่อสัตยแอบขายผลผลิตที่ไมมีคุณภาพไปขายปนกับลองกองคุณภาพเพื่อใหไดราคาที่สูงข้ึน ซึ่งทําให
ทําลายความนาเช่ือถือของผูคาคนกลางใหลดลงดังน้ันคณะผูวิจัยจึงมีความเห็นวาพื้นที่ตําบลหัวดง
จะตองมีการจัดต้ังชมรมหรือองคกรเพื่อใชในการบริหารจัดการดานราคาและคุณภาพลองกอง สราง
ความนาเช่ือถือใหกับคูคาและผูบริโภค ในที่สุดก็จะทําใหราคากลางที่ตลาดผลไมหัวดงสูงข้ึน 

อีกหน่ึงประเด็นคือ ปริมาณลองกองของตลาดผลไมหัวดงมีจํานวนมาก แตมีผูคาคนกลาง
จํานวนนอย ทําความตองการขายของเกษตรกรสูงกวาความตองการซื้อของพอคาคนกลางทําใหราคา
ตํ่าไมมีเสถียรภาพ ดังน้ันคณะผูวิจัยจึงมีความเห็นวาควรจะมีการขายตลาดใหมากข้ึน ไมเฉพาะใน
ประเทศเทาน้ัน ตองขยายตลาดไปตางประเทศเชนประเทศเวียดนาม หรือประเทศจีน 
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ชองทางการจัดจําหนาย 

ภาพที่ 4.1 แสดงชองทางการจัดจําหนายลางสาด ตําบลแมพูล 
 ลักษณะชองทางการจัดจําหนายลางสาดในพื้นทีตํ่าบลแมพูล อําเภอลับแล จังหวัดอุตรดิตถ 
เริ่มตนต้ังแตเกษตรกรจําหนายลางสาดใหกับพอคาคนกลางในทองที่ (พอคาตลาดหัวดง พอคาคน
กลางตลาดแมพูล) ซึ่งทําหนาที่รวบรวมผลผลิตที่รับซื้อไปจําหนายตอใหกับผูบริโภคคนสุดทาย 

เกษตรกร ผู้รวบรวมในพืนที

ตลาดผลไม้นานกกก

ตลาดผลไม้หวัดง

ผู้ค้าปลีก

ผู้บริโภคต่างประเทศ

ผู้บริโภคในประเทศ

ผู้บริโภคต่างประเทศ

ช่องทางการจดัจาํหน่ายลองกอง ต.แม่พลู

ขายตรง และ ออนไลน์

ตลาดผลไม้รถไฟ, ตลาดริมทางใน

พืนที, ตลาดสด, รถเร่ขายผลไม้

 
ภาพที่ 4.2 แสดงชองทางการจัดจําหนายลองกอง ตําบลแมพูล 

ลักษณะชองทางการจัดจําหนายลองกองในพื้นที่ตําบลแมพูล อําเภอลับแล จังหวัดอุตรดิตถ 
เริ่มตนต้ังแตเกษตรกรจําหนายลองกองใหกับพอคาคนกลางในทองถ่ิน (ลงในตําบลแมพูล) ซึ่งทํา
หนาที่รวบรวมผลผลิตที่รับซื้อไปจําหนายผานไปยังตลาดกลางสินคาเกษตร (ตลาดไท  พิษณุโลก 
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ตลาดจังหวัดเชียงใหม, เชียงราย และอุดรธานี) ผานไปยังพอคาในทองที่ (ตลาดผลไมหัวดง ตลาด

ผลไมแมพูล) เปน ผูจําหนายผลผลิตใหกับผูบริโภคคนสุดทาย 
  
  

ภาพที่ 4.3 การลงพื้นที่เพื่อสัมภาษณเกษตรกรตําบลบานแมพูล 
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ตําบลบานดานนาขาม อําเภอเมือง จังหวัดอุตรดิตถ 
 ตารางท่ี 4.5 แสดงสถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองตําบล                  
บานดานนาขาม ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ผลผลิต 
พ้ืนท่ีเพาะปลูก(ไร)  

พ้ืนท่ีใหผลผลิต 
(ไร) 

ผลผลิตรวม 
(ตัน) 

2561 2562 2561 2562 2561 2562 
ลางสาด 2,497 2,440 2,530 2,378 1,265 1,189 
ลองกอง 2,984 2,992 2,850 2,892 2,707.50 2,892 
แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562  
 จากตารางที่ 4.5 สถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลบานดานนา
ขาม พบวา  
 พื้นที่เพาะปลูกลางสาดป 2562 จํานวน 2,440 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลางสาดป 2561 ลดลง จํานวน 57 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลางสาดป 2562 เปรียบเทียบกับป 2561 มี
พื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 152 ไร และมีปริมาณผลผลิตลางสาดป 2562 เปรียบเทียบกับป 2561 
มีปริมาณผลผลิตนอยลง จํานวน 76 ตัน  
 พื้นที่เพาะปลูกลองกองป 2562 จํานวน 2,992 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลองกองป 2561 เพิ่มข้ึน จํานวน 8 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 2,892 ไร ซึ่งเมื่อ
เปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561 มีพื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 42 ไร และมีปริมาณ
ผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 2,892 ตัน ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561 มี
ปริมาณผลผลิตเพิ่มข้ึน จํานวน 184.50 ตัน 
ตารางท่ี 4.6 แสดงสัดสวนการเก็บเก่ียวผลผลิตลางสาดและลองกองตําบล                             
บานดานนาขาม ปการผลิต 2561 กับปการผลิต 2562 

ป 2561 2562 
เดือน ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ธ.ค 
ลางสาด 253 759 189.75 63.25 - 118.90 535.35 416.15 118.90 
ลองกอง 541.50 1,624.50 406.13 135.38 144.60 867.60 1,156.80 578.40 144.60 

แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.6 สัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลบานดานนาขาม 
พบวา    
 ป 2561 ลางสาดมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนกันยายน จํานวน 759 ตัน ป 2562 
ชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตลาชากวา ป 2561 โดยมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแต
เดือนกันยายนถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนตุลาคม จํานวน 
535.35 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาด ลดลง 76 ตัน 
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 ป 2561 ลองกองมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนตุลาคม 1,624.50 ตัน ป 2562 มีชวง
ระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนเดือนสิงหาคมถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิต
ลองกองมากที่สุดในเดือนตุลาคม จํานวน 1,156.80 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิต
ลองกองเพิ่มข้ึน 184.50 ตัน 
 

ตารางท่ี 4.7 แสดงสถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลบานดานนาขาม 
ป 2561 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - - - - - 7-11 9 - 13 

ลองกอง 27-32 29-34 22-28 24-30 19-24 21-26 22-25 24-27 18-20 20-22 15-18 17-20 

ป 2562 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - 10- 13 - - - 6-7 8-9 

ลองกอง 21-27 23-29 19- 22 21-25 15-20 17-19 - - - - 10-13 12-14 

จากตารางสถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลดานนาขาม อําเภอเมือง 
จังหวัดอุตรดิตถ พบวา  

สถานการณราคาผลผลิตลางสาดในป 2561 พบวา ไมมีการแยกเบอรผลผลิต มเีฉพาะเบอร
รวมในการจัดจําหนาย โดยมีราคาขายหนาสวน ราคา 7-11 บาท ราคาขายสง 9-13 บาท ป 2562 
ผลผลิตมรการแยกเบอรในการจําหนาย คือ เบอรชอรวมราคาหนาสวน 10 – 13 บาท ขายสงราคา  
12 – 15 บาท เบอรรวม มีราคาขายหนาสวน ราคา 6 -7 บาท ราคาขายสง 8 - 9 บาท 

สถานการณราคาผลผลิตลองกองในป 2561 พบวา ผลผลิตมีการแยกเกรดคุณภาพออกเปน 
6 เบอร โดยมรีาคาขายหนาสวน เบอร  1 ราคา 27 -32 บาท เบอร 2 ราคา 22 - 28 บาท เบอร 3 
ราคา 19 - 24 บาท เบอรรวม ราคา 22 - 25 บาท เบอรกระปุก ราคา 18 - 20 บาท เบอรรวม ราคา 
15 - 18 บาท ราคาขายสง เบอร  1 ราคา 29 -34 บาท เบอร 2 ราคา 24 - 30 บาท เบอร 3 ราคา 
21 - 26 บาท เบอรรวม ราคา 24 - 27 บาท เบอรกระปกุ ราคา 20 - 22 บาทเบอรรวม ราคา 17 - 
20 บาท  
 เมื่อเปรียบเทียบสถานการณราคาผลผลิต พบวา ราคาลางสาดและลองกองในป 2562                  
มีราคาขายหนาสวน และราคาขายสงตํ่ากวาป 2561 เน่ืองจาก ผลผลิตในชวงฤดูเก็บเกี่ยวมีปริมาณ
มาก และมีคุณภาพผลผลิตไมไดมาตรฐาน ผลผลิตออกสูตลาดในชวงเดือน กันยายน ถึง พฤศจิกายน 
เปนชวงปลายของฤดูการเก็บเกีย่วผลผลติ เมื่อเทียบกับลองกองภาคตะวันออกกับภาคใตออกกอน จึง
ทําใหความตองการบริโภคอิ่มตัว และมีผลไมทดแทนการบริโภคลางสาดลองกองที่ออกสูตลาดในชวง
ระยะเวลาเดียวกัน เชน มังคุด เงาะ สับปะรด ทําใหมีสวนแบงทางการตลาดในการซื้อลางสาดและ
ลองกองลดลง  
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การวิเคราะห SWOT ตําบลบานดานนาขาม 
ลางสาด 

1. จุดแข็ง Strengths 
- ตําบลบานดานนาขาม มีสภาพภูมิอากาศรอนช้ืนและมีความช้ืนในอากาศ

คอนขางสูงซึ่งที่เอื้อตอการปลูกลางสาด 
  -   ความมีช่ือเสียงของลางสาดที่เปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ 

-   ลางสาดเปนผลไมที่ดูแลรักษางาย และไมใชสารเคม ี
-   มีพื้นที่ในการขายเปนของตนเอง เชน ตลาดขางทาง เสนทางผาน ไปจังหวัด

เชียงใหม  
-  มีชองทางการจําหนาย ตลาดรองรับบริเวณใกลเคียงจํานวนมาก ตลาดผลไม

นานกก นํ้าหลง ปาวาน 
-   ผูนําชุมชน มีบทบาทในสงเสริมสนับสนุนการทําลางสาดคุณภาพ 
-   มีการรวมกลุมเกษตรกร ผูปลกูลางสาดอินทรีย ทีจ่ําหนายลางสาดให   

รานเลมอนฟารม 
2. จุดออน (Weaknesses) 

-   ลางสาดมีขอจํากัดคือ เนาเสียงาย อายุการเก็บรักษาสั้น เพียง 1 -2 วัน 
-   แนวโนมตนลางสาดลดลง เพราะมีการปลูกเพื่อเสียบยอดลองกอง  
-  มียางที่ เปลือก กินยาก ทําใหพฤติกรรมและความตองการในการบริโภค

ลางสาดลดลง สงผลใหชองทางการตลาดของลางสาดเริ่มหายไปจากตลาดมากข้ึน 
- ราคาลางสาดตํ่า โดยมีราคาลางสาดแบบคละ หนาสวนกิโลกรัมละ 5 -6 บาท

เทาน้ัน ซึ่งไมคุมคากับการดูแลรักษา และคาแรงงานจางตัด  
- เน่ืองจากลักษณะของตนลางสาดคอนขางสูง ลําบากตอการตัด คาจางแรงงาน

สูง สงผลทําใหตนทุนคาแรงในการเก็บเกี่ยวผลผลิตสูง ทําใหเกษตรกรปลอยผลผลิตรวง 
- เกษตรกรบานดานนาขาม สวนใหญเพาะปลูกในพื้นที่ปาสงวน ทําใหไมได

งบประมาณจากภาครัฐในการอุดหนุนและชวยเหลือ 
- เกษตรกรไมชํานาญหรือไมเขาถึงชองทางการจัดหนายผานสื่อออนไลน  

3. โอกาส (Opportunities) 
- หนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน สงเสริมเกษตรกรใหมีการสรางมูลคาเพิ่ม

จากผลลางสาด โดยการพัฒนาและแปรรูปลางสาดใหเปนผลิตภัณฑที่หลากหลายสอดคลองกับความ
ตองการของผูบริโภค 

- หนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน สงเสริมใหเกษตรกรมีการอนุรักษการปลูก
ลางสาด ซึ่งเปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ 

- หนวยงานภาครัฐ มีการสงเสริมการตลาดลางสาด ดวยการประชาสัมพันธ
ลางสาด ผานการจัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP อุตรดิตถ เปนประจําทุกป 
ในเดือนกันยายน เปนการประชาสัมพันธลางสาดใหกับผูคนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ  
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-  ชองทางการจัดจําหนายลองกองผานสื่อออนไลน นับวาเปนชองทางการจัด
จําหนายที่ผูซื้อและผูขายสามารถติดตอกันไดโดยตรง และสามารถตอบสนองความตองการของผูซื้อ
ไดรวดเรว็ สะดวก ซึ่งปจจุบันชองทางการจัดจําหนายผานสื่อออนไลนกําลังไดรับความนิยมและไดรับ
การยอมรับเปนอยางมาก 

- อบต.บานดานนาขาม มีนโยบายสรางตลาดกลางผลไมบานดานนาขามของ
ตนเอง 

4. อุปสรรค (Threats) 
  -  พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง 
  -  มีผลไมทดแทนการบริโภคลางสาดหลายชนิด ที่ออกสูตลาดในชวงระยะเวลา
เดียวกัน อาทิเชน ลางสาด มังคุด เงาะ และสบัปะรด เปนตน ทําใหสวนแบงทางการตลาดในการซื้อ
ลางสาดลดลง 

  
ลองกอง 

1. จุดแข็ง Strengths 
- ตําบลบานดานนาขาม มีสภาพภูมิอากาศและภูมิประเทศที่เอื้อตอการปลูก

ลองกอง 
- รสชาติหวาน ผลขนาดใหญ เปลือกผิวขาว 
- เกษตรกรมีความซื่อสัตยในการทําคัดแยกเกรด ทําการคา 
- มีผูคาคนกลางที่สั่งซื้อเปนประจําทุกป  
- ตลาดผลไมนานก มีกฎเกณฑ กติกา ในการรับซื้อ และขายใหกับพอคา 

เกษตรกร มีคณะกรรมการตรวจสอบ ทําใหไดราคาขายสูงกวาตลาดแหลงอื่น  มีกลไกการตลาด
ควบคุมดูแล 

-   มีพื้นที่ในการขายเปนของตนเอง ตลาดขางทางบริเวณริมทางหลวงพษิณุโลก 
– เดนชัย 

- มีตลาดรองรับในทองถ่ินบริเวณใกลเคียงจํานวนมาก ตลาดผลไมนานกก 
ตลาดหัวดง นํ้าหลง ปาวาน 

- ผูนําชุมชน มีบทบาทในสงเสริมและสนับสนุนการทําลองกองคุณภาพ 
- เกษตรกรบานดานนาขาม สวนใหญทําลองกองคุณภาพ ทําใหไดราคาทีสู่ง 

2. จุดออน (Weaknesses) 
- เกษตรกรไมมีการบันทึกตนทุนในการผลิตลองกอง  
- เกษตรกรตําบลแมบานดานนาขาม จะเนนใหความสําคัญกับผลผลิตทุเรียน

มากกวา เพราะเกษตรกรขายทุเรียนไดราคาที่ดีกวา ทําใหเกษตรกรไมคอยใหความสําคัญกับการดูแล
รักษาคุณภาพของลองกอง ทําใหผลผลิตที่ไดขายไดราคาที่ตํ่า  

- ผลผลิตลองกองจังหวัดอุตรดิตถจะออกสูตลาดในชวงเดือนกันยายน ถึง 
เดือนพฤศจิกายน ซึ่งจะตรงกับชวงปลายของการเก็บผลผลิต ลองกองภาคตะวันออกและภาคใต ทํา
ใหความตองการการบริโภคเริ่มอิ่มตัว 
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- ผลผลิตลองกองจะออกสูตลาดในลักษณะกระจุกตัว ในชวงระยะเวลา 3 
เดือน (เดือนกันยายน – พฤศจิกายน) ทําใหเกิดภาวะผลผลิตลองกองลนตลาด และมีราคาตกตํ่า 

 -    เกษตรกรขาดอํานาจการตอรองทางการคา  
- เกษตรกรไมชํานาญหรือไมเขาถึงชองทางการจัดหนายผานสื่อออนไลน  
- เกษตรกรในพื้นที่ในการเพาะปลูกในพื้นที่สวนใหญที่ปาสงวน ทําใหไมมี

งบประมาณจากภาครัฐในการชวยเหลืออุดหนุน 
3. โอกาส (Opportunities) 

- หนวยงานภาครัฐ สงเสริมเกษตรกรทําลองกองคุณภาพ 
- มีชองทางการกระจายสินคาในตลาดตางประเทศ 
-    สรางสวนเกษตรกรเปนใหเปนแหลงทองเที่ยว  
-   หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP 

อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับ
ประชาชนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 

-  ชองทางการจัดจําหนายลองกองผานสื่อออนไลน นับวาเปนชองทางการจัด 
จําหนายทีผู่ซือ้และผูขายสามารถติดตอกันไดโดยตรง และสามารถตอบสนองความตองการของผูซื้อ
ไดรวดเร็ว สะดวก ซึ่งปจจุบันชองทางการจัดจําหนายผานสือ่ออนไลนกําลังไดรบัความนิยมและไดรับ
การยอมรับเปนอยางมาก 

  -  อบต.บานดานนาขาม มีนโยบายสรางตลาดกลางผลไมบานดานนาขามของ
ตนเอง 

4. อุปสรรค (Threats) 
- ราคาลองกองมีความผันผวนสูง 

  -    มีผลไมทดแทนที่ สามารถการบริโภคลองกอง ที่ ออกสูตลาดในชวง
ระยะเวลาเดียวกัน อาทิเชน ลางสาด มังคุด เงาะ สับปะรด เปนตน ทําใหสวนแบงทางการตลาดใน
การซื้อลองกองลดลง 
 
มุมมองดานการตลาด 
ลางสาด 

1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 
ลางสาดมีคุณภาพลักษณะเปนชอ ผลมีขนาดใหญ เปลือกผิวสีขาว เน้ือใส รสชาติ

หวานอมเปรี้ยว เน่ืองจากเกษตรกรในพื้นที่สวนใหญทําลางสาดคุณภาพ  
2) ดานราคา (Price) 

เบอรชอรวม ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 6 - 7 บาท 
ลางสาดอินทรีย (ตลาดพรีเมียม) ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 20 บาท 

3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 
-    หนาสวนของเกษตรกร  
- แผงขายผลไมหนาบานของเกษตรกร  
- ตลาดในพื้นที่ (ตลาดปาวาน, บานนํ้าหลง, ตลาดบานปางตนผึ้ง) 
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- ตลาดริมทางสายเอเชีย 
-    ลงในพื้นที่ 
- ตลาดกลางผลไมหัวดง  
- ตลาดกลางผลไม OTOP  
- ตลาดผลไมนานกกก 
-    ตลาดผลไมรถไฟ 

      -    ตลาดสด 
  -    รถเรขายผลไม 
  -    ขายผานชองทางออนไลน 

- ชองทางการจัดจําหนายลางสาดคุณภาพผานเลมอนฟารม ซึ่งเปนตลาดพรีเมียม 
4) ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 

  - หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP อุตรดิตถ 
ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับประชาชนใน
จังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 

 
ลองกอง 

1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 
ลองกองมีคุณภาพ มีลักษณะเปนชอ ขนาดผลใหญ เปลือกผิวสีขาว เน่ืองจากเกษตรกร

ในพื้นที่มีการดูแล บํารุงรักษา ตัดแตงดอก ชอ และทําลองกองคุณภาพเปนสวนใหญ โดยมีขนาดเบอร 
1 นํ้าหนักชอ 8 ขีดข้ึนไป, เบอร 2 นํ้าหนักชอ 6-7.9 ขีด, เบอร 3 นํ้าหนักชอ 4 – 5.9 ขีดข้ึนไป, เบอร 
4 นํ้าหนักชอ 2 – 3.9 ขีดข้ึนไป และแบบเกรดคละ คือ ผลรวงหรือแบบชอรวมกับผลรวง (อางอิง
ขอมูลจากสํานักงานพาณิชยจังหวัดอุตรดิตถ)  

2) ดานราคา (Price) 
ราคาซื้อขายลองกองเปนไปตามกลไกตลาด และเปนไปตามราคาอางอิงตลาดผลไม

นานกกก ซึ่งราคาลองกองมีความเคลื่อนไหวและมีความผันผวนสูง โดยสามารถจําแนกราคาลองกอง 
ไดดังน้ี 

ตนฤดู 
    ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 47 บาท 
    แบบชอรวม(เบอร 1- 3) ราคาหนาสวน 28 - 30 บาท 

กลางฤดู 
   ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 20 - 27 บาท 
   แบบชอรวม(เบอร 1- 3) ราคาหนาสวน 17 - 20 บาท 
  ปลายฤดู 
   แบบชอรวม(เบอร 1- 3) ราคาหนาสวน 17 - 18 บาท 

3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 
  - หนาสวนของเกษตรกร  
  - แผงขายผลไมหนาบานของเกษตรกร  
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  - ตลาดในพื้นที่ (ตลาดปาวาน, บานนํ้าหลง, ตลาดบานปางตนผึ้ง) 
  - ลงในพื้นที่ 

   - ตลาดกลางผลไมหัวดง  
  - ตลาดกลางผลไม OTOP  
  - ตลาดผลไมนานกกก 
  - ตลาดผลไมรถไฟ 
  - ตลาดสด 

4) ดานการสงเสริมการขาย (Promotion) 
  - หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP 
อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับ
ประชาชนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 

 
บริบทพ้ืนท่ีตําบลบานดานนาขาม   

ลางสาด เกษตรกรบางสวนในพื้นที่มีการทําลางสาดคุณภาพ ผานชองทางการทําการตลาด
สินคาพรีเมียม ใหกับผูประกอบการที่มีแนวคิดการตลาดเพื่อสังคม (เลมอนฟารม) ทําใหมีชองทางการ
จัดจําหนายที่สามารถสรางรายไดใหเกษตรกรผูปลูกลางสาดคุณภาพที่มีราคาสูงข้ึน  
          ลองกอง มีประเด็นสําคัญของพื้นที่ตําบลบานดานนาขามคือ เกษตรกรสวนใหญไดทําลอง
คุณภาพ โดยการสงเสริมขององคการบริหารสวนตําบลบานดานนาขามจะมีการอบรมใหความรูกับ
เกษตรกรในการทําลองกองคุณภาพ นอกจากน้ีแลวเกษตรกรในพื้นที่มีชองทางการจัดจําหนาย
ลองกองที่มีปริมาณการรับซื้อจากผูรวบรวมในพื้นที่และพอคาที่มาต้ังจุดรับซื้อในตลาดนานกกจํานวน
มาก โดยผูคาสงตลาดนานกกกจะรับซื้อลองกองจากการเกษตรกรที่ปลูกในพื้นที่บานดานนาขาม ใน
ราคาแพงกวาซื้อลองกองจากเกษตรกรในพื้นที่อื่นๆ 1- 3 บาท เพราะมีความเช่ือมั่นในคุณภาพ
ลองกอง และตลาดนานกกกมีกฏระเบียบที่ชัดเจนที่เปนธรรมทางระหวางเกษตรกรและผูคาคนกลาง  
ขอคนพบจากการลงพ้ืนท่ี 
ตําบลบานดานนาขาม 

เกษตรกรผูปลูกลองกองในตําบลบานดานนาขามสวนใหญ เปนเกษตรกรที่เริ่มทําคุณภาพ
ลองกอง  โดยการสนับสนุนขององคการบรหิารสวนทองถ่ิน ทําใหขายไดราคาที่สงูกวาพื้นที่อื่น แต
ประสิทธิภาพของการทําลองกองคุณภาพยังไมสมบรูณรอยเปอรเซ็นต ทําใหมีลองกองไมมีคุณภาพอยู
พอสมควร 

คณะผูวิจัยเห็นวาตองมีการเพิ่มประสิทธิภาพการทําลองกองใหมีคุณภาพเพิ่มข้ึน ลดลองกอง
ไมมีคุณภาพลงและตองมกีารหาตลาดตางประเทศเพิ่มข้ึน เน่ืองจากความตองการบรโิภคของตลาด
ภายในประเทศเริม่อิ่มตัว และควรมกีารอบรมใหความรูกับเกษตรกรในการทําตลาดลองกองออนไลน
เพราะพื้นที่บานดานนาขามเปนลองกองคุณภาพเปนความตองการของตลาดและการคมนาคมสะดวก 
 
 
 
ชองทางการจัดจําหนาย 
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เกษตรกร

ตลาดผลไม้นานกกก

ตลาดผลไม้หัวดง

ผู้บริโภคในประเทศ

ช่องทางการจดัจาํหน่ายลางสาด ต.บ้านด่านนาขาม

ขายตรง และ ออนไลน์

ตลาดบ้านป่าว่าน, บ้านนําหลง, ตลาดบ้านปางต้นผึง

ตลาดริมทางสายเอเชีย, รถเร่ขายผลไม้

ภาพที่ 4.4 แสดงชองทางการจัดจําหนายลางสาด ตําบลบานดานนาขาม 
 

 

เกษตรกร ผู้รวบรวมในพืนที

ตลาดผลไม้นานกกก

ตลาดผลไม้หวัดง

ผู้ค้าปลีก

ผู้บริโภคต่างประเทศ

ผู้บริโภคในประเทศ

ตลาดบ้านป่าว่าน, บ้านนําหลง, ตลาดบ้านปางต้นผึง

ตลาดริมทางสายเอเชีย, รถเร่ขายผลไม้

ผู้บริโภคต่างประเทศ

ช่องทางการจดัจาํหน่ายลองกอง ต.บ้านด่านนาขาม

ขายตรง และ ออนไลน์

 
ภาพที่ 4.5 แสดงชองทางการจัดจําหนายลองกอง ตําบลบานดานนาขาม 

 ลักษณะชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกองในพื้นที่ตําบลบานดานนาขาม อําเภอ
เมือง จังหวัดอุตรดิตถ เริ่มตนต้ังแตเกษตรกรจําหนายลางสาดและลองกองใหกับพอคาคนกลางใน
ทองถ่ิน (ลงนองไนซ) ซึ่งทําหนาที่รวบรวมผลผลิตที่รับซื้อไปจําหนายใหกับพอคาในทองที่ (พอคาจาก
ตลาดหัวดง) ใหกับผูบริโภคคนสุดทาย นอกจากน้ีแลวเกษตรกรไดมีการจําหนายผลผลิตลองกองดวย
ตนเองบริเวณตลาดตามแนวเสนทางคมนาคม และตลาดในหมูบาน ตําบลบานดานนาขาม ตลาดริม
ทางหลวง, ตลาดไฮฮา, ตลาดปาวานและตลาดเกาบานดานนาขามใหกับผูบริโภคคนสุดทาย 
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ภาพที่ 4.6 การลงพื้นที่เพื่อสัมภาษณเกษตรกรตําบลบานดานนาขาม 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ตําบลนางพญา อําเภอทาปลา จังหวัดอุตรดิตถ 
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ภาพที่ 4.7 แสดงการลงพื้นทีเ่พื่อสัมภาษณเกษตรกรนางพญา 
 

 ตารางท่ี 4.8 แสดงสถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกอง                       
ตําบลนางพญา ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ผลผลิต 
พ้ืนท่ีเพาะปลูก(ไร)  

พ้ืนท่ีใหผลผลิต 
(ไร) 

ผลผลิตรวม 
(ตัน) 

2561 2562 2561 2562 2561 2562 
ลางสาด 588 554 554 554 277 277 
ลองกอง 312 266 235 225 223.30 225 
แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.8 สถานการณประมาณการณผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลนางพญา 
พบวา  
 
 
 พื้นที่เพาะปลูกลางสาดป 2562 จํานวน 554 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
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ลางสาดป 2561 ลดลง จํานวน 34 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลางสาดป 2562 เทากับป 2561 จํานวน 554
ไร และมีปริมาณผลผลิตลางสาดป 2562 เทากับป 2561 จํานวน 227 ตัน  
 พื้นที่เพาะปลูกลองกองป 2562 จํานวน 266 ไร ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่เพาะปลูก
ลองกองป 2561 ลดลง จํานวน 46 ไร, มีพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 225 ไร ซึ่งเมื่อ
เปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561 มีพื้นที่เพาะปลูกลดลง จํานวน 10 ไร และมีปริมาณ
ผลผลิตลองกองป 2562 จํานวน 2,892 ตัน ซึ่งเมื่อเปรียบเทียบกับพื้นที่ใหผลผลิตลองกองป 2561 มี
ปริมาณผลผลิตเพิ่มข้ึน จํานวน 1.70 ตัน 
 
 ตารางท่ี 4.9 แสดงสัดสวนการเก็บเก่ียวผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลนางพญา                     
ปการผลิต 2561 เปรียบเทียบกับปการผลิต 2562 

ป 2561 2562 
เดือน ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ส.ค ก.ย ต.ค พ.ย ธ.ค 
ลางสาด 55.40 166.20 41.55 13.85 - 27.70 124.65 96.95 27.70 
ลองกอง 44.65 133.95 33.49 11.16 11.25 67.50 90.00 45.00 11.25 

แหลงที่มาของขอมูล : สํานักงานเกษตรจังหวัดอุตรดิตถ, 2562 
 จากตารางที่ 4.9 สัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลนางพญา พบวา    
 ป 2561 ลางสาดมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนกันยายน จํานวน 166.20 ตัน ป 2562 
ชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตลาชากวา ป 2561 โดยมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแต
เดือนกันยายนถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนตุลาคม จํานวน 
124.65 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาด เทากับป 2561 จํานวน 227 ตัน 
 ป 2561 ลองกองมีชวงระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนสิงหาคมถึงเดือน
พฤศจิกายน ซึ่งมีการเก็บเกี่ยวผลผลิตลางสาดมากที่สุดในเดือนตุลาคม 133.95 ตัน ป 2562 มีชวง
ระยะเวลาการเก็บเกี่ยวผลผลิตต้ังแตเดือนเดือนสิงหาคมถึงเดือนธันวาคม และมีการเก็บเกี่ยวผลผลิต
ลองกองมากที่สดุในเดือนตุลาคม จํานวน 90.00 ตัน ซึ่งมีปริมาณสัดสวนการเก็บเกี่ยวผลผลิตลองกอง
เพิ่มข้ึน จํานวน 1.70 ตัน 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  ตารางท่ี 4.10 แสดงสถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองในตําบลนางพญา 
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ป 2561 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - - - - - N/A N/A 

ลองกอง 25-30 27-32 20-26 22-28 17-22 19-24 20-23 22-25 16-18 18-20 13-16 15-18 

หมายเหตุ มีการจายเพิ่มคาขนสงในการนําผลผลิตลองกองไปจําหนาย 
ป 2562 

ผลผลิต 

เบอร 1 เบอร 2 เบอร 3 เบอรชอรวม เบอรกระปุก เบอรรวม 
ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ราคา
หนา
สวน 

ราคา
ขายสง 

ลางสาด - - - - - - - - - - N/A N/A 

ลองกอง 19-25 21-27 17-20 19-23 13-18 15-17 - - - - 8-11 10-12 

หมายเหตุ มีการจายเพิ่มคาขนสงในการนําผลผลิตลองกองไปจําหนาย 
 

จากตารางที่ 4.10 สถานการณราคาผลผลิตลางสาดและลองกองตําบลนางพญา พบวา  
สถานการณราคาผลผลิตลางสาดในป 2561 พบวา ไมมีผูคาคนกลางเขาไปรับซื้อลางสาดใน

ตําบลนางพญา เน่ืองจาก ปริมาณลางสาดไมเพียงพอกับความตองการซื้อของผูคาคนกลางและไมมี
ตัวแทนชุมชน ที่ทําหนารวบรวมผลผลติเพื่อการจดัจําหนายตลาดกลางผลไมนานกกก และตลาดกลาง
ผลไมหัวดง  

สถานการณราคาผลผลิตลองกองในป 2561 พบวา ผลผลิตมีการแยกเกรดคุณภาพออกเปน 
6 เบอร โดยมรีาคาขายหนาสวน เบอร  1 ราคา 25 -30 บาท เบอร 2 ราคา 20 - 26 บาท เบอร 3 
ราคา 17 - 22 บาท เบอรรวม ราคา 20 - 23 บาท เบอรกระปุก ราคา 16 - 18 บาท เบอรรวม ราคา 
13 - 16 บาท ราคาขายสง เบอร  1 ราคา 27 -32 บาท เบอร 2 ราคา 22 - 28 บาท เบอร 3 ราคา 
19 - 24 บาท เบอรรวม ราคา 22 - 25 บาท เบอรกระปกุ ราคา 18 - 20 บาท เบอรรวม ราคา 15 - 
18 บาท  
 เมื่อเปรียบเทียบสถานการณราคาผลผลิต พบวา ราคาลางสาดและลองกองในป 2562                        
มีราคาขายหนาสวน และราคาขายสงตํ่ากวาป 2561 เน่ืองจากผลผลิตในชวงฤดูเก็บเกี่ยวมีปริมาณ
มาก และผลผลิตคุณภาพไมไดมาตรฐาน รวมถึงผลผลิตออกสูตลาดในชวงเดือน กันยายน ถึง 
พฤศจิกายน เปนชวงปลายของฤดูการเกบ็เกีย่วผลผลติ เมื่อเทียบกับลองกองภาคตะวันออกกับภาคใต
ออกกอน จึงทําใหความตองการบริโภคอิ่มตัว และมีผลไมทดแทนการบริโภคลางสาด ลองกองที่ออกสู
ตลาดในชวงระยะเวลาเดียวกัน เชน มังคุด เงาะ สับปะรด ทําใหมีสวนแบงทางการตลาดในการซื้อ
ลองกองลดลง นอกจากน้ีแลว เกษตรกรมีตนทุนการขนสงลองกองไปขายที่ตลาดกลางผลไมนานกกก 
ตลาดกลางผลไมหัวดง 

 
การวิเคราะห SWOT ตําบลนางพญา 
ลางสาด 
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1. จุดแข็ง Strengths 
- ตําบลนางพญา มีสภาพภูมิอากาศและภูมิประเทศที่เอื้อตอการปลกูลางสาด 
-    ความมีช่ือเสียงของลางสาดที่เปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ  
-    ลางสาดเปนผลไมที่ ดูแลรักษางาย และไมใชสารเคม ี

2. จุดออน (Weaknesses) 
-   ยังไมมีการรวมกลุมเกษตรกร ผูปลูกลางสาด 
-   ลางสาดมีขอจํากัดคือ เนาเสียงาย อายุการเก็บรักษาสั้น เพียง 1 - 2 วัน 
-   พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง เน่ืองจาก มียางที่

เปลือก ผูบริโภครับประทานยาก 
-  ราคาลางสาดแบบคละตํ่า หนาสวนกิโลกรัมละ 5 -6 บาทเทาน้ัน ไมคุมคากับ

การดูแลรักษา และคาแรงงานในการตัดคอนขางสูง  
-  ลักษณะของตนลางสาดคอนขางสูง ลําบากตอการเก็บเกี่ยวผลผลิต สงผลทํา

ใหตนทุนคาแรงในการจางตัดผลผลิตคอนขางสูง  
-  มีชองทางการจัดจําหนายลางสาดนอย  
-  ตําบลนางพญาอยูไกลจากตลาดกลางผลไมหัวดง 72 กิโลเมตร ทําให

เกษตรกรมีตนทุนในการขนสงผลผลิต  
- มีจํานวนผลผลิตออกสูตลาดนอย ไมเพียงพอตอความตองการของผูคาคน

กลางเขาไปรบัซื้อ 
- สวนใหญเพาะปลูกในพื้นที่ปาสงวน ทําใหไมไดงบประมาณจากภาครัฐในการ

อุดหนุนและชวยเหลือ 
- เกษตรกรไมชํานาญหรือไมเขาถึงชองทางการจัดหนายผานสื่อออนไลน 

3. โอกาส (Opportunities) 
- หนวยงานภาครัฐ ผูบริหารหนวยงานองคกรปกครองสวนทองถ่ิน ผูนํา

ชุมชนสงเสริม สงเสริม สนับสนุนใหเกษตรกรมีการรวมทํากลุมลองกองคุณภาพ 
-    มีชองทางการกระจายสินคาในตลาดตางประเทศ 
-    หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP 

อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งเปนการประชาสัมพันธลองกองใหกับ
ประชาชนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 

-  ชองทางการจัดจําหนายลางสาดผานสื่อออนไลน นับวาเปนชองทางการจัด 
จําหนายทีผู่ซือ้และผูขายสามารถติดตอกันไดโดยตรง และสามารถตอบสนองความตองการของผูซื้อ
ไดรวดเร็ว สะดวก ซึ่งปจจุบันชองทางการจัดจําหนายผานสือ่ออนไลนกําลังไดรบัความนิยมและไดรับ
การยอมรับเปนอยางมาก 

4. อุปสรรค (Threats) 
-  ลางสาดตําบลนางพญา ไมเปนที่รูจักของพอคาตางพื้นที่ 

  -  พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง 
 
ลองกอง 
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1. จุดแข็ง Strengths 
- พื้นที่ของตําบลนางพญา มีสภาพภูมิอากาศรอนช้ืนและมีความช้ืนในอากาศ

คอนขางสูงซึ่งที่เอื้อตอการปลูกลองกอง 
- ลองกองที่ตําบลนางพญาปลูกแบบอินทรีย ตนทุนตํ่าดูแลรักษางาย  
- รสชาติหวาน ผลขนาดใหญ เปลือกผิวขาว 

2. จุดออน (Weaknesses) 
- ไมมีการรวมกลุมของเกษตรกรในการรวบรวมผลผลิตนําไปขายใหกับผูคา

คนกลาง  
- ไมมีการบันทึกตนทุนคาใชจายในการผลิตลองกอง 
- เกษตรกรใหความสําคัญกับทุเรียนมากกวาลองกอง  
- ผลผลิตลองกองจังหวัดอุตรดิตถจะออกสูตลาดในชวงเดือนกนัยายน ถึง 

เดือนพฤศจิกายน ซึง่จะตรงกบัชวงปลายของการเก็บผลผลติ ลองกองภาคตะวันออกและภาคใต ทํา
ใหความตองการการบริโภคเริ่มอิม่ตัว 

- ปริมาณผลผลิตลองกองจะออกสูตลาดพรอมกันในชวงระยะเวลา 3 เดือน 
(เดือนกันยายน – พฤศจิกายน) ทําใหเกิดภาวะผลผลิตลองกองลนตลาด และมรีาคาตกตํ่า  

 -   ไมมีการคัดแยกเกรด ทําใหขายไดราคาตํ่า 
 -   ไมมีการทําลองกองคุณภาพ 

  -   เกษตรกรตําบลนางพญา สวนใหญเพาะปลูกในพื้นทีป่าสงวน ทําใหไมได
งบประมาณจากภาครัฐในการอุดหนุนและชวยเหลือ 
 

3. โอกาส (Opportunities) 
- หนวยงานภาครัฐ สงเสริมเกษตรกรทําลองกองคุณภาพ 
- ผูคาคนกลางสนใจในเปดจุดรับซื้อลองกองที่ตําบลนางพญา  
- มีชองทางการกระจายสินคาในตลาดตางประเทศ 

4. อุปสรรค (Threats) 
-   ราคาลองกองมีความผันผวนสูง 

 -    มีผลไมทดแทนการบริโภคลองกอง ที่ออกสูตลาดในชวงระยะเวลาเดียวกัน 
อาทิเชน ลางสาด มังคุด เงาะ สับปะรด เปนตน ทําใหสวนแบงทางการตลาดในการซื้อลองกองลดลง 

-    ลองกองตําบลนางพญา ไมเปนที่รูจักของพอคาตางพื้นที่ 
-    ตําบลนางพญาอยูไกลจากตลาดกลางผลไมหัวดง 72 กิโลเมตร ทําให

เกษตรกรมีตนทุนในการขนสงผลผลิต  
- มีจํานวนผลผลิตออกสูตลาดนอย ไมเพียงพอตอความตองการของผูคาคน

กลางเขาไปรบัซื้อ 
 
มุมมองดานการตลาด 
ลางสาด 

1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 
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ลางสาดอินทรียลักษณะเปนชอสั้นๆ ผลมีขนาดใหญ เปลือกผิวสีขาว เน้ือใส 
รสชาติหวานอมเปรี้ยว  

2) ดานราคา (Price) 
 เบอรชอรวม ราคาหนาสวน กิโลกรัมละ 6 บาท 

3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 
- ผูคาคนกลางในพื้นที ่
- รถเรขายผลไม 

4) ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 
   -     หนวยงานภาครัฐ มีการสงเสริมการตลาดลางสาด ดวยการประชาสัมพันธลางสาด 

ผานการจัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOPอุตรดิตถ ในเดือนกันยายนที่ลางสาด
เริ่มออกสูตลาดซึ่งนับวาเปนการประชาสัมพันธลางสาดใหกับผูคนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับ
ทราบ  
 
 
 
ลองกอง 

1) ดานผลิตภัณฑ (Product) 
ลองกองอินทรียมลีักษณะชอสัน้ๆ เน่ืองจากเกษตรกรในพื้นทสีวนใหญไมไดทําลองกอง

คุณภาพ และเปนลองกองที่ไมไดใชสารเคมีในการดูแลผลผลิต  
2) ดานราคา (Price) 

 ราคาซื้อขายลองกองเปนไปตามกลไกตลาด และผูคาคนกลางเปนผูกําหนดราคา  
 3) ดานสถานที่จําหนาย (Place) 

  - หนาสวนของเกษตรกร  
  - ลงในพื้นที่ 

   - ตลาดกลางผลไมหัวดง  
  - ตลาดกลางผลไม OTOP  
  - ตลาดกลางผลไมนานกกก 
  - รถเรขายผลไม 

 4)  ดานการสงเสริมการขาย (Promotion) 
  - หนวยงานภาครัฐ จัดงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา OTOP 

อุตรดิตถ ในชวงเดือนกันยายนที่ลองกองเริ่มออกสูตลาด ซึ่งนับวาเปนการประชาสัมพันธลองกอง
ใหกับผูคนในจังหวัดและตางจังหวัดไดรับทราบ 
 
 
 
 
บริบทพ้ืนท่ีตําบลนางพญา   
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ลางสาด เกษตรกรในพื้นที่ตําบลนางพญาสวนใหญตัดตนลางสาดทิ้งและเปลี่ยนมาปลูก
ทุเรียน และนอกจากน้ีแลว เกษตรกรนําเอากิ่งลองกองมาตอยอดกับตนลางสาดที่เคยปลูกเดิม  ทําให
ปริมาณตนลางสาดในพื้นที่ตําบลนางพญาลดลง โดยเกษตรกรจะเก็บรักษาตนลางสาดไวประมาณ
ครอบครัวละ 10 ตน   
           ลองกอง มีประเด็นสําคัญของพื้นที่ตําบลนางพญา คือ เกษตรกรสวนใหญไมไดทําลองกอง
คุณภาพ มีการปลูกลองกองในลักษณะปลอยทิ้ง เน่ืองจาก ใหความสําคัญกับผลผลิตทุเรียนที่สามารถ
สรางรายไดใหเกษตรกรไดมากกวา และเกษตรกรไมตองการเสียเวลาในการคัดแยกเกรด รวมถึงไมมี
ความชํานาญในการคัดแยกเกรด และพื้นที่ตําบลนางพญา ขาดการรวมกลุมทําลองกองคุณภาพ สงผล
ทําใหลองกองมีคุณภาพตํ่า และขาดอํานาจการตอรองกับผูคาคนกลาง ซึ่งสงผลตอรายไดที่เกษตรกร
จะไดรับจากการทําคุณภาพ   
 นอกจากน้ีแลว พื้นที่ ตําบลนางพญา มีระยะทางไกล ผูคาสงจากตางพื้นที่จะตองเสีย
คาใชจายในการขนสงที่ไมคุมคาตนทุนในการเขาไปรับซื้อลองกองในพื้นที่ ทําใหมีชองทางการจัด
จําหนายในพื้นที่ตําบลนางพญานอย เกษตรกรจึงไมตัดผลผลิตลองกองจนกวาจะมีผูคาคนกลางเขาไป
รับซื้อ ถาชวงผลผลิตลองกองออกสูตลาด เกษตรกรจะปลอยใหลองกองรวงไปตามธรรมชาติ เพราะไม
คุมคากับคาจางตัดผลผลิต 
 
ขอคนพบจากการลงพ้ืนท่ี 

เกษตรกรไมใหความสําคัญกับการดูแลลองกองมากนัก โดยเฉพาะการทําลองกองคุณภาพ 
จะปลอยไปตามธรรมชาติทําใหผลผลิตลองกองไมเปนชอตามความตองการของตลาด จึงขายไดใน
ราคาตํ่า ถาในปใดที่ราคาลองกองไมถึง 6 บาท เกษตรกรก็จะไมตัดลองกองมาขายเพราะไมคุมกับ
ตนทุนคาจางในการตัดและขนสงไปขายในตลาดผลไมนานกกกหรือตลาดผลไมหัวดง 

ในพื้นที่มีปริมาณผลผลิตลองกองในแตละปไมมาก ไมคุมกับการที่ผูคาคนกลางจะไปต้ังเปน
จุดรับซื้อถาวร ในบางปราคาลองกองสูงก็จะมีพอคาคนกลางตางพื้นเขาไปรับซื้อถึงพื้นที่ตําบล
นางพญา แตถาปที่ราคาลองกองตํ่าเกษตรกรผูปลูกลองกองรายยอยก็ไมปลอยใหผลผลิตสุกคาตน 
เกษตรกรผูปลกูลางสาดลองกองมแีนวคิดเดิมๆ คือไมหาแนวทางในการรวมตัวกันเพื่อรวบรวมผลผลิต
ไปขายนอกพื้นที่ รอใหพอคาคนกลางเขาไปซื้อเอง จะมีเพียงผูปลูกลองกองรายใหญติดผลผลิตของ
ตัวเองในปริมาณที่มากพอไปขายในตลาดผลไมนานกกกและหัวดง 

เกษตรกรไมนิยมทําลองกองคุณภาพเพราะมีคาใชจายสูง เกษตรกรจึงไมลงทุนในการจาง
แรงงานในการตัดแตงกิ่ง ตัดแตดอก และตัดแตงชอ  

มีเกษตรกรใหแนวคิดวา ในการทําลองกองคุณภาพ ตองทําดวยกําลังความสามารถของ
ตัวเอง ไมจางแรงงาน 

ผูนําชุมชนหรอืฝายปกครองสวนทองถ่ินยังไมใหความสําคัญกับปญหาราคาผลผลิตลางสาด
และลงกองตกตํ่า จึงไมเห็นนโยบายตอปญหาลองกองดังกลาว 

ดังน้ันคณะผูวิจัยจึงมีความเห็นวาควรมีการจัดเก็บฐานขอมูลของผูปลูกลองกองในพื้นที่ตําบล
นางพญา เพื่อที่จะสามารถนําไปวางแผนในการจัดการผลผลิตของลางสาดที่ออกสูตลาดในแตละป
และเน่ืองจากพื้นที่ตําบลนางพญาเปนพื้นที่ที่หางไกล การคมนาคมลําบาก จึงตองมีการสนับสนุนการ
ขนสงลองกองจากพื้นที่ไปขายในตลาดผลไมนานกกกหรือตลาดผลไมหัวดง 
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ชองทางการจัดจําหนาย 

เกษตรกร

รถเร่ขายผลไม้

ผู้ค้าคนกลางในพืนที

ผู้บริโภคในพืนที

ช่องทางการจดัจาํหน่ายลางสาด ต.นางพญา

ขายตรง

ภาพที่ 4.8 แสดงชองทางการจัดจําหนายลางสาด ตําบลนางพญา 
 ลักษณะชองทางการจัดจําหนายลางสาดในพื้นที่ตําบลนางพญา อําเภอทาปลา จังหวัด
อุตรดิตถ เริ่มตนต้ังแตเกษตรกรจําหนายลางสาดใหกับคนกลางระดับภูมิภาค ซึ่งเปนผูคาคนกลาง
ตางจังหวัดซึ่งทําหนาที่รวบรวมผลผลิตที่รับซื้อไปจําหนายตอใหกับผูบริโภคคนสุดทาย 

 

เกษตรกร

ตลาดผลไม้นานกกก

ตลาดผลไม้หวัดง

ผู้บริโภค

ผู้ค้าคนกลางในพืนที,

 รถเร่ขายผลไม้

ผู้ค้าคนกลางนอกพืนที

ช่องทางการจดัจาํหน่ายลองกอง ต.นางพญา

ขายตรง

ภาพที่ 4.9 แสดงชองทางการจัดจําหนายลองกอง ตําบลนางพญา 
 ลักษณะชองทางการจัดจําหนายลองกองในพื้นที่ตําบลนางพญา อําเภอทาปลา จังหวัด
อุตรดิตถ เริ่มตนต้ังแตเกษตรกรจําหนายลองกองใหกับผูคาคนกลางในทองถ่ิน (ลงเจเต้ีย,ลงเฮียไกสร 
และลงผู ใหญจําเริญ ) และจําหนายใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด  (พอคาจากจังหวัด
กําแพงเพชร) ซึ่งทําหนาที่รวบรวมผลผลิตที่รับซื้อไปจําหนายผานไปยังตลาดกลางสินคาเกษตรและ
พอคาในทองที่ (ตลาดหัวดง) เปนผูจําหนายผลผลิตใหกับผูบริโภคคนสุดทาย 
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ภาพที่ 4.10 แสดงการลงพื้นทีเ่พื่อสัมภาษณเกษตรกรนางพญา 

 
สรุปขอคนพบสถานการณการผลิต การตลาด และสภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและ
ลองกองภาพรวม 3 พ้ืนท่ี  

จากสถานการณการผลิต การตลาด และสภาพชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง
พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร สามารถสรปุขอคนพบภาพรวม 3 พื้นที่ ไดดังน้ี 
 1. ผลผลิตลางสาดและลองของจังหวัดอุตรดิตถจะออกสูตลาดชวงระยะสุดทายของประเทศ 
เดือนสิงหาคมถึงตุลาคม กลาวคือ ลองกองของภาคใตและภาคตะวันออกจะออกสูตลาดกอน ทําให
ความตองการบริโภคลองกองของจังหวัดอุตรดิตถลดนอยลง 
 2. จากการลงพื้นที่เขาไปสัมภาษณเกษตรกรผูปลูกลางสาดลองกองพบวา เกษตรกรให
ความสําคัญกับการปลูกและดูแลทุเรียนเพราะสามารถขายผลผลิตไดในราคาที่สูง จึงเริ่มลดพื้นที่การ
ปลูกลางสาดและลองกองลง โดยเฉพาะลางสาดเกษตรกรสวนมากจะตัดตนลางสาดทิ้งเหลือไวเพียง
ครอบครัวละประมาณไมเกิน 10 ตน เพื่อบริโภคในครัวเรือนและเพื่อการอนุรักษ 
 3. การปลูกลองกองของทั้งสามพื้นที่ยังข้ึนอยูกับธรรมชาติ  
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 4. ปญหาราคาตกตํ่าของลองกองเกิดจาก ลองกองไมมีคุณภาพ เชน ลองกองไมเปนชอ หลน 
ซึ่งไมเปนที่ตองการของตลาด ราคาที่ไดจะตํ่าไมคุมคากับคาจางแรงงานในการเก็บเกี่ยว แตถา
ลองกองที่มีคุณภาพราคาจําหนายจะสูงข้ึนจากลองกองไมมีคุณภาพประมาณ 8-30 บาทตอกิโลกรัม 
 5. ราคาลองกองปรับข้ึนลง 3 ครั้งในแตละวัน กลาวคือราคาตอนเชา เที่ยง และบาย ทําให
เกิดความไมแนนอนดานตนทุนของผูคาคนกลาง ถาผูคาคนกลางซื้อในราคาที่สูงในตอนเชา แตตอน
บายราคาลองกองลดลงทําใหผูคาคนกลางไมสามารถแขงขันกับผูคาคนกลางรายอื่นที่ซื้อในราคาที่ตํ่า
กวาที่ตลาดปลายทางได  
 ซึ่งคณะผูวิจัยจะนําขอมูลขอคนพบดังกลาวมาใชในการพัฒนารูปแบบชองทางการจัด
จําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร ตอไป 

 
ตอนท่ี 2 ผลการศึกษาพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจ
ของระบบวนเกษตร  
 ผลการศึกษาพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกจิ
ของระบบวนเกษตร  ผูวิจัยขอนําเสนอขอมลูดังน้ี 

1. ผลการวิเคราะหขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
2. ผลการวิเคราะหปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลางสาดและ

ลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  
3. ผลการวิเคราะหความคิดเห็นของผูซื้อดานชองทางการจัดจําหนายที่ใชประกอบการ

ตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  
4. ผลการวิเคราะหพฤติกรรมการซื้อและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัด

อุตรดิตถ 
 

1. ผลการวิเคราะหขอมลูท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม 
ผูวิจัยนําเสนอผลการวิเคราะหขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม ซึ่งสามารถแสดงไดดัง

ตารางที่ 7 ดังน้ี 
 
ตารางท่ี 4.11 จํานวนและรอยละขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 

ขอมูลท่ัวไป กลุม 
ลางสาด ลองกอง 

จํานวน (คน) รอยละ จํานวน (คน) รอยละ 

เพศ ชาย 155 38.75 149 37.25 

 หญงิ 245 61.25 251 62.75 

 รวม  400 100.00 400 100.00 
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ตารางท่ี 4.11 จํานวนและรอยละขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม (ตอ) 

ขอมูลท่ัวไป กลุม 
ลางสาด ลองกอง 

จํานวน (คน) รอยละ จํานวน (คน) รอยละ 

อายุ ตํ่ากวา 20 ป 20 5.00 15 3.75 

 20 – 30 ป 153 38.25 166 41.50 

 31 – 40 ป 85 21.25 100 25.00 

 41 – 50 ป 78 19.50 80 20.00 

 51 ปข้ึนไป 64 16.00 39 9.75 

 รวม 400 100.00 400 100.00 

จํานวนสมาชิก 1 8 2.00 11 2.75 

ในครอบครัว 2 39 9.75 43 10.75 

 3 84 21.00 107 26.75 

 4 137 34.25 113 28.25 

 5 72 18.00 71 17.75 

 6 42 10.50 34 8.50 

 7 12 3.00 13 3.25 

 8 4 1.00 6 1.50 

 9 1 0.25 2 0.50 

 10 1 0.25 0 0.00 
 รวม 400 100.00 400 100.00 

ระดับการศึกษา ตํ่ากวาประถมศึกษา 5 1.25 3 0.75 
 ประถมศึกษา 40 10.00 34 8.50 
 มัธยมศึกษา 62 15.50 34 8.50 
 ปวช. 32 8.00 21 5.25 
 ปวส./อนุปรญิญา 42 10.50 50 12.50 
 ปริญญาตร ี 193 48.25 224 56.00 
 สูงกวาปริญญาตร ี

อื่นๆ 
24 
2 

6.00 
0.50 

33 
1 

8.25 
0.25 

 รวม 400 100.00 400 100.00 

อาชีพ นักเรียน/นักศึกษา 82 20.50 101 25.25 
 พนักงานบริษัทเอกชน 71 17.75 109 27.25 
 ขาราชการ/รัฐวิสาหกิจ 89 22.25 112 28.00 
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ตารางท่ี 4.11 จํานวนและรอยละขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม (ตอ) 

ขอมูลท่ัวไป กลุม 
ลางสาด ลองกอง 

จํานวน (คน) รอยละ จํานวน (คน) รอยละ 
 ธุรกิจสวนตัว/เจาของกจิการ 82 20.50 42 10.50 
 อื่นๆ ระบ ุ 76 19.00 36 9.00 
 รวม 400 100.00 400 100.00 
รายได  นอยกวา 10,000 บาท 122 30.50 131 32.75 
 10,000 – 20,000 บาท 146 36.50 156 39.00 
 20,001 -30,000 บาท 87 21.75 71 17.75 
 30,001 – 40,000 บาท 32 8.00 26 6.50 
 40,001 – 50,000 บาท 7 1.75 8 2.00 
 50,001 บาท ข้ึนไป 6 1.50 8 2.00 
 รวม 400 100.00 400 100.00 

 
 จากตารางที่ 4.11 ผลการวิเคราะหขอมูลของผูตอบแบบสอบถามที่บริโภคลางสาด พบวา 
ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญเปนเพศหญิง จํานวน 245 คน รอยละ 61.25 เพศชาย จํานวน 251 คน 
รอยละ 62.75  
 สวนใหญมีอายุระหวาง  20-30 ป จํานวน 153 คน รอยละ 38.25 รองลงมาอายุระหวาง 
31-40 ป จํานวน 85 คน รอยละ 21.25 อายุระหวาง 41-50 ป จํานวน 78 คน รอยละ 19.50 อายุ 
51 ปข้ึนไป จํานวน 64 คน รอยละ 16.00 และอายุตํ่ากวา 20 ป จํานวน 20 คน รอยละ 5.00 
 จํานวนสมาชิกในครอบครัว เรียงลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก พบวา มีสมาชิกใน
ครอบครัว 4 คน จํานวน 137 คน รอยละ 34.25 รองลงมา 3 คน จํานวน 84 คน รอยละ 21.00 และ
จํานวนสมาชิกในครอบครัว 5 คน จํานวน 72 คน รอยละ 18.00  
              ระดับการศึกษาสวนใหญ ระดับปริญญาตรี จํานวน 193 คน รอยละ 48.25 รองลงมา
ระดับมัธยมศึกษา จํานวน 62 คน รอยละ 15.50 ปวส./อนุปริญญา จํานวน 42 คน รอยละ 10.50 
ปวช. จํานวน 32 คน รอยละ 8.00 สูงกวาปริญญาตรี จํานวน 24 คน รอยละ 6.00 ตํ่ากวาประถมศึกษา 
จํานวน 5 คน รอยละ 1.25 และระดับอื่นๆ จํานวน 2 คน รอยละ 0.50  
 อาชีพสวนใหญ ประกอบอาชีพขาราชการ/รัฐวิสาหกิจ จํานวน 89 คน รอยละ 22.25 
รองลงมา ประกอบอาชีพธุรกิจสวนตัว/เจาของกิจการ และนักเรียน/นักศึกษา จํานวน 82 คน รอยละ 
20.50 อาชีพอื่นๆ จํานวน 76 คน รอยละ 19.00 และพนักงานบริษัทเอกชน จํานวน 71 คน รอยละ 
17.75  
 รายไดสวนใหญมีรายไดระหวาง 10,000 – 20,000 บาท จํานวน 146 คน รอยละ 36.50 
รองลงมารายไดนอยกวา 10,000 บาท จํานวน 122 คน รอยละ 30.50 รายไดระหวาง 20,001-
30,000 บาท จํานวน 87 คน รอยละ 21.75 รายไดระหวาง 30,001-40,00 บาท จํานวน 32 คน รอยละ 
8.00 รายไดระหวาง 40,001-50,000 บาท จํานวน 7 คน รอยละ 1.75 และรายได 50,001 บาท ข้ึน
ไป จํานวน 6 คน รอยละ 1.50 
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 สําหรับผลการวิเคราะหขอมูลของผูตอบแบบสอบถามที่บริโภคลองกอง พบวา ผูตอบ
แบบสอบถามสวนใหญเปนเพศหญิง จํานวน 251 คน รอยละ 62.75 เพศชาย จํานวน 149 คน รอยละ 
37.25 
  สวนใหญมอีายุระหวาง  20-30 ป จํานวน 166 คน รอยละ 41.50 รองลงมาอายุระหวาง 
31-40 ป จํานวน 100 คน รอยละ 25.00 อายุระหวาง 41-50 ป จํานวน 80 คน รอยละ 20.00 อายุ 
51 ปข้ึนไป จํานวน 39 คน รอยละ 9.75 และอายุตํ่ากวา 20 ป จํานวน 15 คน รอยละ 3.75 
 จํานวนสมาชิกในครอบครัว เรียงลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก พบวา มีสมาชิกใน
ครอบครัว 4 คน จํานวน 113 คน รอยละ 28.25 รองลงมา 3 คน จํานวน 107 คน รอยละ 26.75 
และจํานวนสมาชิกในครอบครัว 5 คน จํานวน 71 คน รอยละ 17.75  
              ระดับการศึกษาสวนใหญ ระดับปริญญาตรี จํานวน 224 คน รอยละ 56.00 รองลงมา
ระดับปวส./อนุปริญญา จํานวน 50 คน รอยละ 12.50 ระดับประถมศึกษาและมัธยมศึกษา จํานวน 
34 คน รอยละ 8.50 สูงกวาปริญญาตรี จํานวน 33 คน รอยละ 6.00 ปวช. จํานวน 21 คน รอยละ 
5.25 ตํ่ากวาประถมศึกษา จํานวน 3 คน รอยละ 0.75 และระดับอื่นๆ จํานวน 1 คน รอยละ 0.25  
 อาชีพสวนใหญ ประกอบอาชีพขาราชการ/รัฐวิสาหกิจ จํานวน 112 คน รอยละ 28.00 
รองลงมา ประกอบอาชีพนักเรียน/นักศึกษา จํานวน 101 คน รอยละ 25.25 พนักงานบริษัทเอกชน 
จํานวน 109 รอยละ 27.25 ธุรกิจสวนตัว/เจาของกิจการ จํานวน 42 คน รอยละ 10.50 และอาชีพ
อื่นๆ จํานวน 36 คน รอยละ 9.00 
 รายไดสวนใหญมีรายไดระหวาง 10,000 – 20,000 บาท จํานวน 156 คน รอยละ 39.00 
รองลงมารายไดนอยกวา 10,000 บาท จํานวน 131 คน รอยละ 32.75 รายไดระหวาง 20,001-
30,000 บาท จํานวน 71 คน รอยละ 17.75 รายไดระหวาง 30,001-40,00 บาท จํานวน 26 คน รอยละ 
6.50 และรายไดระหวาง 40,001-50,000 และรายได 50,001 บาท ข้ึนไป จํานวน 8 คน รอยละ 
2.00 
2. ผลการวิเคราะหขอมลูระดับความคิดเห็นของผูบริโภคท่ีมีตอปจจัยสวนประสมทางการตลาด
ลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  

ผูวิจัยนําเสนอผลการวิเคราะหขอมูลระดับความคิดเห็นของผูบริโภคปจจัยสวนประสมทาง
การตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ ซึ่งสามารถแสดงไดดังตารางที่ 
4.12 และ 4.13 ดังน้ี  
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ตารางท่ี 4.12 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลางสาด
จังหวัดอุตรดิตถ 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับการตัดสินใจซื้อลางสาด 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ดานผลิตภัณฑ (Product) 4.04 0.61 มาก 1 
1. รสชาติ ความหวาน ของลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ 4.09 0.76 มาก 2 

2. คุณภาพ ขนาดผล ความใหมสด และสีผิวของลางสาด 4.05 0.70 มาก 3 
    จังหวัดอุตรดิตถ     
3. ความมีช่ือเสียงของลางสาด และเปนผลไมประจําจังหวัด 4.15 0.78 มาก 1 
    อุตรดิตถ     
4. ความนิยมในการบริโภคลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ 3.93 0.86 มาก 5 
5. ลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ มีใหเลือกซื้อหลากหลายเกรด 4.01 0.82 มาก 4 
ดานราคา (Price) 3.91 0.67 มาก 2 
6.ความคุมคาของราคาลางสาดจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบ 3.94 0.81 มาก 2 
    กับคุณภาพ     
7.ลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ มีราคาที่หลากหลาย 3.93 0.84 มาก 3 
8.การมีปายแสดงราคาจําหนายที่ชัดเจน 3.91 0.86 มาก 4 
9.สามารถตอรองราคากับผูขายได 3.81 0.93 มาก 5 
10.ราคาขายลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ ราคาถูก 3.97 0.87 มาก 1 
ดานชองทางการจัดจําหนาย (Place)  3.80 0.77 มาก 3 
11.ความสะดวกในการหาซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ  4.08 0.83 มาก 1 
12.การมีบริการสั่งซื้อ และจัดสงลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ  3.80 0.95 มาก 2 
    ใหผูบริโภคโดยตรง     
13.การมีชองทางการจัดจําหนายในระบบออนไลน 3.60 1.02 มาก 4 
14.การมีคนกลางประเภทพอคารถเร ที่จําหนายถึง 3.75 0.93 มาก 3 
     แหลงพักอาศัย     
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ตารางท่ี 4.12 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลางสาด
จังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับความคิดเห็น 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 3.75 0.80 มาก 4 
15. การโฆษณา ประชาสัมพันธผลไมจังหวัดอุตรดิตถ 3.73 0.98 มาก 3 
    ทางสื่อตางๆ     
16. การสงเสริมการขายที่แสดงถึงผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ 3.80 1.00 มาก 2 
17. การแสดงปาย เครื่องหมายผลไมปลอดสารพิษของผูขาย 3.54 0.97 มาก 5 
     เพื่อรับประกันความปลอดภัย     
18. งานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP  4.00 0.84 มาก 1 
     อุตรดิตถ     
19. การเผยแพรขอมูลเชิงอนุรักษลางสาดทางสื่อออนไลน 3.69 0.97 มาก 4 

 
จากตารางที่ 4.12 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่สงผลตอ

พฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ โดยภาพรวมพบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดาน
ผลิตภัณฑมีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =4.04, S.D.=0.61) รองลงมา ปจจัย
สวนประสมทางการตลาดดานราคามีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =3.91, 
S.D.=0.67) ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานชองทางการจัดจําหนายมีระดับการตัดสินใจซื้อ
ลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.80, S.D.=0.77) และปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการสงเสริม
การตลาดมีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.75, S.D.=0.80) โดยมีรายละเอียด
ของปจจัยสวนประสมทางการตลาดแตละดาน ดังน้ี 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานผลิตภัณฑ พบวา ผูตอบแบบสอบถามมีระดับการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =4.04, S.D.=0.61) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ความมีช่ือเสียงของลางสาด และ
เปนผลไมประจําจังหวัด ( =4.15, S.D.=0.78) รองลงมา รสชาติ ความหวาน ของลางสาดจังหวัด
อุตรดิตถ ( =4.09, S.D.=0.76) และคุณภาพ ขนาดผล ความใหมสด และสีผิวของลางสาด 
จังหวัดอุตรดิตถ ( =4.05, S.D.=0.70)   

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานราคา พบวา ผูตอบแบบสอบถามมีระดับการตัดสินใจ
ซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =3.91, S.D.=0.67) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อ
ลางสาดจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ราคาขายลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ ราคาถูก  
( =3.97, S.D.=0.87) รองลงมา ความคุมคาของราคาลางสาดจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบกับ
คุณภาพ( =3.94, S.D.=0.81) และลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ มีราคาที่หลากหลาย (  =3.93, 
S.D.=0.84)  
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ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานชองทางการจัดจําหนาย พบวา ผูตอบแบบสอบถามมี
ระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.80, S.D.=0.77) โดยสามารถเรียงลําดับระดับ
การตัดสินใจซื้อลางสาดจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ความสะดวกในการหาซื้อ
ลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ (  =4.08, S.D.=0.83) รองลงมา การมีบริการสั่งซื้อ และจัดสงลางสาด
จังหวัดอุตรดิตถใหผูบริโภคโดยตรง ( =3.80, S.D.=0.95) และการมีคนกลางประเภทพอคารถเร ที่
จําหนายถึงแหลงพักอาศัย ( =3.75, S.D.=0.93) 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการสงเสริมการตลาด พบวา ผูตอบแบบสอบถามมี
ระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.75, S.D.=0.84) โดยสามารถเรียงลําดับระดับ
การตัดสินใจซื้อลางสาดจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี งานเทศกาลประจําป ลางสาด 
ลองกองหวานสินคา OTOP อุตรดิตถ (  =4.00, S.D.=0.84) รองลงมา การสงเสริมการขายที่แสดง
ถึงผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ ( =3.80, S.D.=1.00) และการโฆษณา ประชาสัมพันธผลไมจังหวัด
อุตรดิตถทางสื่อตางๆ ( =3.73, S.D.=0.98) 
ตารางท่ี 4.13 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลองกอง
จังหวัดอุตรดิตถ 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับการตัดสินใจซื้อลองกอง 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ดานผลิตภัณฑ (Product) 4.15 0.58 มาก 1 
1. รสชาติ ความหวาน กลิ่นหอมของลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 4.23 0.71 มากที่สุด 2 
2. คุณภาพ ขนาดผล ความใหมสด และสีผิวไมมียางของ 4.03 0.75 มาก 5 
    ลองกองจังหวัดอุตรดิตถ     
3. ความมีช่ือเสียงของลองกอง และเปนผลไมประจําจังหวัด 4.24 0.77 มากที่สุด 1 
    อุตรดิตถ     
4. ความนิยมในการบริโภคลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 4.09 0.79 มาก 4 
5. ลองกองจังหวัดอุตรดิตถ มีใหเลือกซื้อหลากหลายเกรด 4.18 0.73 มาก 3 
ดานราคา (Price) 3.95 0.66 มาก 2 
6.  ความคุมคาของราคาลองกองจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบ 4.05 0.78 มาก 1 
    กับคุณภาพ     

ตารางท่ี 4.13 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่ผูซื้อใชตัดสินใจซื้อลองกอง
จังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับการตัดสินใจซื้อลองกอง 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
7.ลองกองจังหวัดอุตรดิตถ มีราคาที่หลากหลาย 4.00 0.79 มาก 2 
8.การมีปายแสดงราคาจําหนายที่ชัดเจน 3.96 0.81 มาก 3 
9.สามารถตอรองราคากับผูขายได  3.83 0.91 มาก 5 
10.ราคาขายลองกองจังหวัดอุตรดิตถ ราคาถูก 3.94 0.88 มาก 4 
ดานชองทางการจัดจําหนาย (Place)  3.89 0.74 มาก 3 
11.ความสะดวกในการหาซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  4.21 0.68 มากที่สุด 1 
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12.การมีบริการสั่งซื้อ และจัดสงลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  3.91 0.91 มาก 2 
    ใหผูบริโภคโดยตรง     
13.การมีชองทางการจัดจําหนายในระบบออนไลน 3.68 0.98 มาก 4 
14.การมีคนกลางประเภทพอคารถเร ที่จําหนายถึง 3.79 0.98 มาก 3 
     แหลงพักอาศัย     
ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 3.83 1.00 มาก 4 
15.การโฆษณา ประชาสัมพันธผลไมจังหวัดอุตรดิตถ 3.82 0.94 มาก 3 
    ทางสื่อตางๆ     
16.การสงเสริมการขายที่แสดงถึงผลไมประจําจังหวัด 3.84 0.97 มาก 2 
    อุตรดิตถ     
17. การแสดงปาย เครื่องหมายผลไมปลอดสารพิษของผูขาย 3.59 1.12 มาก 5 
     เพื่อรับประกันความปลอดภัย     
18. งานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP  4.17 2.63 มาก 1 
     อุตรดิตถ     
19. การเผยแพรขอมูลเชิงอนุรักษลางสาดทางสื่อออนไลน 3.78 1.03 มาก 4 

 
จากตารางที่ 4.13 ผลการวิเคราะหขอมูลปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่สงผลตอ

พฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ โดยภาพรวมพบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดาน
ผลิตภัณฑมีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก ( =4.15, S.D.=0.58) รองลงมา ปจจัย
สวนประสมทางการตลาดดานราคามีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =3.95, 
S.D.=0.66) ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานชองทางการจัดจําหนายมีระดับการตัดสินใจซื้อ
ลองกองอยูในระดับมาก ( =3.89, S.D.=0.74) และปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการสงเสรมิ
การตลาดมีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก ( =3.83, S.D.=1.00) โดยมีรายละเอียด
ของปจจัยสวนประสมทางการตลาดแตละดาน ดังน้ี 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานผลิตภัณฑ พบวา ผูตอบแบบสอบถามมีระดับการ
ตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =4.15, S.D.=0.58) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการ
ตัดสินใจซื้อลองกองจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลีย่มากทีสุ่ด ดังน้ี ความมีช่ือเสียงของลองกอง และ
เปนผลไมประจาํจังหวัด ( =4.24, S.D.=0.77) รองลงมา รสชาติ ความหวาน กลิ่นหอมของลองกอง
จังหวัดอุตรดิตถ ( =4.23, S.D.=0.71) และลองกองจังหวัดอุตรดิตถ มีใหเลือกซื้อหลากหลายเกรด 
( =4.18, S.D.=0.73)   

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานราคา พบวา ผูตอบแบบสอบถามมีระดับการตัดสินใจ
ซื้อลองกองอยูในระดับมาก ( =3.95, S.D.=0.66) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อลองกอง
จากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ความคุมคาของราคาลองกองจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบ
กับคุณภาพ  ( =4.05, S.D.=0.78) รองลงมา ลองกองจังหวัดอุตรดิตถมีราคาที่หลากหลาย( =4.00, 
S.D.=0.79) และการมีปายแสดงราคาจําหนายที่ชัดเจน ( =3.96, S.D.=0.81)  

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานชองทางการจัดจําหนาย พบวา ผูตอบแบบสอบถามมี
ระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =3.89, S.D.=0.74) โดยสามารถเรียงลําดับระดับ
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การตัดสินใจซื้อลองกองจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ความสะดวกในการหาซื้อ
ลองกองจังหวัดอุตรดิตถ (  =4.21, S.D.=0.68) รองลงมา การมีบริการสั่งซื้อ และจัดสงลองกอง
จังหวัดอุตรดิตถใหผูบริโภคโดยตรง ( =3.91, S.D.=0.91) และการมีคนกลางประเภทพอคารถเร ที่
จําหนายถึงแหลงพักอาศัย ( =3.79, S.D.=0.98) 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการสงเสริมการตลาด พบวา ผูตอบแบบสอบถามมี
ระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =3.83, S.D.=1.00) โดยสามารถเรียงลําดับระดับ
การตัดสินใจซื้อลองกองจากรายการขอคําถามที่มคีาเฉลีย่มากที่สดุ ดังน้ี งานเทศกาลประจําป ลางสาด 
ลองกองหวานสินคา OTOP อุตรดิตถ (  =4.17, S.D.=2.63) รองลงมา การสงเสริมการขายที่แสดง
ถึงผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ ( =3.84, S.D.=0.97) และการโฆษณา ประชาสัมพันธผลไมจังหวัด
อุตรดิตถทางสื่อตางๆ ( =3.82, S.D.=0.94) 
 
3. ผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูซื้อดานชองทางการจัดจําหนายท่ีใชประกอบการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ  

ผูวิจัยนําเสนอผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูซื้อดานชองทางการจัดจําหนาย ที่ใช
ประกอบการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ ซึ่งสามารถแสดงไดดังตารางที่ 4.14
และ 4.15 ดังน้ี  
ตารางท่ี 4.14 ผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูซื้อดานชองทางการจัดจําหนายท่ีใช
ประกอบการตัดสินใจซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ 

ชองทางการจัดจําหนาย 
ระดับการตัดสินใจซื้อลางสาด 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
เกษตรกรจําหนายเอง 4.02 0.67 มาก 1 
1. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีคุณภาพ 4.05 0.79 มาก 1 
2. ไดสนับสนุนชวยเหลือผลผลิตของเกษตรกรไมให  3.97 0.83 มาก 3 
    ลนตลาด และชวยใหเกษตรกรมีรายได     
3. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีราคาถูก 4.04 0.79 มาก 2 
พอคาปลีกในทองถ่ิน 3.92 0.74 มาก 2 
4. มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับ 3.93 0.79 มาก 1 
    คุณภาพ     
5. หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได 3.92 0.86 มาก 2 
6. สามารถเลือกซื้อลางสาดไดหลายเกรด 3.92 0.86 มาก 2 
รานคาปลีก/หางสรรพสินคาจําหนาย  3.90 0.72 มาก 3 
7.ชวยอํานวยความสะดวกในเรื่องเวลา สถานที่และ 3.88 0.82 มาก 3 
   ไดรับความรวดเร็ว     
8. มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับ 3.93 0.80 มาก 1 
    คุณภาพ     
9. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่ปลอดภัย สะอาด 3.92 0.80 มาก 2 
   ปราศจากสารพิษเพราะผานระบบการคัดสรร     



92 
 

ซื้อในระบบออนไลน 3.65 0.82 มาก 4 
10. มีความปลอดภัยในการชําระเงินผานระบบ 3.59 0.90 มาก 4 
11. มีชองทางการชําระเงินที่หลากหลาย 3.62 0.94 มาก 3 
12. สะดวกสบาย รวดเร็ว ประหยัดเวลา การสั่งซื้อ 3.68 0.90 มาก 2 
13. มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัด 3.72 0.91 มาก 1 
     จําหนาย     

  จากตารางที่ 4.14 ผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูบริโภคดานชองทางการจัด
จําหนายที่มีผลตอพฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ โดยภาพรวมพบวา ชองทางการจัด
จําหนายที่เกษตรกรจําหนายลางสาดเอง มีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =4.02, 
S.D.=0.67) รองลงมา คือ ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาปลีกในทองถ่ินนํามาจําหนายมีระดับการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.92, S.D.=0.74) ชองทางการจัดจําหนายที่รานคาปลีก/
หางสรรพสินคาจาํหนาย มีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.90, S.D.=0.72) และ
ชองทางการจัดจําหนายระบบออนไลน มีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =3.65, 
S.D.=0.82) โดยมีรายละเอียดของชองทางการจัดจําหนายแตละชองทาง ดังน้ี 
 ชองทางการจัดจําหนายที่เกษตรกรจําหนายลางสาดเอง  มีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาด
อยูในระดับมาก ( =4.02, S.D.=0.67) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดจาก
รายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีคุณภาพ (  =4.05, 
S.D.=0.79) มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีราคาถูก (  =4.04, S.D.=0.79) และไดสนับสนุน
ชวยเหลือผลผลิตของเกษตรไมใหลนตลาด และชวยใหเกษตรกรมีรายได ( =3.97, S.D.=0.83)   
 ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาปลีกในทองถ่ินนํามาจําหนาย  มีระดับการตัดสินใจซื้อ
ลางสาดอยูในระดับมาก ( =3.92, S.D.=0.74) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสนิใจซือ้ลางสาด
จากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี  คือ มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมะสมกับ
คุณภาพ ( =3.93, S.D.=0.79) หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได และสามารถเลือกซือ้
ลางสาดไดหลายเกรด ( =3.92, S.D.=0.86) 
 ชองทางการจัดจําหนายที่รานคาปลีก/หางสรรพสินคาจําหนายนํามาจําหนาย  มีระดับ
การตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก (  =3.90, S.D.=0.72) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี คือ มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มี
ราคาเหมะสมกับคุณภาพ ( =3.93, S.D.=0.80) มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่ปลอดภัย สะอาด
ปราศจากสารพิษเพราะผานระบบการคัดสรร (  =93, S.D.=0.80) และชวยอํานวยความสะดวกใน
เรื่องเวลา สถานที่และไดรับความรวดเร็ว  ( =3.88, S.D.=0.82) 
 ชองทางการจัดจําหนายระบบออนไลน มีระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดอยูในระดับมาก   
( =3.65, S.D.=0.82) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อลางสาดจากรายการขอคําถามที่
มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย (  =3.72, 
S.D.=0.91) สะดวกสบาย รวดเร็ว ประหยัดเวลาการสัง่ซือ้ ( =3.68, S.D.=0.90) และมีชองทางการ
ชําระเงินที่หลากหลาย ( =3.62, S.D.=0.94) 
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ตารางท่ี 4.15 ผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูซื้อดานชองทางการจัดจําหนายท่ีใช
ประกอบการตัดสินใจซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 

ชองทางการจัดจําหนาย 
ระดับการตัดสินใจซื้อลองกอง 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
เกษตรกรจําหนายเอง 4.07 1.12 มาก 1 
1. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่มีคุณภาพ 4.17 2.67 มาก 1 
2. ไดสนับสนุนชวยเหลือผลผลิตของเกษตรกรไมให  4.03 0.85 มาก 3 
    ลนตลาด และชวยใหเกษตรกรมีรายได     
3. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่มีราคาถูก 4.04 0.81 มาก 2 
พอคาคนกลางในทองถ่ิน 4.04 0.66 มาก 2 
4. มั่นใจไดวาจะซื้อลองกองที่มีราคาเหมาะสมกับคุณภาพ 3.97 0.80 มาก 2 
5. หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได 4.08 0.73 มาก 1 
6. สามารถเลือกซื้อลองกองไดหลายเกรด 4.08 0.76 มาก 1 
รานคาปลีก/หางสรรพสินคาจําหนาย  3.96 0.74 มาก 3 
7.ชวยอํานวยความสะดวกในเรื่องเวลา สถานที่และ 3.99 0.81 มาก 1 
   ไดรับความรวดเร็ว     
8. มั่นใจไดวาจะซื้อลองกองที่มีราคาเหมาะสมกับ 3.96 0.81 มาก 2 
    คุณภาพ     
9. มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่ปลอดภัย  3.96 0.88 มาก 2 
  สะอาดปราศจากสารพษิเพราะผานระบบการคัดสรร     
ซื้อในระบบออนไลน 3.79 0.82 มาก 4 
10. มีความปลอดภัยในการชําระเงินผานระบบ 3.76 0.92 มาก 3 
11. มีชองทางการชําระเงินที่หลากหลาย 3.70 0.93 มาก 4 
12. สะดวกสบาย รวดเร็ว ประหยัดเวลา การสั่งซื้อ 3.82 0.89 มาก 2 
13. มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัด 3.92 1.15 มาก 1 
     จําหนาย     

 
  จากตารางที่ 4.15 ผลการวิเคราะหขอมูลความคิดเห็นของผูบริโภคดานชองทางการจัด
จําหนายที่มีผลตอพฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ โดยภาพรวมพบวา ชองทางการจัด
จําหนายที่เกษตรกรจําหนายลองกองเอง มีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =4.07, 
S.D.= 1.12) รองลงมา ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาคนกลางในทองถ่ินนํามาจําหนายมีระดับการ
ตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก ( =4.04, S.D.=0.66) ชองทางการจัดจําหนายที่รานคาปลีก/
หางสรรพสินคาจําหนาย มีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =3.96, S.D.=0.74) 
และชองทางการจัดจําหนายระบบออนไลน มีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก ( =3.79, 
S.D.=0.82) โดยมีรายละเอียดของชองทางการจัดจําหนายแตละชองทาง ดังน้ี 
 ชองทางการจัดจําหนายที่เกษตรกรจําหนายลองกองเอง  มีระดับการตัดสินใจซื้อลองกอง
อยูในระดับมาก ( =4.07, S.D.=1.12) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อลองกองจาก
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รายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีคุณภาพ (  =4.17, 
S.D.=2.67) มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่มีราคาถูก (  =4.04, S.D.=0.81) และไดสนับสนุน
ชวยเหลือผลผลิตของเกษตรไมใหลนตลาด และชวยใหเกษตรกรมีรายได ( =4.03, S.D.=0.85)   
 ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาคนกลางในทองถ่ินนํามาจําหนาย  มีระดับการตัดสินใจซื้อ
ลองกองอยูในระดับมาก (  =4.04, S.D.=0.66) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อ
ลองกองจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี สามารถเลือกซื้อลองกองไดหลายเกรด       
(  =4.08, S.D.=0.76)  หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได (  =4.08, S.D.=0.73)  
และมั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมะสมกับคุณภาพ ( =3.97, S.D.=0.80)  
 ชองทางการจัดจําหนายที่รานคาปลีก/หางสรรพสินคานํามาจําหนาย  มีระดับการ
ตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก (  =3.96, S.D.=0.74) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการ
ตัดสินใจซื้อลองกองจากรายการขอคําถามที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี ชวยอํานวยความสะดวกในเรื่อง
เวลา สถานที่และไดรับความรวดเร็ว  (  =3.99, S.D.=0.81) มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่
ปลอดภัย สะอาดปราศจากสารพิษเพราะผานระบบการคัดสรร (  =3.96, S.D.=0.88) และมั่นใจ  
ไดวาจะซื้อลองกองที่มีราคาเหมาะสมกับคุณภาพ ( =3.96, S.D.=0.81)  
 ชองทางการจัดจําหนายระบบออนไลน มีระดับการตัดสินใจซื้อลองกองอยูในระดับมาก   
( =3.79, S.D.=0.82) โดยสามารถเรียงลําดับระดับการตัดสินใจซื้อลองกองจากรายการขอคําถาม 
ที่มีคาเฉลี่ยมากที่สุด ดังน้ี มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย (  =3.92, 
S.D.=1.15) สะดวกสบาย รวดเร็ว ประหยัดเวลาการสั่งซื้อ (  =3.82, S.D.=0.89) และมีความ
ปลอดภัยในการชําระเงินผานระบบ ( =3.76, S.D.=0.92) 
ตอนท่ี 4 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 
  ผูวิจัยนําเสนอผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลางสาดและลองกองจังหวัด
อุตรดิตถ ซึ่งสามารถแสดงไดดังตารางที่ 4.16 และ 4.17 ดังน้ี  
ตารางท่ี 4.16 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ 

พฤติกรรมการซื้อลางสาด รายการ จํานวน (คน) รอยละ 
1. ปริมาณการซื้อลางสาดในแตละครัง้ 1 กิโลกรมั 83 20.75 
 2 กิโลกรมั 108 27.00 
 3 กิโลกรมั 82 20.50 
 4 กิโลกรมั 24 6.00 
 5 กิโลกรมั 60 15.00 
 6 กิโลกรมั 3 0.75 
 8 กิโลกรมั 1 0.25 
 10 กิโลกรมั 25 6.25 
 15 กิโลกรมั 1 0.25 
 20 กิโลกรมั 8 2.00 
 25 กิโลกรมั 2 0.50 
 30 กิโลกรมั 1 0.25 

 60 กิโลกรมั 2 0.50 
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รวม  400 100.00 
2. สถานที่ในการเลือกซื้อลางสาด ตลาดสด/ตลาดนัด 237 57.66 
จังหวัดอุตรดิตถ *เรียงลําดับ 3 ลําดับ
แรกจากมากไปหานอย 1 แทน มาก
ที่สุด 2 และ 3 ตามลําดับ 

รถเรที่นําผลไมมาขาย 
แผงขายผลไมริมทางหลวง 

97 
77 

23.60 
18.74 

รวม  411 100.00 
3. เหตุผลที่ตัดสินใจซือ้ลางสาดจังหวัด  รสชาติ 307 28.83 
   อุตรดิตถ คุณภาพ 206 19.34 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ ชวยอุดหนุนเกษตรกร 191 17.93 
 ช่ือเสียง 135 12.68 
 ความปลอดภัย/ไรสารพิษ 99 9.30 
 ความนาเช่ือถือของผูขาย 61 5.73 
 การติดปายแสดงราคา 44 4.13 

ตารางท่ี 4.16 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 
พฤติกรรมการซื้อลางสาด รายการ จํานวน (คน) รอยละ 

 การใหรายละเอียดสินคา 17 1.60 
     อื่นๆ  5 0.47 

รวม  1,065 100.00 
4. วัตถุประสงคในการซื้อลางสาด บริโภคเอง 349 44.86 
    จังหวัดอุตรดิตถ ใหสมาชิกในครอบครัวบรโิภค 220 28.28 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ นําไปเปนของฝาก 201 25.84 
 อื่นๆ  8 1.03 

รวม  778 100.00 
5. ผูที่มีอิทธิพลตอการเลือกซื้อลางสาด ตัวทานเอง 323 45.11 
   จังหวัดอุตรดิตถ สมาชิกในครองครัว 190 26.54 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ ญาติพี่นอง 87 12.15 
 เพื่อน/คนรูจักแนะนํา 66 9.22 
 คนขาย 44 6.15 
 อื่นๆ  6 0.84 

รวม  716 100.00 
6. ความถ่ีในการซื้อลางสาดจงัหวัด ซื้อนอยมาก (1-3 ครั้ง) 213 53.25 
    อุตรดิตถ ในชวงฤดูกาลที่ผลผลิต ซื้อคอนขางนอย (4-6 ครั้ง) 95 23.75 
    ออกจําหนาย ซื้อบอย (7-9 ครั้ง) 60 15.00 

 ซื้อบอยมาก (10 ครั้งข้ึนไป) 32 8.00 
รวม  400 100.00 

7. ทราบขอมลูขาวสารของลางสาด แนะนําจากคนรูจัก 244 60.61 



96 
 

    จังหวัดอุตรดิตถ จากแหลงใด วิทยุ 47 5.90 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ โทรทัศน 51 6.40 

 หนังสือพิมพ 26 3.26 
 นิตยสาร/วารสาร 15 1.88 
 สื่อออนไลน 123 15.43 
 แผนพับ/ใบปลิว 15 1.88 
 ผูขาย 164 20.58 
 ปายประชาสัมพันธ 96 12.05 

ตารางท่ี 4.16 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 
พฤติกรรมการซื้อลางสาด รายการ จํานวน (คน) รอยละ 

 อื่นๆ  16 2.01 
รวม  400 100.00 

9. ในอนาคตจะซื้อลางสาดจังหวัด ซื้อแนนอนทีสุ่ด 122 30.50 
    อุตรดิตถ เพื่อการบริโภค ซื้อแนนอน 193 48.25 
 อาจจะซื้อ 81 20.25 

 ไมซื้อแนนอน 3 0.75 
 ไมซื้อแนนอนทีสุ่ด 1 0.25 

รวม  400 100.00 
 
 จากตารางที่ 4.16 ผลการวิเคราะหพฤติกรรมการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ พบวา 
ปริมาณการซื้อลางสาดในแตละครั้ง เรียงตามลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก สวนใหญซื้อจํานวน 2 
กิโลกรัม จํานวน 108 คน รอยละ 27.00 รองลงมา 1 กิโลกรัม จํานวน 83 คน รอยละ 20.75 และ 
จํานวน 3 กิโลกรัม รอยละ 20.50 
 สถานที่ในการเลอืกซื้อลางสาด เรียงตามลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก สวนใหญซื้อที่ตลาดสด/
ตลาดนัด จํานวน 237 คน รอยละ 57.66 รองลงมา ซื้อที่รถเรที่นําผลไมมาขาย จํานวน 97 คน รอยละ 
23.60 และซื้อที่แผงขายผลไมริมทางหลวง จํานวน 77 คน รอยละ 18.74  
 เหตุผลในการตัดสินใจซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญซื้อเพราะรสชาติ จํานวน 307 
คน รอยละ 28.83 รองลงมาซื้อเพราะคุณภาพ จํานวน 206 คน รอยละ 19.34 และซื้อเพราะชวย
อุดหนุนเกษตรกร จํานวน 191 คน รอยละ 17.93  
 วัตถุประสงคในการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญมีวัตถุประสงคซือ้เพื่อการบริโภคเอง 
จํานวน 349 คน รอยละ 44.86 รองลงมา ซื้อใหสมาชิกในครอบครัวบริโภค จํานวน 220 คน รอยละ 
28.28 และนําไปเปนของฝาก จํานวน 201 คน รอยละ 25.84 
 ลักษณะลางสาดจังหวัดอุตรดิตถที่ซื้อ สวนใหญซื้อแบบเปนชอยาว ในราคากิโลกรัมละ     
บาท จํานวน รอยละ  
 บุคคลที่มีอิทธิพลตอการเลือกซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญเปนตัวผูบริโภคเอง 
จํานวน 323 คน รอยละ 45.11 รองลงมา สมาชิกในครอบครัว จํานวน 190 คน รอยละ 26.54 และ
ญาติพี่นอง จํานวน 87 คน รอยละ 12.15  
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 ความถ่ีในการซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถในชวงฤดูกาลทีผ่ลผลิตออกจําหนาย สวนใหญซื้อ
ในปริมาณนอยมาก (1-3 ครั้ง) จํานวน 213 คน รอยละ 53.25 รองลงมาซื้อคอนขางนอย (4-6 ครั้ง) 
จํานวน 95 คน รอยละ 23.75 และ ซื้อบอย (7-9 ครั้ง) จํานวน 60 คน รอยละ 15.00  
 แหลงขอมูลขาวสารที่ไดรับทราบ สวนใหญไดรับขอมูลขาวสารจากการแนะนําจากคนรูจัก 
จํานวน 244 คน รอยละ 60.61 รองลงมา จากผูขาย จํานวน 164 คน รอยละ 20.58 และทางสื่อ
ออนไลน จํานวน 123 คน รอยละ 15.43 
 การซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถเพื่อการบริโภคในอนาคต ผูตอบสวนใหญจะซื้อแนนอน 
จํานวน 193 คน รอยละ 48.25 รองลงมา จะซื้อแนนอนที่สุด จํานวน 122 คน รอยละ 30.50 และ
อาจจะซื้อ จํานวน 81 คน รอยละ 20.25 
 
ตารางท่ี 4.17 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 

พฤติกรรมการซื้อลองกอง รายการ จํานวน (คน) รอยละ 
1. ปริมาณการซื้อลองกองในแตละครั้ง 1 กิโล 63 15.75 
 2 กิโล 123 30.75 
 3 กิโล 94 23.50 
 4 กิโล 11 2.75 
 5 กิโล 60 15.00 
 6 กิโล 6 1.50 
 10 กิโล 22 5.50 
 18 กิโล 1 0.25 
 20 กิโล 4 1.00 
 30 กิโล 13 3.25 

 50 กิโล 3 0.75 
รวม  400 100.00 

2. สถานที่ในการเลือกซื้อลองกอง ตลาดสด/ตลาดนัด 278 62.23 
จังหวัดอุตรดิตถ  รถเรที่นําผลไมมาขาย 91 20.40 
*เรียงลําดับ 3 ลําดับแรกจากมากไปหา
นอย 1 แทน มากที่สุด 2 และ 3 
ตามลําดับ 

งานแสดงสินคาผลไม 
/งานกาชาด 

77 17.27 

รวม  446 100.00 
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ตารางท่ี 4.17 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 
พฤติกรรมการซ้ือลองกอง รายการ จํานวน (คน) รอยละ 

3. เหตุผลท่ีตดัสินใจซ้ือลองกองจังหวัด  รสชาต ิ 303 29.45 
   อุตรดติถ คุณภาพ 210 20.41 
 ชวยอุดหนุนเกษตรกร 184 17.88 
 ชื่อเสียง 129 12.54 
 ความปลอดภัย/ไรสารพิษ 79 7.68 
 ความนาเชื่อถือของผูขาย 64 6.22 
 การติดปายแสดงราคา 39 3.79 
 การใหรายละเอียดสินคา 16 1.56 
 อ่ืนๆ  5 0.49 

รวม  1,029 100 
4. วัตถุประสงคในการซ้ือลองกอง บริโภคเอง 362 46.59 
    จังหวัดอุตรดติถ ใหสมาชิกในครอบครัวบริโภค 227 29.21 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ นําไปเปนของฝาก 185 23.81 
 อ่ืนๆ  3 0.39 

รวม  777 100.00 
5. สวนใหญซ้ือลอกกองลักษณะ เบอร 1 - 3  217 54.25 
 เบอรกระปุก 94 23.50 
 เบอรชอรวม 117 29.25 
 เบอรรวม 27 6.75 

รวม  455 100.00 
6. ผูท่ีมีอิทธิพลตอการเลือกซ้ือลองกอง ตัวทานเอง 326 47.11 
   จังหวัดอุตรดติถ สมาชิกในครองครัว 177 25.58 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ ญาติพ่ีนอง 84 12.14 
 เพ่ือน/คนรูจักแนะนํา 58 8.38 
 คนขาย 45 6.50 
 อ่ืนๆ  2 0.29 

รวม  400 100.00 

7. ความถ่ีในการซื้อลองกองจังหวัด ซื้อนอยมาก (1-3 ครั้ง) 192 48.00 
    อุตรดิตถ ในชวงฤดูกาลที่ผลผลิต ซื้อคอนขางนอย (4-6 ครั้ง) 112 28.00 
    ออกจําหนาย ซื้อบอย (7-9 ครั้ง) 65 16.25 

 ซื้อบอยมาก (10 ครั้งข้ึนไป) 31 7.75 
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ตารางที่ 4.17 ผลการวิเคราะหขอมูลพฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 
พฤติกรรมการซ้ือลองกอง รายการ จํานวน (คน) รอยละ 

รวม  400 100.00 
8. ทราบขอมลูขาวสารของลองกอง แนะนําจากคนรูจัก 226 31.04 
    จังหวัดอุตรดิตถ จากแหลงใด วิทยุ 33 4.53 
*คําถามตอบไดมากกวา 1 ขอ โทรทัศน 38 5.22 

 หนังสือพิมพ 13 1.79 
 นิตยสาร/วารสาร 10 1.37 
 สื่อออนไลน 125 17.17 
 แผนพับ/ใบปลิว 12 1.65 

 ผูขาย 147 20.19 
 ปายประชาสัมพันธ 89 12.23 
 อื่นๆ  35 4.81 

รวม  400 100.00 
9. ในอนาคตจะซื้อลองกองจงัหวัด ซื้อแนนอนทีสุ่ด 130 32.50 
    อุตรดิตถ เพื่อการบริโภค ซื้อแนนอน 212 53.00 

 อาจจะซื้อ 54 13.50 
 ไมซื้อแนนอน 3 0.75 
 ไมซื้อแนนอนทีสุ่ด 1 0.25 

รวม  400 100.00 
 
  จากตารางที่ 4.17 ผลการวิเคราะหพฤติกรรมการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ พบวา 
ปริมาณการซื้อลองกองในแตละครั้ง เรียงตามลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก สวนใหญซื้อจํานวน 2 
กิโลกรัม จํานวน 123 คน รอยละ 30.75 รองลงมา 3 กิโลกรัม จํานวน 94 คน รอยละ 23.50 และ 
จํานวน 1 กิโลกรัม รอยละ 15.75 
 สถานที่ในการเลอืกซื้อลองกอง เรียงตามลําดับมากที่สุด 3 ลําดับแรก สวนใหญซื้อที่ตลาดสด/
ตลาดนัด จํานวน 278 คน รอยละ 62.23 รองลงมา ซื้อที่รถเรที่นําผลไมมาขาย จํานวน 91 คน รอยละ 
20.40 และซื้อที่งานแสดงสินคาผลไม/งานกาชาด จํานวน 77 คน รอยละ 17.27 
 เหตุผลในการตัดสินใจซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญซื้อเพราะรสชาติ จํานวน 303 คน 
รอยละ 29.45 รองลงมาซื้อเพราะคุณภาพ จํานวน 210 คน รอยละ 20.41 และซื้อเพราะชวยอุดหนุน
เกษตรกร จํานวน 184 คน รอยละ 17.88 
 วัตถุประสงคในการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญมวัีตถุประสงคซื้อเพื่อการบริโภคเอง 
จํานวน 362 คน รอยละ 46.59 รองลงมา ซื้อใหสมาชิกในครอบครัวบริโภค จํานวน 227 คน รอยละ 
29.21 และนําไปเปนของฝาก จํานวน 185 คน รอยละ 23.81 
 ลักษณะลองกองจังหวัดอุตรดิตถที่ซื้อ สวนใหญซื้อแบบเบอร 1 - 3  ในราคากิโลกรัมละ     
บาท จํานวน 217 คน รอยละ 54.25 รองลงมา ซื้อแบบชอรวม ในราคากิโลกรัมละ       บาท จํานวน 



100 
 

117 คน รอยละ 29.25 และซื้อเบอรกระปุก ในราคากิโลกรัมละ       บาท จํานวน 94 คน รอยละ 
23.50 
 บุคคลที่มีอิทธิพลตอการเลือกซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญเปนตัวผูบริโภคเอง 
จํานวน 326 คน รอยละ 47.11 รองลงมา สมาชิกในครอบครัว จํานวน 177 คน รอยละ 25.58 และ
ญาติพี่นอง จํานวน 84 คน รอยละ 12.14  
 ความถ่ีในการซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถในชวงฤดูกาลที่ผลผลิตออกจําหนาย สวนใหญซื้อ
ในปริมาณนอย (1-3 ครั้ง) จํานวน 192 คน รอยละ 48.00 รองลงมาซื้อคอนขางนอย (4-6 ครั้ง) 
จํานวน 112 คน รอยละ 28.00 และ ซื้อบอย (7-9 ครั้ง) จํานวน 65 คน รอยละ 16.25  
 แหลงขอมูลขาวสารที่ไดรับทราบ สวนใหญไดรับขอมูลขาวสารจากการแนะนําจากคนรูจัก 
จํานวน 246 คน รอยละ 31.04 รองลงมา จากผูขาย จํานวน 147 คน รอยละ 20.19 และทางสื่อ
ออนไลน จํานวน 125 คน รอยละ 17.17 
 การซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถเพื่อการบริโภคในอนาคต ผูตอบสวนใหญจะซื้อแนนอน 
จํานวน 212 คน รอยละ 53.00 รองลงมา จะซื้อแนนอนที่สุด จํานวน 130 คน รอยละ 32.50 และ
อาจจะซื้อ จํานวน 54 คน รอยละ 13.50 
 
สรุปขอคนพบพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง พบวา  

1. ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทัง้ 4 ดาน มีผลตอพฤติกรรมการบริโภค                                
และการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง โดยมีรายละเอียดของระดับการตัดสินใจซื้อแตละปจจัยดังน้ี 

ตารางที่ 4.18 สรุปภาพรวมปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่มีผลตอพฤติกรรมการบรโิภค
และการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกอง 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับการตัดสินใจซื้อ 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ลางสาด     
ดานผลิตภัณฑ (Product) 4.04 0.61 มาก 1 
ความมีช่ือเสียงของลางสาด และเปนผลไมประจําจังหวัด 4.15 0.78 มาก  
อุตรดิตถ     

 ตารางที่ 4.18 สรุปภาพรวมปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่มีผลตอพฤติกรรมการ
บริโภคและการตัดสินใจซือ้ลางสาดและลองกอง (ตอ) 

ปจจัยสวนประสมทางการตลาด 
ระดับการตัดสินใจซื้อ 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ดานราคา (Price) 3.91 0.67 มาก 2 
ราคาขายลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ ราคาถูก 3.97 0.87 มาก  
ดานชองทางการจัดจําหนาย (Place) 3.80 0.77 มาก 3 
ความสะดวกในการหาซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ 4.08 0.83 มาก  
ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 3.75 0.80 มาก 4 
งานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP     
อุตรดิตถ     
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ลองกอง     
ดานผลิตภัณฑ (Product) 4.15 0.58 มาก 1 
คุณภาพ ขนาดผล ความใหมสด และสีผิวไมมียางของลองกอง 4.24 0.77 มากที่สุด  
จังหวัดอุตรดิตถ     
ดานราคา (Price) 3.95 0.66 มาก 2 
ความคุมคาของราคาลองกองจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบกับ 4.05 0.78 มาก  
คุณภาพ     
ดานชองทางการจัดจําหนาย (Place) 3.89 0.74 มาก 3 
ความสะดวกในการหาซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 4.21 0.68 มากที่สุด  
ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) 3.83  1.00 มาก 4 
งานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP 4.17 2.63 มาก  
อุตรดิตถ     

 จากขอคนพบปจจัยสวนประสมทางการตลาดที่มีผลตอพฤติกรรมการบริโภคและการ
ตัดสินใจซื้อลางสาดพบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดาน มีผลตอการตัดสินใจซื้อลางสาด 
โดยมีรายละเอียดของปจจัยสวนประสมทางการตลาดแตละปจจัยที่ผูบริโภคใหความสําคัญในการ
ตัดสินซื้อดังน้ี ดานผลิตภัณฑผูบริโภคตัดสินใจซื้อลางสาด เพราะความมีช่ือเสียงของลางสาด และเปน
ผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถ ดานราคาซื้อเพราะราคาขายลางสาดจังหวัดอุตรดิตถมีราคาถูก ดาน
ชองทางการจัดจําหนายซื้อเพราะความสะดวกในการหาซื้อลางสาดจังหวัดอุตรดิตถ และดานการ
สงเสริมการตลาดซื้อเพราะงานเทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP 
 สําหรับปจจยัสวนประสมทางการตลาดที่มีผลตอพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อ
ลองกองพบวา ปจจัยสวนประสมทางการตลาดทั้ง 4 ดาน มีผลตอการตัดสินใจซื้อลองกองโดย
ผูบริโภคใหความสําคัญในการตัดสินซื้อลองกอง ดังน้ี ดานผลิตภัณฑผูบริโภคตัดสินใจซื้อเพราะ
คุณภาพ ขนาดผล ความใหมสด และสีผิวไมมียางของลองกองจังหวัดอุตรดิตถ ดานราคาซื้อเพราะ
ความคุมคาของราคาลองกองจังหวัดอุตรดิตถเมื่อเทียบกับคุณภาพ ดานชองทางการจัดจําหนายซื้อ
เพราะความสะดวกในการหาซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถ และดานการสงเสริมการตลาดซื้อเพราะงาน
เทศกาลประจําป ลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP 

2. ความคิดเห็นของผูบริโภคที่มีตอชองทางการจัดจําหนายที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อ
ลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ โดยมีรายละเอียดของระดับการตัดสินใจซื้อแตละชองทางดังน้ี 

ตารางที่ 4.19 สรุปภาพรวมความคิดเห็นของผูบริโภคที่มีตอชองทางการจัดจําหนายที่มีผล
ตอการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ 

ชองทางการจัดจําหนาย 
ระดับการตัดสินใจซื้อ 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ลางสาด     
เกษตรกรจําหนายเอง 4.02 0.67 มาก 1 
มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดที่มีคุณภาพ 4.05 0.79 มาก  
พอคาคนกลางในทองถ่ิน 3.92 0.74 มาก 2 
มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดทีม่ีราคาเหมาะสมกบัคุณภาพ 3.93 0.79 มาก  
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รานคาปลีก/หางสรรพสินคาจําหนาย 3.90 0.72 มาก 3 
มั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดทีม่ีราคาเหมาะสมกบัคุณภาพ 3.93 0.80 มาก  
ซื้อในระบบออนไลน 3.65 0.82 มาก 4 
มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย 3.72 0.91 มาก  
ลองกอง     
เกษตรกรจําหนายเอง 4.07 1.12 มาก 1 
มั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่มีคุณภาพ 4.17 2.67 มาก  
พอคาคนกลางในทองถ่ิน 4.04 0.66 มาก 2 
หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได 4.08 0.73 มาก  
สามารถเลือกลองกองไดหลายเกรด 4.08 0.76 มาก  
รานคาปลีก/หางสรรพสินคาจําหนาย 3.96 0.74 มาก 3 
ชวยอํานวยความสะดวกในเรื่องเวลา สถานที่และ 3.99 0.81 มาก  
ไดรับความรวดเร็ว     

 
 ตารางที่ 4.19 สรุปภาพรวมความคิดเห็นของผูบริโภคที่มีตอชองทางการจัดจําหนายที่มี

ผลตอการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ (ตอ) 

ชองทางการจัดจําหนาย 
ระดับการตัดสินใจซื้อ 

  S.D. แปลผล ลําดับ 
ซื้อในระบบออนไลน 3.79 0.82 มาก 4 
มั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย 3.92 1.15 มาก  

  
 จากขอคนพบความคิดเห็นของผูบริโภคที่มีตอชองทางการจัดจําหนาย 4 ชองทางมีผลตอ
การตัดสินใจซื้อลางสาดโดยมีรายละเอียดของชองทางการจัดจําหนายแตละชองทางที่ผูบริโภคให
ความสําคัญในการตัดสินใจซื้อดังน้ี ชองทางการจัดจําหนายที่เกษตรกรนําผลผลิตมาจําหนายเอง 
เพราะผูบริโภคมั่นใจไดวาจะไดบริโภคลางสาดทีม่ีคุณภาพ ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาคนกลางใน
ทองถ่ินนําผลผลิตมาจําหนาย ผูบริโภคซื้อเพราะมั่นใจไดวาจะซื้อลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับ
คุณภาพ  ชองทางการจัดจําหนายที่รานคาปลีก/หางสรรพสินคานํามาจําหนายซื้อเพราะมั่นใจไดวาจะ
ซื้อลางสาดที่มีราคาเหมาะสมกับคุณภาพ และชองทางการจัดจําหนายในระบบออนไลน ผูบริโภคซื้อ
เพราะมั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย 
 สําหรับชองทางการจัดจําหนายที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อลองกองจังหวัดอุตรดิตถพบวา 
ชองทางการการจัดจําหนายทั้ง 4 ชองทางมีผลตอการตัดสินใจซื้อลองกองโดยมีรายละเอียดของชอง
ทางการจัดจําหนายแตละชองทางที่ผูบริโภคใหความสําคัญในการตัดสินใจซื้อดังน้ี ชองทางการจัด
จําหนายที่เกษตรกรนําผลผลิตมาจําหนายเอง ผูบริโภคซื้อเพราะมั่นใจไดวาจะไดบริโภคลองกองที่มี
คุณภาพ ชองทางการจัดจําหนายที่พอคาคนกลางในทองถ่ินนําผลผลิตมาจําหนาย ผูบริโภคซื้อเพราะ
หากซื้อเปนจํานวนมากสามารถตอรองราคาได สามารถเลือกลองกองไดหลายเกรด ชองทางการจัด
จําหนายที่รานคาปลีก/หางสรรพสินคานํามาจําหนาย ผูบริโภคซื้อเพราะชวยอํานวยความสะดวกใน
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เรื่องเวลา สถานที่และไดรับความรวดเร็ว และชองทางการจัดจําหนายในระบบออนไลน ผูบริโภคซื้อ
เพราะมั่นใจในคุณภาพ ดวยการรับประกันจากผูจัดจําหนาย 
 3. พฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ พืช
เศรษฐกิจของระบบวนเกษตร พบวา  

 3.1 ปริมาณการซื้อทั้งลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญผูบริโภคซื้อใน
ปริมาณ 2 กิโลกรัม 
 3.2 เหตุผลในการตัดสินใจซื้อทั้งลางสาดและลองกองจังหวัดอุตรดิตถ สวนใหญซื้อ
เพราะรสชาติ และคุณภาพของผลผลิต 
 3.3 ลักษณะของผลผลิตที่ผูบริโภคตัดสินใจซื้อทั้งลางสาดและลองกอง สวนใหญซื้อใน
ลักษณะเปนชอยาว 
 จากขอคนพบดังกลาว ดานพฤติกรรมการบริโภคและการตัดสินใจซื้อผูบริโภคตัดสินใจ
ซื้อทั้งลางสาดและลองกองจะตัดสินใจซื้อผลผลิตโดยพิจารณาถึงคุณภาพและช่ือเสียงของผลผลิต 
ราคาของผลผลิตผูบริโภคก็ใชเปนปจจัยในการตัดสินใจซื้อโดยทําการเปรียบเทียบราคากับคุณภาพ
ดวย นอกจากน้ีในเรื่องของชองทางการจัดจําหนายผูบริโภคก็คํานึงถึงความสะดวกในการหาซื้อ
ผลผลิต สวนการสงเสริมการตลาดไมมีอิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อมากโดยผูบริโภคจะซื้อในงาน
เทศกาลประจําปลางสาด ลองกองหวานสินคา OTOP เปนหลัก  
 ดานชองทางการจัดจําหนายผูบริโภคมีความเห็นวา การตัดสินใจซื้อทั้งลางสาดและ
ลองกองกับเกษตรกรที่นํามาจําหนายเองมีความมั่นใจวาจะไดคุณภาพมากกวาชองทางการจําหนายอื่น 
 สําหรับพฤติกรรมการตัดสินใจซื้อปริมาณการซื้อผลผลิตทั้งลางสาดและลองกอง 
ผูบริโภคซื้อในแตละครั้งจะซื้อในปริมาณนอยเพียงครั้งละ 2 กิโลกรัม และเหตุผลในการตัดสนิใจซือ้ทัง้
ลางสาดและลองกองก็ยังพิจารณาในเรื่องของรสชาติและคุณภาพของผลผลิตเปนหลัก 
 จากขอคนพบในเรื่องปจจัยสวนประสมทางการตลาด และพฤติกรรมการบริโภคและการ
ตัดสินใจซื้อทั้งลางสาดและลองกองที่นักวิจัยคนพบจึงนําไปสูการพัฒนารูปแบบชองทางการจัด
จําหนายลางสาดและลองกองเพื่อนําผลผลิตขยายออกสูตลาดตางจังหวัดในการแกปญหาปริมาณ
ผลผลิตโดยเฉพาะลองกองในกลางฤดูที่ผลผลิตออกสูตลาดเปนจํานวนมากเพื่อใหสินคาไมลนตลาดที่
จะสงผลใหราคาของผลผลิตตํ่าลงมาก และในปจจุบันผูบริโภคไดใหความสนใจในการหาซื้อสินคา
ตางๆ ทางสื่อออนไลนเพิ่มข้ึนดวยเหตุที่วาผูบริโภคมีความมั่นใจในคุณภาพ ถึงการไดรับการรับประกัน
คุณภาพจากผูขาย ดังน้ันการขยายชองทางการตลาดออนไลนใหเพิ่มมากข้ึนจะเปนชองทางการตลาด
อีกหน่ึงชองทางที่จะสามารถระบายผลผลิตออกสูตลาดใหเพิ่มมากข้ึน 
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พฤติกรรมของผูคาคนกลางรูปแบบชองทางการจัดจําหนายรูปแบบเดิมพ้ืนท่ีตําบลแมพูล 
1. ผูคาคนกลางในพื้นทีท่ี่คาขายมาเปนเวลานาน จะมีอิทธิพลและบทบาทในการกําหนด

ราคาลองกอง โดยมกัจะมีการปนราคาลองกองใหมีความผันผวนอยูตลอดเวลา ทําใหพอคาคนกลาง
ตางจังหวัดเขามาทําการรบัซือ้ผลผลิตไมได  

2. ผูคาคนกลางไมไดมีการต้ังขอกําหนดในการรบัซื้อลางสาด ลองกอง ไมเปนมาตรฐาน
เดียวกัน สรางความสับสนใหแกเกษตรกรและผูที่เกี่ยวของ และในบางกรณีกม็ีการกําหนดมาตรฐาน
โดยอางตลาดตางประเทศ (ตลาดเวียดนาม) วาตลาดตางประเทศรบัซื้อในราคาตํ่า เพื่อกดราคารับซื้อ
ผลผลิตจากเกษตรกร 

3. ลางสาดและลองกองทีผู่คาคนกลางรบัซื้อ มีการคัดแยกเกรดหลายข้ันตอน  
4. ผูคาคนกลางในพื้นทีม่าดักรอผลผลิตลองกองทีม่ีคุณภาพตัดหนาพอคารายอื่นๆ กอนที่

เกษตรกรจะนําผลผลิตไปขายยังตลาดหัวดง 
5. ผูคาคนกลางทีร่ับซื้อลองกองทีจ่ําหนายไปยังตลาดตางประเทศ มีปริมาณนอย  
 

พ้ืนท่ีตําบลนางพญา 
 1. พอคาคนกลางที่รับซื้อผลผลิตจะเปนพอคาในทองถ่ิน และรับซื้อในปริมาณที่นอย 
เน่ืองจากพอคาคนกลางคํานึงถึงตนทุนคาขนสงเปนหลักจึงกดราคาลองกองใหตํ่ากวาราคาที่ตลาดหัว
ดง และตลาดนานกกก 
 2. ผูคาคนกลางที่เขาไปรับซื้อจะคํานึงถึงความปลอดภัยของการเดินทาง เพราะเสนทาง
การคมนาคมที่ลําบาก  
 
พ้ืนท่ีตําบลบานดานนาขาม 
 1.  ผูคาคนกลางรับซื้อผลผลติดวยการอางอิงราคาของราคาลองกองตลาดผลไมนานกกก  
 2.  ผูคาคนกลางนําลังบรรจุลองกองไปใหเกษตรกรทําการคัดแยกเกรดลองกองแตละ
เกรดมาใหกับพอคาโดยตรง โดยพอคามีความไววางใจในความซื่อสัตยของเกษตรกร 
 
สรุปภาพรวมขอคนพบพฤติกรรมพอคาคนกลางรูปแบบเดิม  
 จากการวิเคราะหพฤติกรรมของผูคาคนกลางรูปแบบเดิมทั้ง 3 พื้นที่ สามารถสรุปไดดังน้ี 
ลางสาด 

ผูคาคนกลางจะรับซือ้ลางสาดเบอรชอรวมและเบอรรวม ซึ่งมีลักษณะเปนชอ ผลไมรวง เน้ือสี
ใส สีเปลือกขาว รสชาติหวาน รับซื้อลางสาดกับเกษตรกรผูปลูกลางสาดโดยตรง และรับซื้อในราคา
หนาสวน อิงกับราคาตลาดกลางผลไมของแตละพื้นที่ เพื่อจําหนายใหกับผูคาคนกลางนอกพื้นที่ และ
เพื่อชวยเหลือเกษตรกรในการระบายผลผลิตออกสูตลาด เน่ืองจาก ความนิยมในการบริโภคลางสาด
ลดลง และเพื่อเปนการอนุรักษผลไมอัตลักษณประจําจังหวัดอุตรดิตถใหคงอยู  
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ลองกอง 
 ผูคาคนกลางจะรับซื้อลองกองที่ จัดเกรดคุณภาพ เปน 6 เบอร ซึ่ งลองกองที่รับซื้อ           
ลองกอง มีลักษณะเปนชอ ขนาดผลใหญ เปลือกผิวสีขาว โดยมีขนาดเบอร 1 นํ้าหนักชอ 8 ขีดข้ึนไป, 
เบอร 2 นํ้าหนักชอ 6-7.9 ขีด, เบอร 3 นํ้าหนักชอ 4 – 5.9 ขีดข้ึนไป, เบอร 4 นํ้าหนักชอ 2 – 3.9 
ขีดข้ึนไป,เบอรชอรวม และเบอรรวม โดยผูคาคนกลางในทองถ่ินจะรับซื้อลองกองในราคาหนาสวน 
และนํามาคัดแยกเกรดคุณภาพ เพื่อจําหนายใหกับผูคาคนกลางตางจังหวัด  

นอกจากน้ี ผูคาคนกลางที่รับซื้อลองกอง สวนใหญเปนพอคาในทองถ่ิน พอคาคนกลางจาก
ตางจังหวัดนอกพื้นที่จังหวัดอุตรดิตถ เขามารับซื้อลองกอง ซึ่งมีจาํนวนนอยราย ไมเพียงพอกับสัดสวน
ปริมาณลองกองในชวงฤดูที่ผลผลิตปริมาณมาก ทําใหไมสามารถระบายผลผลิตออกสูตลาดไดอยาง
รวดเร็ว เกิดปญหาปริมาณผลผลติลนตลาด และการกดราคาของผูคาคนกลางที่รบัซื้อลองกอง ซึ่งจาก
ขอคนภาพรวม 2 ประการ จึงควรที่จะมีการสงเสรมิใหเกษตรกรหันมาใสใจทําลางสาดและลองกองให
เปนผลไมคุณภาพตามความตองการของตลาดผูบริโภคนอกพื้นที่ และควรที่จะจัดหาคนกลางนอก
พื้นที่ที่เขามารับซื้อลางสาดและลองกองโดยเฉพาะผูคาคนกลางที่มีศักยภาพในการรับซื้อ และนํา
ผลผลิตสงขายยังตลาดตางประเทศตอไป และควรมีการรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลองกองในพื้นที่ เพื่อ
สรางความเขมแข็งทางดานการตอรองราคาการจําหนายลองกอง เพื่อไมใหเสียเปรียบพอคาคนกลาง
กดราคา    
 
การพิจารณาคุณสมบัติของผูคาสงตางจังหวัด 

1.  ผูคาสงตางจงัหวัดทีม่ีเครอืขายตัวแทนจําหนาย พอคาสง พอคาปลีกผลไมทั้งในและ
ตางประเทศจํานวนมาก  

2.  ผูคาสงตางจงัหวัดทีม่ีการชําระเปนเงินสด เพือ่เปนการปองกันความเสี่ยงจากการผลผลิต
ของเกษตรกร 

3.  ผูคาสงตางจงัหวัดมปีระสบการณในการดําเนินธุรกิจคาสงลางสาดและลองกอง 
4. ผูคาสงตางจังหวัดมีความพรอมทัง้เงินทุน แรงงาน  
5. ผูคาสงตางจังหวัดที่มีแนวคิดในการชวยเหลือเกษตรกรรบัซื้อผลผลิตในราคายุติธรรม และ

มีคุณธรรมในการดําเนินธุรกจิ 
6. ผูคาสงตางจังหวัดที่มรีะบบการบริหารสินคาคงคลงั เพื่อปองกันปองกันปญหาผลผลิตลน

ตลาด  
7.  ผูคาสงตางจงัหวัดทีพ่ื้นทีร่บัซือ้ผลผลิต 
8.  ผูคาสงตางจงัหวัดมีชองทางการติดตอสารสื่อที่ชัดเจน เพื่ออํานวยความสะดวกใหลูกคา

สามารถเขาถึงไดอยางสะดวกและรวดเร็ว  
9.  ผูคาสงตางจงัหวัดทีม่ีความจริงใจ ใหคําปรึกษาลูกคาดานการจําหนาย การเก็บรักษา 

แนวทางการแกไข เพื่อใหใหลูกคานําไปไปปรับใชกบัธุรกจิคาปลีกของตน  
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พฤติกรรมของผูคาสงตางจังหวัดท่ีไดรับการคัดเลือก 
 คณะผูวิจัยและกลุมสมาคมสมาคมชาวสวนผลไมเมืองลบัแล ไดเลือกผูคาคนกลางทีส่นใจ 

และยอมรับเงื่อนไขของกลุมฯ ดังตอไปน้ี   
1.  ผูคาสงรบัซื้อผลผลิตลางสาด ลองกองในปริมาณมาก ซึง่เปนการชวยระบายผลผลิตไมให

เกิดปญหาลนตลาด 
2.  ผูคาสงรบัซื้อลองกอง ลางสาดทุกเบอร 
3.  ผูคาสงมลีังบรรจลุองกองลางสาดหรือบริหารคลงัสินคาไดในปริมาณมาก 
4.  ผูคาสงสามารถจัดสงลองกองลางสาดถึงมอืลูกคาไดรวดเร็ว 
5.  ผูคาสงสามารถชวยสนับสนุนดานการเงินดวยการใหเครดิตกับคูคา 
6.  ผูคาสงสามารถรบัภาระความเสี่ยงบางอยางได เชน คาเสื่อมสภาพสินคา  
7.  ผูคาสงมีความชํานาญดานการจัดการ สามารถขอมูลดานการตลาดแกเกษตรกรผูผลิต

ลองกองลางสาด 
ระบบการบริหารจัดการ 

ระบบการบริหารจัดการของผูคาสง A 
ผูคาสง A ชองทางการจัดจําหนายลองกอง (ผูคาสงต้ังจุดรับซื้อในพ้ืนท่ี โดยเกษตรกร

เปนผูคัดแยกเกรดผลผลิต) 
เปดจุดรับซื้อ ณ จุดรับซื้อสนามฟุตซอลเทศบาลตําบลหัวดง 
นโยบาย 
1.  ชวยเหลือเกษตรกรผูปลูกลองกอง โดยรับซือ้ลองกองเบอรรวมในราคาที่เปนธรรมและ

ผลผลิตที่มผีิวเปลือกสีดํา  
2.  ใหราคาสูงกวาตลาดกลางผลไมหัวดง กิโลกรัมละ 1-2 บาท 
3.  ใหความรวมมือกับภาครัฐในนโยบายตาง ๆ เชน การเขารวมโครงการชวยเหลือเกษตรกร

ผูปลูกลองกอง  
การรับซื้อ 
1.  ปริมาณการรับซื้อลองกองวันละ 30 ตัน 
2.  รับซื้อลองกองทกุเบอร และติดรหัสกอนขนสงทุกครัง้ 
3.  กอนการรบัซื้อผูคาสงจะตรวจสอบราคาลองกองในตลาดกลางทองถ่ิน และตลาดใน

ประเทศ ตลาดประเทศเวียดนาม 
4.  รับซื้อลองกองในราคาทีสู่งกวาตลาดกลางผลไมทองถ่ิน กิโลกรัมละ 1-2  บาท 
5.  สัปดาหแรกจะใหเกษตรกรนําลองกองทําการแยกเกรด ณ จุดรับซือ้สนามฟุตซอล

เทศบาลตําบลหัวดง เพือ่ดูวาจัดเกรดไดตามมาตรฐานที่ตลาดตองการหรอืไม 
6.  สัปดาหทีส่องเกษตรกรสามารถรับลังไปจัดเองทีบ่านและนํามาสง ณ จุดรบัซือ้ 
7.  ราคาในการรับซื้อลองกองจากเกษตรกร 

   เดือนตุลาคม 
   ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 20 - 23 บาท 
   ขนาดเบอร 2 ราคาหนาสวน 13 - 24 บาท 
   ขนาดเบอร 3 ราคาหนาสวน 12 - 18 บาท 
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   แบบรวม ราคาหนาสวน 8 - 17 บาท 
     เดือนพฤศจิกายน 

   ขนาดเบอร 1 ราคาหนาสวน 23 - 35 บาท 
   ขนาดเบอร 2 ราคาหนาสวน 19 - 30 บาท 
   ขนาดเบอร 3 ราคาหนาสวน 18 - 25 บาท 
   แบบรวม ราคาหนาสวน 10 - 15 บาท 
 

ตลาดปลายทาง 
 จังหวัดเชียงใหม และประเทศเวียดนาม 

การจางงานแรงงาน 
1. พนักงานการเงินและบัญชี  ทําหนาทีจ่ายเงินใหกับเกษตรกร  
     พนักงานรับและจายลังบรรจลุองกอง  ทําหนาทีจ่ดบันทกึคิว  ประสานคิว จัดลังบรรจุ
ลองกองใหเกษตรกรตามคิว 
      พนักงานตรวจสอบการแยกเกรด และยกลังบรรจลุองกอง ทําหนาที่ติดรหสัลองกองแต
ละเบอร ตรวจสอบการคัดแยกเกรด กอนยกลังบรรจลุองกองข้ึนรถบรรทกุ 
      พนักงานขับรถขนสง ทําหนาที่ จัดสงลองกองไปยังเครอืขายตลาดปลายทาง 
2.  มีการจางแรงงานทั้งในพื้นที่และนอกพื้นที่  จํานวน 21  คน  
การขนสง 
1.  รถบรรทุก 10 ลอ จํานวน 3 คัน และรถกระบะ จํานวน 2 คัน 
2.  เสนทางในการขนสงลองกอง จากอําเภอลับแล จังหวัดอตุรดิตถ – จังหวัดเลย– จังหวัด

อุดรธานี–จังหวัดสกลนคร–จังหวัดนครพนม เปนระยะทางไป-กลับ 770 กิโลเมตร  
หมายเหตุ ตัวแทนจากประเทศลาว และประเทศเวียดนามรบัซื้อเพื่อนําผลผลิตไปจําหนายตอ  

ตนทุน 
-  คานํ้ามันรถ 10 ลอ เที่ยวละ 10,000 บาท จํานวน 3 คัน 
-  คานํ้ามันรถกระบะ เที่ยวละ 1,952 บาท จํานวน 2 คัน 
-  คาแรงงานยกลัง  วันละ 500  บาท จํานวน 15 คน 
-  คาพนักงานขับรถ เดือนละ 10,000 บาท จํานวน 5 คน 
-  คาอาหารคนงาน  วันละ 2,000 บาท จํานวน 21 คน 
-  คากระดาษหนังสือพมิพรองลงับรรจุ แผนละ 0.20 บาท 
-  คาปากกาเขียนเบอร โหลละ 120 บาท จํานวน 2 โหล 
-  คาพนักงานการเงินบญัชีประสานงาน เดือนละ 10,000 บาท จํานวน 1 คน 

ดานการเงิน 
ใหเครดิตคูคา โดยการจายชําระเงินใหกับพอคาสงหลงัจากที่จําหนายผลผลิตได  

การยอมรับความเสี่ยง 
รับภาระความเสี่ยงบางอยางไว เชน ลองกองสญูหาย เนาเสยีภัยธรรมชาติ ดานการเงิน 
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ความนาเชื่อถือของคูคา 
1. คูคาตลาดเวียดนามเปนระยะเวลา  30  ป 
2.  คูคาตลาดพื้นทีจ่ังหวัดเชียงใหมเปนระยะเวลา  30 ป 
ดานบริหารจัดการ 
   มีความชํานาญดานการจัดการระบบการขนสงลองกอง  

 วิธีการรับซื้อลองกอง 
1. ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ติดตอประสานผูคาสงผลไมใหมารับซื้อผลผลิตในพื้นที่ 
2. ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ประกาศแจงเกษตรกรเกี่ยวกับจุดรับซื้อลองกองของผูคาสงใน

พื้นที่ 
3. ผูคาสงผลไม ต้ังจุดรับซื้อผลผลิตในพื้นที่สนามฟุตซอลเทศบาลตําบลหัวดง 
4. การรับซื้อครั้งแรกเกษตรกรนําลองกองมาขาย ณ จุดรับซื้อและคัดแยกเกรดตามที่ผูคา

สงกําหนดตามมาตรฐานตลาดที่สงลองกอง 
5. การรับซื้อรอบที่สองเกษตรกรลงช่ือ  ที่อยู  เบอรโทรศัพท จํานวนลังบรรจุลองกองจัด

เองที่บานและนํามาสง ณ จุดรับซื้อ 
6. ผูคาสงตรวจสอบคุณภาพผลผลิต และรับซื้อลองกองตามคุณภาพที่เกษตรกรนํามาขาย

และตามราคาขายที่อางอิงจากตลาดกลาง 
7. เกษตรกรรับเงินคาลองกองและรับลังบรรจุลองกองเพื่อนําสงในวัดถัดไป 
วิธีการเคลื่อนยายลองกอง  
1. การเคลื่อนยาย ผูคาสงรับลองกองจากเกษตรกรไปเก็บที่คลังสินคา  
2. การเคลื่อนยายลองกองดวยสายพานลําเลียงข้ึนรถบรรทกุ 10 ลอ ถากรณีทีเ่ปนรถ

กระบะใชแรงงานยกลงับรรจุลองกอง  
3.  เคลื่อนยายดวยเครื่องจักร เชน รถยกสายพาน ปนจั่น รถสิบลอ รถกระบะ อุปกรณอื่น ๆ  
การดูแลการเก็บรักษาลองกอง  

          1.  บรรจุลองกองดวยลังพลาสติกที่แข็งแรง ขนาด 33 x 45.5 x 22 cm รองรับนํ้าหนักได 20  
กิโลกรัม (รวมนํ้าหนักลัง)  เพื่อปองกันความเสียหายจากการแตกหักเมื่อวางซอนทับกัน เพื่อการรักษา
คุณภาพ และความสะดวกในการขนสงและนํากระดาษหนังสือพิมพรองพื้นทั้ง 2 ดาน จํานวน 2 แผน 
เขียนรหัสเบอรติดลัง  

2. ผูคาสงรับซื้อและสงลองกองภายในวันเดียว เพื่อรักษาคุณภาพความสดใหมของลองกอง 
3. การขนสงตลาดประเทศ ควรเก็บเกี่ยวลองกองที่หามๆ เพื่อใหมีอายุการเก็บรักษาคุณภาพ

นานมากข้ึน 
4. มีสมุดจดบันทึกการรับลังบรรจุ และปริมาณการสงออกลองกองแตละครัง้ โดยใชหลกัการ 

FIRST IN - FIRST OUT   
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ระบบการบริหารจัดการของผูคาสง B 
ผูคาสง B  ผูคาสงรับซื้อกบักลุมลองกองคุณภาพโดยตรง สมาชิกกลุมเปนคนคัดแยกเกรด 

ต้ังจุดรับ ณ กองทุนหมูบานผักราก ตําบลแมพูล จังหวัดอุตรดิตถ 
นโยบาย 
1.  ผูคาสงไมมาต้ังจุดรบัซื้อลองกอง โดยรับซื้อผานกลุมลองกองคุณภาพ 
2.  ใหผูนําชุมชนหรือผูนํากลุมทําหนาทีร่วบรวมและตรวจสอบคุณภาพลองกอง  
การรับซื้อ 
1.  ปริมาณการรับซื้อลองกองวันละ 3 ตัน 
2.  รับซื้อลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวม และติดรหสักอนขนสงทุกครั้ง 
3.  กอนการรบัซื้อผูคาสงจะตรวจสอบราคาลองกองในตลาดกลางทองถ่ิน และตลาดใน

ประเทศ  
4.  รับซื้อลองกองจากกลุมในราคาตลาดทองถ่ิน  
5.  สมาชิกกลุมลองกองคุณภาพทําการคัดแยกเกรดตามมาตรฐานผูคาสง 
ตลาดปลายทาง 

  แผงขายผลไม ณ จังหวัดขอนแกน เครือขายผูคาสง ผูคาปลีกจงัหวัดในภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือ และประเทศเวียดนาม 

การจางงาน 
1. พนักงานขับรถ จํานวน 7 คน มีการจางเหมารถคิวพรอมพนักงานขับรถ จากจังหวัด

ขอนแกน จังหวัดเพชรบูรณ  จังหวัดเลย เพื่อมารับผลผลิตลองกอง 
2. ผูคาสงวาจางกลุมลองกองคุณภาพ ใหสมาชิกหมุนเวียนคัดแยกเกรด จํานวน 15 คน 

และขนยกลงั จํานวน 5  คน 
การขนสง 

1.  รถกระบะ จํานวน 1 คัน  
2.  เสนทางในการขนสงลองกอง จากอําเภอลับแล จังหวัดอตุรดิตถ– จังหวัดพิษณุโลก – 

จังหวัดเพชรบรูณ – จังหวัดขอนแกน เปนระยะทางไป-กลบั 872 กิโลเมตร 
ตนทุน 
   -  คาเชาเหมารถคิว เที่ยวละ 6,0000  บาท  
   -  คาจางยกขนลังบรรจลุองกอง ตันละ 400 บาท 
   -  คาจางคัดแยกเกรด ตันละ 700 บาท 
ดานการเงิน 
    กลุมขนลังลองกองข้ึนรถเรียบรอยแลว ผูคาสงโอนเงินใหกับกลุม 
การยอมรับความเสี่ยง 

รับภาระความเสี่ยงบางอยางไว เชน ลองกองสญูหาย เนาเสยีภัยธรรมชาติ ดานการเงิน 
ความนาเชื่อถือของคูคา 
1. คูคาตลาดเวียดนามเปนระยะเวลา  30  ป 
2. คูคาตลาดภาคตะวันออกเฉียงเหนือเปนระยะเวลา  20 ป 
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ดานบริหารจัดการ 
   มีความชํานาญดานการจัดการระบบการขนสงลองกอง  
วิธีการรับซื้อลองกอง 

1. ผูคาสงติดตอสั่งซื้อลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวมกบักลุมลองกองคุณภาพ  
2. รถคิวมารับลองกองกบักลุมลองกองคุณภาพ ณ กองทุนหมูบานผักราก หมู 5 ตําบล

แมพูล จงัหวัดอุตรดิตถ 
3. เมื่อกลุมขนลังลองกองข้ึนรถเรียบรอยแลว ผูคาสงโอนเงินใหกับกลุม  
4. เมื่อผูคาสงไดรับลองกองเรียบรอยแลว จะมีการสะทอนกลบัขอมูลความพอใจใน

คุณภาพลองกองใหกบักลุมลองกองคุณภาพ  
วิธีการเคลื่อนยายลองกอง  

1. กลุมรวบรวมลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวมจากสมาชิก  
2. สมาชิกกลุมคัดแยกเกรดลองกองเบอร 1, เบอร 2 และเบอร 3 และเบอรรวม  
3. สมาชิกกลุมขนลังลองกองข้ึนรถกระบะ 
4. รถคิวขนสงลองกองไปยังตลาดผลไมจังหวัดขอนแกน ภายในเวลา 2.00 น.ของวัน

ถัดไป  
 การดูแลการเก็บรักษาลองกอง  

1.  บรรจุลองกองดวยลังพลาสติกที่แข็งแรง ขนาด 33 x 45.5 x 22 cm เบอรชอรวม 
รองรับนํ้าหนักได 20 กิโลกรัม (รวมนํ้าหนักลัง) เบอรรวง รองรับนํ้าหนักได 25 กิโลกรัม (รวมนํ้าหนัก
ลัง) เพื่อปองกันความเสียหายจากการแตกหักเมื่อวางซอนทับกัน เพื่อการรักษาคุณภาพ และความ
สะดวกในการขนสง นํากระดาษหนังสือพิมพรองพื้นทั้ง 2 ดาน จํานวน 2 แผน เขียนรหัสเบอรติดลัง  

2. ผูคาสงรับซื้อและสงลองกองภายในวันเดียว เพื่อรักษาคุณภาพความสดใหม 
 

ระบบการบริหารจัดการของผูคาสง C 
ผูคาสง C ผูคาสงรับซื้อกบักลุมลองกองคุณภาพโดยตรง สมาชิกกลุมเปนคนคัดแยกเกรด 

ต้ังจุดรับ ณ กองทุนหมูบานผักราก ตําบลแมพูล จังหวัดอุตรดิตถ 
นโยบาย 
1.  ผูคาสงไมมาต้ังจุดรบัซื้อลองกอง โดยรับซื้อผานกลุมลองกองคุณภาพ 
2.  ใหผูนําชุมชนหรือผูนํากลุมทําหนาทีร่วบรวมและตรวจสอบคุณภาพลองกอง  
การรับซื้อ 
1.  ปริมาณการรับซื้อลองกองวันละ 3 ตัน 
2.  รับซื้อลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวม และติดรหสักอนขนสงทุกครั้ง 
3.  กอนการรบัซื้อผูคาสงจะตรวจสอบราคาลองกองในตลาดกลางทองถ่ิน และตลาดใน

ประเทศ  
4.  รับซื้อลองกองจากกลุมในราคาตลาดทองถ่ิน  
5.  สมาชิกกลุมลองกองคุณภาพทําการคัดแยกเกรดตามมาตรฐานผูคาสง 
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ตลาดปลายทาง 
  แผงขายผลไม ณ จังหวัดขอนแกน เครือขายผูคาสง ผูคาปลีกจงัหวัดในภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือ และประเทศเวียดนาม 

การจางงาน 
1. พนักงานขับรถ จํานวน 7 คน  
2. ผูคาสงวาจางกลุมลองกองคุณภาพ ใหสมาชิกหมุนเวียนคัดแยกเกรด จํานวน 15 คน 

และขนยกลงั จํานวน 5 คน 
การขนสง 

1.  รถกระบะ จํานวน 1 คัน  
2.  เสนทางในการขนสงลองกอง จากอําเภอลับแล จังหวัดอตุรดิตถ– จังหวัดพิษณุโลก –

เปนระยะทางไป-กลบั 182 กิโลเมตร 
ตนทุน 
   -  คานํ้ามันรถกระบะ เที่ยวละ 728 บาท  
   -  คาจางยกขนลังบรรจลุองกอง ตันละ 400 บาท 
   -  คาจางคัดแยกเกรด ตันละ 700 บาท 
ดานการเงิน 
    กลุมขนลังลองกองข้ึนรถเรียบรอยแลว ผูคาสงโอนเงินใหกับกลุม 
การยอมรับความเสี่ยง 

รับภาระความเสี่ยงบางอยางไว เชน ลองกองสญูหาย เนาเสยีภัยธรรมชาติ ดานการเงิน 
ความนาเชื่อถือของคูคา 
1. คูคาตลาดภาคตะวันออกเฉียงเหนือเปนระยะเวลา  20 ป 

ดานบริหารจัดการ 
   มีความชํานาญดานการจัดการระบบการขนสงลองกอง  
วิธีการรับซื้อลองกอง 

1.   ผูคาสงติดตอสั่งซื้อลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวมกบักลุมลองกองคุณภาพ  
2.   รถคิวมารับลองกองกบักลุมลองกองคุณภาพ ณ กองทุนหมูบานผักราก หมู 5 ตําบล

แมพูล จงัหวัดอุตรดิตถ 
3.  เมื่อกลุมขนลังลองกองข้ึนรถเรียบรอยแลว ผูคาสงโอนเงนิใหกับกลุม  
4.  เมื่อผูคาสงไดรับลองกองเรียบรอยแลว จะมกีารสะทอนกลับขอมูลความพอใจใน

คุณภาพลองกองใหกบักลุมลองกองคุณภาพ  
วิธีการเคลื่อนยายลองกอง  
1. กลุมรวบรวมลองกองเบอรชอรวมและเบอรรวมจากสมาชิก  
2. สมาชิกกลุมคัดแยกเกรดลองกองเบอร 1, เบอร 2 และเบอร 3 และเบอรรวม  
3. สมาชิกกลุมขนลังลองกองข้ึนรถกระบะ 
4. รถกระบะของผูคาสงขนสงลองกองไปยังตลาดผลไมจงัหวัดพษิณุโลก  
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 การดูแลการเก็บรักษาลองกอง  
1.  บรรจุลองกองดวยลังพลาสติกที่แข็งแรง ขนาด 33 x 45.5 x 22 cm เบอรชอรวม 

รองรับนํ้าหนักได 20 กิโลกรัม (รวมนํ้าหนักลัง) เบอรรวง รองรับนํ้าหนักได 25 กิโลกรัม (รวมนํ้าหนัก
ลัง) เพื่อปองกันความเสียหายจากการแตกหักเมื่อวางซอนทับกัน เพื่อการรักษาคุณภาพ และความ
สะดวกในการขนสง นํากระดาษหนังสือพิมพรองพื้นทั้ง 2 ดาน จํานวน 2 แผน เขียนรหัสเบอรติดลัง  

2. ผูคาสงรบัซื้อและสงลองกองภายในวันเดียว เพื่อรักษาคุณภาพความสดใหม 
 
ตอนท่ี 3 รูปแบบชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกิจของระบบวนเกษตร 
วัตถุประสงคที่ 3. เพื่อพฒันาชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง พืชเศรษฐกจิของระบบวน
เกษตร 

กลยุทธการแกไขปญหาผลผลิตลางสาดและลองกองโดยใชรูปแบบการวิเคราะห TOWS 
Matrix 
 ลางสาด 

1. กลยุทธเชิงรุก (SO Strategy) 
- เพิ่มการบริโภคลางสาดทีเ่ปนผลไมปลอดสารเคมี รสชาติอรอย หอมหวานทํา

ใหมีการบริโภคมากข้ึน 
- สงเสริมการประชาสมัพันธทางการตลาดใหผูบรโิภค รูจักความมีช่ือเสียงของ

ลางสาดผลไมอัตลกัษณประจําจังหวัดอุตรดิตถ 
- เพิ่มชองทางการตลาดออนไลน เพือ่ใหผลผลิตสูผูบริโภคเพิ่มมากข้ึน 

2. กลยุทธเชิงปองกัน (ST Strategy)  
เจรจากบัภาครัฐใหมีหนวยงานทีร่บัผิดชอบในการดูแลลางสาดในชองที่ราคาตํ่า 

และชวยเหลือเกษตรกรในการทําคุณภาพลางสาด 
3.  กลยุทธเชิงแกไข (WO Strategy) 

หาชองทางการจัดจําหนายลางสาดในพื้นทีจ่ังหวัดอุตรดิตถใหมากข้ึน 
4. กลยุทธเชิงรับ (WT Strategy) 

ศึกษาความเปนไปไดในการนําลางสาดมาพัฒนาแปรรูป สรางมูลคาตอยอด
ในการทําผลิตภัณฑอื่นๆ สูตลาดใหกับผูบริโภค 
 ลองกอง 

1. กลยุทธเชิงรุก (SO Strategy) 
พัฒนาการตลาดเขาสูระบบการตลาดออนไลนและกระจายสินคาสูตลาด

ระหวางประเทศ 
2. กลยุทธเชิงปองกัน (ST Strategy)  

เนนพัฒนาคุณภาพลองกองใหมผีลผลิตมลีักษณะเปนชอ ตามความตองการ
ผูบริโภค เพื่อใหลองกองมีราคาดีข้ึน ไมตกตํ่า 

3.  กลยุทธเชิงแกไข (WO Strategy) 
- สงเสริมใหเกษตรกรมีความซื่อสัตย และคัดเลือกลองกองทีม่ีคุณภาพมา

จําหนาย 
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- หนวยงานภาครัฐสงเสรมิการจัดหาคนกลางที่ทําการตลาดตางประเทศเขามา
รับซือ้ผลผลิต โดยเฉพาะชวงผลผลิตออกสูตลาดมาก 

- หนวยงานภาครัฐและสงเสริมสนับสนุนการจัดทํากลุมประกันคุณภาพ และ
ตอรองทางการคากับผูคาคนกลาง 

4. กลยุทธเชิงรับ (WT)  
ศึกษาความเปนไปไดในการนําลองกองมาแปรรูป เพือ่ลดปญหาสินคาลน

ตลาดและราคาตกตํ่า 
 จากผลการวิเคราะหการสรางรายไดจากผลผลิตลางสาดและลองกองโดยใชรูปแบบ

การวิเคราะห TOWS Matrix พบวา กลยุทธที่เหมาะสมในการสรางรายไดใหกับเกษตรกรผูปลูก
ลางสาดและลองกองทั้ง 3 พื้นที่ ดังน้ี 

1. หนวยงานภาครัฐควรสงเสรมิใหเกษตรกรทําลองกองคุณภาพ  
2. การรวมกลุมเกษตรกรผูปลูกลางสาดลองกอง  
3. จัดหาผูคาคนกลางตางจงัหวัดนอกพื้นที่ทีเ่ขามารบัซื้อลางสาดและลองกอง                   

โดยเฉพาะพอคาคนกลางทีม่ีศักยภาพในการรับซื้อปริมาณจาํนวนมาก และนําผลผลิตสงตอไปขายยัง
ตลาดในประเทศและตางประเทศ 

4. การขยายชองทางการตลาดออนไลนใหเพิม่มากข้ึน เน่ืองจาก เปนชองทางการตลาด
อีกหน่ึงชองทางที่จะสามารถระบายผลผลิตออกสูตลาดใหเพิม่มากข้ึน 
รูปแบบชองทางการจัดจําหนายรูปแบบใหมท่ีไดจากการพัฒนา 
รูปแบบท่ี 1 ชองทางการจัดจําหนาย ผูคาคนกลางตางจังหวัดต้ังจุดรับซื้อในพ้ืนท่ี โดยเกษตรกร
เปนคนคัดแยกเกรด 

 
ภาพที่ 4.11 แสดงชองทางการจัดจําหนายรูปแบบที่ 1 ผูคาคนกลางตลาดตางจงัหวัด A  

ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดต้ังจุดรับซือ้ในพื้นที่ โดยเกษตรกรเปนคนคัดแยกเกรด 
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กระบวนการ 
1. ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ติดตอประสานผูคาสงผลไม ใหมารับซือ้ผลผลิตในพื้นที ่
2. ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ประกาศแจงเกษตรกรเกี่ยวกับจุดรับซื้อลองกองของผูคาสงลอง

ไดในพื้นที่ 
3. ผูคาสงผลไม ต้ังจุดรบัซื้อลองกองในพื้นที ่
4. ผูคาสงผลไม แจงเกษตรกรใหคัดแยกเกรดลองกองตามมาตรฐานของตลาดปลายทาง 
5. เกษตรกรลงช่ือรับลังผลไมกับผูคา เพื่อนําไปบรรจลุองกองตามเกรด 
6. เกษตรกรนําลองกองมายังจุดรบัซื้อและรับเงินจากผูคาสง (กรณีที่เกษตรกรไมไดคัดแยก

เกรดลองกอง สามารถนํามาคัดแยกเกรด ณ จุดรบัซื้อ) 
7. เกษตรกรที่จะนําลองกองมาขายใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด จะตองลงช่ือรับลัง

บรรจุผลไม เพื่อนํามาใชบรรจุลองกองในครั้งตอไป 
 

แผนภูมิชองทางการจัดจําหนายรูปแบบท่ี 1 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาพที่ 4.12 แสดงแผนภูมชิองทางการจัดจําหนาย รูปแบบที่ 1 
   ผูคาสง A ผูคาสงต้ังจุดรบัซื้อในพื้นที่ โดยเกษตรกรเปนคนคัดแยกเกรด 

ผูนําชุมชน 
- ติดตอประสานผูคาคนกลาง 

- ประกาศแจงเกษตรกร 

ผูคาสง                    
- ต้ังจุดรับซือ้และแจง
ใหเกษตรกรคัดแยก

เกรดลองกอง 

เกษตรกร 
- ลงช่ือรับลัง 
- คัดแยกเกรด 

- นําลองกองมายังจุดรับซื้อ
และรบัเงินจากผูคาสง 

 

ผูคาสง 
- ตรวจสอบคุณภาพ 
- ช่ังนํ้าหนัก 
- จดบันทึก 
- ติดรหสัคุณภาพ 
- ชําระเงิน 
 

เกษตรกรลงช่ือรบัลงั 
เพื่อนํามาใชบรรจุลองกอง 

         ในครั้งตอไป 
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ขอดี 
 เกษตรกร 
 1. เกษตรกรขายลองกองในลักษณะทกุเกรด 
 2. เกษตรกรไดรับการชําระเงินทันที หลังจากขายลองกองใหกับผูคาคนกลาง 

ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดในพ้ืนท่ี 
มีความพรอมดานสถานที่ต้ังจุดรบัซื้อ เน่ืองจาก ผูนําชุมชนทาํหนาที่จัดหาสิง่อํานวยความ

สะดวก สาธารณูปโภคใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด  
 

ขอเสีย 
เกษตรกรขาดทักษะในการคัดแยกเกรดคุณภาพผลผลิตในระยะเริม่ตน  
 

ผลผลิต (Output) 
1. ชวยระบายลองกองออกจากพื้นที่ในปริมาณ วันละ 30 ตัน รวมทั้งหมด 912 ตัน ทําให

ราคาลองกองไมตกตํ่า 
2. เกษตรกรไดราคาลองกองสูงกวาราคากลางตลาดผลไมหวัดง กิโลกรัมละ 2 บาท เปน

จํานวนเงินประมาณ 1,824,000 บาท 
3. เกิดการจางงานในทองถ่ิน 

 

การเรียนรู 
1. การเรียนรูการทําตลาดเชิงรกุ โดยการติดตอผูสงนอกพื้นที่หลายรายเพื่อมาเปดจุดรับซื้อ

ลองกองทําใหเกิดการแขงขันในการรบัซื้อทําใหสามารถรักษาเสถียรภาพราคาลองกอง 
2. เกิดกระบวนการเรียนรูเกีย่วกับการบริหารจัดการของผูคาคนกลางตลาดตางจงัหวัดใน

พื้นที่ คือ การลดตนทุนคาใชจายในการจางแรงงาน การคัดแยกเกรด แลวนํากลับมาบวกเพิ่มให
เกษตรกรกิโลกรัมละ 2 บาท 

3. เกิดกระบวนการเรียนรูเกี่ยวกับการประสานงานระหวางภาครัฐและภาคเอกชน 
 
ปจจัยท่ีสงผลใหการปฏิบัติไมบรรลุผลสําเร็จรูปแบบท่ี 1 

ผลการดําเนินงานการพัฒนาชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง พบปจจัยที่
สงผลใหการปฏิบัติไมบรรลผุลสําเร็จ ดังน้ี 
ตารางที่ 4.20 แสดงปจจัยที่สงผลใหการปฏิบัติไมบรรลผุลสาํเร็จรูปแบบที่ 1 

ปญหา วิธีการแกไข 
ความซื่อสัตยของเกษตรกรในการคัดเกรด
คุณภาพตามมาตรฐานที่ผูคาสงกําหนด 

จัดอบรม สรางจิตสํานึก และข้ึนทะเบียนเกษตรกรที่
ไมมีความซื่อสัตย หรือหากมกีารดําเนินงานในระบบ
กลุม ควรมีการกําหนดบทลงโทษ  

เกษตรกรขาดทักษะในการคัดแยกเกรดคุณภาพ
ผลผลิตในระยะเริม่ตน 

จัดการอบรมใหกบัเกษตรกร โดยผูมปีระสบการณ
ในการคัดแยกเกรด และจัดทําสือ่มลัติมีเดีย สาธิต
การคัดแยกเกรดตามมาตรฐานการตลาดแตละพื้นที ่
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การขาดแคลนแรงงานในระดับปฏิบัติการ               
(การขนยายผลผลิต) 

ผูที่เกี่ยวของประสานกับสํานักงานแรงงานจงัหวัด 
เพื่อจัดหาแรงงานนอกพื้นที ่

ผูคาผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดในพื้นที่                
ติดตอซื้อ ขายกับตลาดปลายทางเพียงรายเดียว 
ทําใหเกิดความเสี่ยงดานการเงิน                      
ภัยธรรมชาติ และดานการตลาด ผูคาคนกลาง
ตลาดตางจงัหวัดในพื้นทีอ่าจเกิดปญหาในการรบั
ซื้อผลผลิต หรือปญหาการผิดขอตกลงในการ
จัดสงผลผลิตไมตรงตามกําหนด 

ผูคาสงควรมีเครือขายทางการธุรกจิ ดวยการมีตลาด
ปลายทางในการรับซื้อผลผลิตมากกวา 1 ราย 

อิทธิพลจากกลุมผูเสียประโยชนในพื้นที่ไมพงึ
พอใจในราคาทีผู่คาสงใหราคาผลผลิตสงูกวา
ราคาตลาดทองถ่ิน 

หนวยงานราชการประสาน ทําความเขาใจกับผูมี
สวนไดสวนเสีย ที่ชุมชนและคนในทองถ่ินถึง
ประโยชนที่คนสวนใหญจะไดรบั 

 
ปจจัยแหงความสําเร็จในการสรางความยั่งยืน  

รูปแบบที่ 1 รูปแบบชองทางการจัดจําหนายลองกองที่ผูคาคนกลางต้ังจุดรับซือ้ในพื้นที่ โดย
เกษตรกรเปนผูคัดแยกเกรดผลผลิต 

1. ทักษะการคัดแยกเกรดคุณภาพผลผลิตของเกษตรกร  
2. ความซื่อสัตยของเกษตรกรทีส่งผลผลิตใหกับผูคาสง 
3. ผูนําชุมชนมีบทบาทในการกําหนดเกณฑคุณภาพผลผลิต 
4. การสงเสรมิใหเกิดเกษตรกรทําคุณภาพลองกอง  

รูปแบบท่ี 2 ชองทางการจัดจําหนาย ผูคากลางตลาดตางจังหวัด B และ C ผูคาสงตางจังหวัด
สั่งซื้อกับ กลุมลองกองคุณภาพโดยตรง โดยสมาชิกเปนคนคัดแยกเกรด 

ภาพที่ 4.13 แสดงชองทางการจัดจําหนาย รปูแบบที่ 2 ผูคาสง B และ C  
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ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดสั่งซื้อกบั กลุมลองกองคุณภาพโดยตรง โดยสมาชิกเปนคนคัดแยกเกรด 
 
 กระบวนการ 

1.  ผูนําชุมชนและผูนํากลุมรวบรวมสมาชิก เพื่อทําลองกองคุณภาพ  
2.  ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ติดตอประสานผูคาสงผลไมตางจังหวัด โดยผูนําชุมชนและผูนํา

กลุมรับประกันคุณภาพ 
3.  ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม ประกาศแจงเกษตรกรเกี่ยวกับจุดรวบรวมและรับซื้อลองกอง

ของผูคาสงในพื้นที ่
4.  ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดตกลงราคาลองกองกบัผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม โดยรับซื้อ

ลองกองราคาอางอิงตลาดกลางผลไมหัวดง 
5.  เกษตรกรนําลองกองมาขาย ณ จุดรวบรวมและรบัซื้อ 
6.  สมาชิกกลุมคัดแยกเกรดลองกองตามมาตรฐานของตลาดปลายทาง และลําเลียงใส

รถบรรทุก 
 
 
แผนภูมิชองทางการจัดจําหนายรูปแบบท่ี 2 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาพที่ 4.14 แสดงแผนภูมชิองทางการจัดจําหนาย รูปแบบที่ 2 
   ผูคาสง B และ C ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดสั่งซื้อกบักลุมลองกองคุณภาพโดยตรง สมาชิกกลุม

เปนคนคัดแยกเกรด 

ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดตกลงราคา
ลองกองกบัผูนําชุมชนหรือผูนํากลุม 

เกษตรกรนําลองกองมาขาย 
ณ จุดรวบรวมและรบัซื้อ 

ผูนําชุมชนและผูนํากลุม    
- ช่ังนํ้าหนัก 
- จดบันทกึ 
- ติดรหสัคุณภาพผลผลิต 
- ชําระเงินใหเกษตรกร 
 

สมาชิกกลุมคัดแยกเกรด 
และลําเลียงใสรถบรรทกุ 

ผูนําชุมชนและผูนํากลุม    
 - รวบรวมสมาชิกลองกองคุณภาพ 
 - ติดตอประสานผูคาคนกลางตลาดตางจงัหวัด 
 - ประกาศแจงเกษตรกรเกี่ยวกบัจุดรวบรวมและรับ
ซื้อลองกอง 
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ขอดี 
1.  เกษตรกรไมตองคัดแยกเกรดคุณภาพลองกอง 

 2.  ผูนําชุมชนหรือผูนํากลุมทําหนาที่ในการรวบรวมและตรวจสอบคุณภาพลองกอง ทําให
ผูคาสง มีความเช่ือมั่นในคุณภาพ และปรมิาณที่การรับซื้อ 
 

ขอเสีย 
 1.  เกษตรกรไดรบัชําระเงินหลงัจากที่รวบรวม ลําเลียงใสรถบรรทุก 
 2.  ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดรับซื้อลองกองในลักษณะเฉพาะเบอรรวมเทาน้ัน  
 
ผลผลิต (Output) 

1. กลุมลองกองคุณภาพมีการแบงแยกหนาที่ความรบัผิดชอบ ไดแก ประธานกลุม เหรัญญกิ
คณะกรรมการฝายการเงิน ฝายการตลาด ฝายตรวจสอบคุณภาพ จํานวน 6 ตําแหนง 

2. ชวยระบายลองกองออกจากพื้นที่ในปริมาณ วันละ 6 ตัน รวมทั้งหมด 20 ตัน ทําใหราคา
ลองกองไมตกตํ่า 

3. การบรหิารจัดการกลุมลองกองคุณภาพ ไดรายไดจากการคัดแยกเกรดเกรด ตันละ 700 
บาท/ตัน และคายกลัง 400 บาท/ตัน โดยหมุนเวียนสมาชิกมาทํางานรวมกัน และนํารายไดมาจัดสรร
ใหกับสมาชิกที่คัดแยกแกรดและยกลงั กิโลกรมัละ 1.10 บาท  

4. เครือขายพอคาสงผลไมตางจังหวัด 
 

การเรียนรู 
1. การจัดการกลุมคุณภาพลองกอง โดยทําหนาทีเ่ปนคนกลางประกันคุณภาพใหกับพอคา

ที่มารบัซื้อ ทําใหพอคาเกิดความเช่ือมั่น และเกิดการติดตอซือ้ขายในอนาคต 
2. การบรหิารจัดการกลุม เกี่ยวกบัการวางแผน งบประมาณ การจัดสรรรายได ที่มาจากการ

สมาชิกที่ทําหนาที่คัดแยกเกรดและยกลัง 
3.  กลุมไดเรียนรูกลไกลการตลาด เพื่อใชในการวางแผนการซื้อลองกองที่ทันเวลาและเปนไป

ตามปรมิาณที่ผูคาสงตองการ 
4. กลุมไดเรียนรูพฤติกรรมของพอคาสงแตละตลาด 
5. เกิดการเรียนรูประสบการณการทํางานรวมกัน เพื่อใหเกดิการทํางานอยางมปีระสิทธิภาพ 

 
ปจจัยท่ีสงผลใหการปฏิบัติไมบรรลุผลสําเร็จรูปแบบท่ี 2 

ผลการดําเนินงานการพัฒนาชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง พบปจจัยที่
สงผลใหการปฏิบัติไมบรรลผุลสําเร็จ ดังน้ี 

 
 
 
 
 
 
 
 



119 
 

ตารางที่ 4.21 แสดงปจจัยที่สงผลใหการปฏิบัติไมบรรลผุลสาํเร็จรูปแบบที่ 2 
ปญหา วิธีการแกไข 

ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดขาดความมั่นใจใน
การติดตอประสานงานกบัผูนํากลุมลองกอง
คุณภาพ 

สรางความเช่ือมั่น โดยการรับประกันคุณภาพ
ลองกองใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด 

ราคาตลาดผลผลิตลองกองมกีารเปลี่ยนแปลง 
เคลื่อนไหว 3 ครั้งตอวัน ทําใหผูคาสงมีความเสี่ยง
ตอตนทุนการรับซื้อทีสู่งข้ึน 

สรางความเขมแข็งกลุมลองกองคุณภาพ พรอม
สรางมาตรฐานผลผลิตลองกองใหมีคุณภาพ 

ตารางที่ 4.21 แสดงปจจัยที่สงผลใหการปฏิบัติไมบรรลผุลสาํเร็จรูปแบบที่ 2 (ตอ) 
ปญหา วิธีการแกไข 

ผูทําการคัดแยกเกรดผลผลิตลองกองยังขาด
ทักษะการคัดแยกเกรดใหตรงตามมาตรฐานของ
ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด 

จัดการอบรมใหกบัเกษตรกร โดยผูมี
ประสบการณในการคัดแยกเกรด และจัดทําสื่อ
มัลติมเีดีย สาธิตการคัดแยกเกรดตามมาตรฐาน
การตลาดแตละพื้นที ่

การบริหารจัดการกลุมยังไมมรีะบบที่ดีพอ หนวยงานที่เกี่ยวของสงเสรมิ ใหความรู               
ความเขาใจเกี่ยวกบัการบรหิารจัดการกลุมที่มี
ประสิทธิภาพและเปนระบบ 

 
ปจจัยแหงความสําเร็จในการสรางความยั่งยืน 

1. ผูนําและกลุมลองกองคุณภาพเปนผูรวบรวม คัดแยกเกรด ตรวจสอบคุณภาพผลผลิต 
และลําเลียงผลผลิต 

2. ความซื่อสัตยของผูนําและกลุมลองกองคุณภาพที่สงผลผลิตใหกับผูคาคนกลางตลาด
ตางจังหวัด 

3. ปริมาณผลผลิตที่เพียงพอตอความคุมคาตนทุนในการขนสง 
 
แนวทางการจัดต้ังกลุมลองกองคุณภาพ 

จากปญหาของเกษตรกรผูทําสวนลองกองในพื้นที่จงัอุตรดิตถ พบวา ผลผลิตมีคุณภาพภาพไม

ตองการของตลาด มตีนทุนในการผลิตสูง ไดแก คาปุย คาจางแรงงาน ปญหาภัยธรรมชาติ เกษตรกร
ขาดความรูทางดานการวิเคราะหกลไกทางการตลาด ไมมีการวิเคราะห เก็บรวบรวมขอมูล ขาด 
อํานาจตอรองกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด และการรวมกลุมเกษตรกรที่ผานมายังไมรวมตัวกัน
เพื่อแกปญหาราคาและผลผลิตลางสาดและลองกองอยางชัดเจน ดังน้ัน การรวมกลุมเกษตรกรจึงเปน
แนวทางที่ชวยเกษตรกรในการจัดการผลผลิตใหมีมูลคาสูงข้ึน เชน การมีอํานาจการตอรองกับผูคาคน
กลางตลาดตางจังหวัดมากข้ึน สนับสนุนสมาชิกดานวิชาการ การประสานความรวมมือระหวางภาครัฐ
และเอกชนในดานการผลิตและสรางมูลคาเพิ่ม ดานเทคโนโลยีการเกษตร การรวบรวมผลผลิต และ
การจัดหาตลาดเพื่อรองรับการจําหนายผลผลิต  
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ขั้นตอนการจัดต้ังกลุมลองกองคุณภาพ 

1. ผูนําชุมชนและตัวแทนเกษตรกรรวมกันประชุม เพื่อรวบรวมปญหาของเกษตรกร และนํา
ปญหามาวิเคราะหเพื่อหาแนวทางในการแกไข  

2. ผลจากการประชุมไดแนวทางการแกไขปญหา คือ การจัดต้ังกลุมสมาคมชาวสวนผลไม
เมืองลับแล ซึ่งเปนสมาคมที่มีอยูแลวมาปรับปรุงใหม  

3. นายอําเภอลับแล ดําเนินการจัดต้ังกลุม โดยเริ่มตนจากการประชุมรวมกับกลุมผูนําชุมชน
มารวมกันประชุมเพื่อวางแผนการดําเนินงาน 

4. เปดรับสมาชิกกลุมสมาคมชาวสวนผลไมเมืองลับแล  
5. ประชุมช้ีแจงวัตถุประสงคของการจัดต้ังกลุม และคัดเลือก แตงต้ังคณะกรรมการ

ดําเนินงานของกลุม  
6.  ปรับปรุงราง กฎระเบียบและขอบังคับของกลุม เพื่อใชเปนขอบังคับใหกับสมาชิกกลุมได

ปฏิบัติตาม 
7. ประชุมเพื่อติดตามผลการดําเนินงาน   
 

ขอเสนอแนะเชิงนโยบาย 
1. แนวทางการพัฒนากระบวนการรวมกลุม 

 1.1 หนวยงานภาครัฐที่เกี่ยวของ ตองมีการสงเสริมและพัฒนาระบบบริหารจัดการ 
ภายในกลุมเพื่อใหกลุมมีประสิทธิภาพมากย่ิงข้ึน  

1.2 หนวยงานภาครัฐตองเขามาสงเสริมใหสมาชิกไดรวมกลุมและขอความรวมมือ
จากหนวยงานภาครัฐและภาคเอกชน เพื่อลดคาธรรมเนียมในการขนสงลองกอง ลางสาดเพื่อชวยลด
ตนทุนในการขนสง 

1.3 องคกรปกครองสวนทองถ่ิน ตองสงเสริมใหกลุมไดมีการศึกษาดูงานเพื่อ
แลกเปลี่ยนเรียนรูประสบการณในการทํางานรวมกับกลุมอื่นๆ เพื่อใหสมาชิกกลุมไดเห็นกระบวนการ 
ดําเนินงานของกลุมอื่น 

1.4 หนวยงานที่เกี่ยวของและองคกรปกครองสวนทองถ่ินตองเขามารวมประชุม 
เปนประจําทุกเดือนกับกลุมเพื่อรวมวางแผนในการดําเนินงานและติดตามความกาวหนาในการ
ดําเนินงานของกลุม  

1.5 องคกรปกครองสวนทองถ่ินตองจัดหาวิทยากรมาสงเสริมใหความรูดาน
การตลาด การผลิตลองกอง ลางสาด การบริหารกลุมเพื่อใหสมาชิกกลุมมีทัศนคติและมุมมองที่
เหมือนกัน 
      2. แนวทางการแกไขปญหาอุปสรรค ในการบริหารจัดการกลุม  

2.1 หนวยงานภาครัฐ เปนที่ปรึกษาของกลุมสมาคมชาวสวนผลไมเมืองลับแล เพื่อมี
บทบาทสงเสริมใหสมาชิกมีสวนรวมในการคิด ตัดสินใจ แลกเปลี่ยนเรียนรูประสบการณในการทํางาน 
รวมกัน สงเสริมใหสมาชิกมีความรูดานการตลาด เพื่อใหสมาชิกมีความรูความเขาใจสามารถวางแผน
การตลาด ตองจัดอบรมสงเสริมความรูใหกับผูนํากลุม เพื่อใหผูนํากลุมสามารถบริหารจัดการกลุม
ประสบความกาวหนาและบรรลุผลสําเร็จ 
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2.2 หนวยงานที่เกี่ยวของ จัดอบรมสงเสริมความรูใหกับผูนํากลุม เพื่อใหผูนํากลุม
สามารถบริหารจัดการกลุมบรรลุวัตถุประสงค 

2.3 องคกรปกครองสวนทองถ่ิน และหนวยงานภาครัฐ ใหการสนับสนุนงบประมาณ
การดําเนินงานของกลุม เพื่อใหการบริหารจัดการกลุม เปนไปอยางตอเน่ือง  
 
การทําคุณภาพลองกอง 
     กระบวนการ 
 1. เกษตรกรปลูกลองกอง มีระยะปลูก คือ 4×6 เมตร หรอื 6×8 เมตร  

2. ตัดแตงกิ่งแขนงทรงพุม และกิ่งไมสมบูรณในระยะกอนออกดอก 
3. กระตุนใหออกดอกดวยวิธีงดนํ้าเปนเวลา 2-3 สัปดาห จนใบสลด แลวใสปุย สูตร 12-24-

12 อัตรา 1 กิโลกรัม ตอตน และรดนํ้าตามทันที  
4. อีก 2-3 สัปดาหตอมา ตนลองกองจะแทงชอดอก ควรตัดแตงชอดอก ใหแตละใหชอดอก

แตละชอหางกัน 20-30 เซนติเมตร ใสปุย สูตร 13-13-21 อัตรา 1-2 กิโลกรัม ตอตน หวานใตทรงพุม
ใหทั่ว และรดนํ้าตามทันท ี

5. เมื่อผลลองกองมีอายุ 2-3 สัปดาหหลังดอกบาน ควรตัดแตงชอผลหลังแทงชอ ชอ 2-3 
และ 7-8 สัปดาห โดยตัดชอที่มีผลรวงมาก และชอที่ผลเจริญเติบโตชา ควรตรวจชอผล ถาหากมีผล
แตกหรือผลที่แคระ แกรน ควรเด็ดออกเพื่อใหผลในชอมีขนาดสม่ําเสมอ และอยาใหในชอมีผลดกมาก 
เพราะชอจะอัดกันแนน ทําใหเปนแหลงอาศัยของเช้ือราที่มีสีเขียว และมดดํา 

6.  การกําจัดวัชพืช ควรใชวิธีการตัด หรือถาก ขุด หรือถอน หลีกเลี่ยง การใชสารเคม ี
7.  การเก็บเกี่ยว ชวงอายุที่เหมาะสมกบัการเกบ็ คือชวงที่ผลลองกองแกพรอมทีจ่ะเก็บ 

หลงัจากดอกบาน 12-13 สัปดาห วิธีการเกบ็ผลผลิตควรใชมีพับทีท่ําจากใบเลื่อย หรือกรรไกรตัดชอ
ผล เพือ่ไมใหกิง่ชํ้าชอ และชอดอกทีเ่จริญในปตอไปจะไมถูกทําลาย 

  
ผลผลิต (Output) 
 กอนทําคุณภาพลองกอง 

  ลองกอง 1 ตนจะใหผลผลิตเกรดชอเบอร 1 จํานวน 10% และอีก 90% เปนลองกองเบอร
รวม ซึ่งจะขายไดในราคาตํ่า โดยจะใหผลผลิตเฉลี่ยตนละ 200 กิโลกรัม ขายไดกิโลกรัมละ 10 บาท                
มีตนทุนในการดูแลรักษาและเก็บเกี่ยว กิโลกรัมละ 6 บาท คิดกําไรเปนจํานวน 800 บาท 

หลังทําคุณภาพลองกอง 
ลองกอง 1 ตนจะใหผลผลิตเกรดเบอร 1 จํานวน 20% เบอร 2-4 จํานวน 60% ที่เหลือ 

20% เปนลองกองเบอรรวม โดยจะใหผลผลิตเฉลี่ยตนละ 150 กิโลกรมั ขายไดกิโลกรมัละ 20 บาท  
มีตนทุนในการทําคุณภาพ ประกอบดวย การจางแรงงานตัดดอก แตงชอ รดนํ้า ใสปุย ตัดหญา และ
การเกบ็เกี่ยวผลผลิต กิโลกรมัละ 9 บาท คิดกําไรเปนจํานวน 1,650 บาท 
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การเรียนรู 
 1. ถาทําคุณภาพลองกอง จะทําใหไดราคาขายทีสู่ง เกษตรมกีําไรสวนตางและสามารถ
ประกอบอาชีพไดในระยะยาว 
 2. ผูคาสงรับซือ้ผลผลิตคุณภาพลองกองในปรมิาณมาก 
              3. กระบวนการในการทําคุณภาพลองกอง 
 
รูปแบบท่ี 3 รูปแบบชองทางการจัดจําหนายท่ีหนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาด 
และลองกอง เพ่ือนําไปขายท่ีตลาดกลางผลไมหัวดงและตลาดกลางผลไมนานกกก  

ภาพที่ 4.15 แสดงชองทางการจัดจําหนาย รปูแบบที่ 3 หนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิต
ลางสาด และลองกอง เพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมหัวดงและตลาดกลางผลไมนานกกก 

กระบวนการ 
1.  หนวยงานราชการวางแผนเขียนโครงการเพื่อของบประมาณสนับสนุนคาขนสงผลผลิต

ลางสาดและลองกองเพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมหัวดงและนานกกก 
2. งบประมาณผาน 
3.  เกษตรกรลงช่ือเขารวมโครงการ 
4.  หาเชาเหมารถ 
5.  เกษตรกรลงเพื่อนําผลผลิตลางสาดและลองกองไปขาย ตามโควตาที่ต้ังไว 
6.  เกษตรรวบรวมผลผลิตไวยังจุดนัดหมาย เพื่อขนสงไปขายที่ตลาดกลางผลไม 
7.  เกษตรกรมารับเงินจากการขาย 
8.  สรุปโครงการฯ 
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แผนภูมชิองทางการจัดจําหนาย รูปแบบที่ 3 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
ภาพที่ 4.16 แสดงแผนภูมชิองทางการจัดจําหนาย รูปแบบที่ 3 

ขอดี 
1. หนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาดและลองกอง เพื่อนําไปขายที่ตลาด

กลางผลไมหัวดงและนานกกก 
2. สรางรายไดใหเกษตรกร 
3. ชวยระบายผลผลิตลางสาดและลองกองจากพื้นที ่
4. เกษตรกรไมลดพื้นที่การปลูกลางสาดและลองกอง 

 
 
 

หนวยงานราชการวางแผนเขียนโครงการเพื่อของบประมาณสนับสนุน                  
คาขนสงผลผลิตลางสาดและลองกอง 

เพื่อนําไปขายที่ตลาดกลางผลไมหัวดง และนานกกก 
 

งบประมาณผาน 

เกษตรกรลงช่ือเขารวมโครงการ 
 

หาเชาเหมารถ 
 

เกษตรกรลงเพื่อนําผลผลิต 

เกษตรรวบรวมผลผลิตไวยังจุดนัดหมาย 
เพือขนส่งไปขายทีตลาดกลางผลไม้ 

เกษตรกรมารับเงินจากการขาย 
 

สรปุโครงการ 
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ขอเสีย 
1. พื้นที่มีปญหาที่เรงดวนและมีความสําคัญมากกวาจึงไมมีการจัดสรรงบประมาณสําหรับ

โครงการฯดังกลาวไวในแตละป  
2. การดําเนินโครงการฯขาดความตอเน่ือง 

 
ผลผลิต (Output) 

1. ชวยระบายลางสาด และลองกองออกจากพื้นที ่ทําใหเกษตรกรมรีายไดเพิ่มข้ึน 
2. เกิดการจางงานในทองถ่ิน 
 

การเรียนรู 
1.  เกิดกระบวนการเรียนรูเกี่ยวกบัการประสานงานระหวางเกษตรกร ผูคาคนกลาง ผูนํา

ชุมชน และหนวยงานภาครัฐทองถ่ิน 
 2. เกิดกระบวนการเรียนรูเกี่ยวกับการบริหารจัดการระบบโควตาการจัดสรรผลผลิตเพื่อ

จําหนายใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด 
 
ตารางท่ี 4.22 แสดงปจจัยท่ีสงผลใหการปฏิบัติไมบรรลุผลสําเร็จ รูปแบบท่ี 3 

ปญหา วิธีการแกไข 
พื้นที่มีปญหาที่เรงดวนและมีความจําเปนมากกวา
จึงไมมกีารจัดสรรงบประมาณสําหรบัโครงการฯ
ดังกลาวไวในแตละป  

- วางแผนการจัดสรรงบประมาณ และประสาน
ของบประมาณจากหนวยงานอื่นทีเ่กี่ยวของ  
- หาแนวทางการจัดต้ังกองทุนชวยเหลือ
สนับสนุนคานํ้ามันเช้ือเพลงิในการขนสง 
 

การดําเนินโครงการฯขาดความตอเน่ือง วางแผนการดําเนินงานลวงหนา เพือ่ขอต้ัง
งบประมาณโครงการฯของหนวยงานอยาง
ตอเน่ืองเปนประจําทุกป 

ปจจัยแหงความสําเร็จในการสรางความยั่งยืน 
1.   การประสานความรวมมอืและความเขมแข็งของผูนําชุมชนและหนวยงานภาครัฐในพื้นที ่
2.  ความสามารถของผูนําชุมชนหรือตัวแทนชุมชนในการบริหารจัดการระบบโควตา                   

การจัดสรรผลผลิตเพื่อจําหนายใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด 
3. ทักษะการคัดแยกเกรดของเกษตรกร 

 
รปูแบบท่ี 4  รูปแบบชองทางการจัดจําหนายแบบ Online Marketing 
 นักวิจัยสรางสื่อออนไลน Face book https://www.facebook .com/Uttaradit Langsat                                      
โดยมีวัตถุประสงคเพื่อประชาสัมพันธ และสงเสริมการอนุรักษลางสาด ซึ่งเปนผลไมประจําจังหวัด
อุตรดิตถ และมีเพื่อจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง โดยเกษตรกรรุนใหม ซึ่งนักวิจัยไดมีการ
ดําเนินงาน ดังน้ี 
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 1. สราง Facebook https://www.facebook .com/Uttaradit Langsat  
 2. เกษตรกรรุนใหม รวมเปน Admin เพื่อทําหนาที่ในการดูแลระบบ ทําหนาที่ในการ 
Upload ขอมูล การใหขอมลูการซื้อขาย การซื้อขาย เปนตน 
 3. ประชาสัมพันธ Facebook โดยการออกบูธจัดกิจกรรมการกด Like และ Share เพื่อ
สรางการรับรูขอมลูใน Facebook ใหกับผูบรโิภค ในงานเทศกาลลางสาด ลองกองหวานและสินคา 
OTOP อุตรดิตถ ป 2562 ระหวางวันที่ 17 - 26 กันยายน 2562 
 4. เชิญชวนใหเกษตรกรผูปลกูลางสาด และลองกองเขารวมเปนสมาชิกใน Facebook 
 5. Admin ทําการโพสขอมูลแนะนําผลผลติลางสาด และลองกองบนหนา Facebook  
 6. เกษตรกรพัฒนาการจัดสง โดยจัดทําหบีหอ บรรจุภัณฑ เพื่อการรักษาคุณภาพผลผลิต
ในการจัดสงระบบขนสงไปรษณีย  
 7. เมื่อมีการสัง่ซื้อลองกอง เกษตรกรติดตอเจรจาซือ้ขายโดยตรงกบัผูสั่งซื้อ 
 8. เมื่อมีการสัง่ซื้อ เกษตรกรตกลงราคาซือ้ขายเรียบรอยแลว โอนเงินผานธนาคารใหกับ
เกษตรกร 
 9. เกษตรกรจัดสงผลผลิตใหกับผูซื้อ 
      10. Admin สอบถามความพึงพอใจของผูซื้อ เพื่อปรบัปรุงระบบการซื้อขายตอไป 
แผนภูมิชองทางการจัดจําหนาย รูปแบบท่ี 4 

 
 
 
 
 
 

ภาพที่ 4.17 แสดงแผนภูมชิองทางการจัดจําหนาย รูปแบบที่ 4  
ชองทางการจัดจําหนายแบบ Online Marketing 

ระบบการตลาดออนไลน Facebook 
Uttaradit Langsat                                      

“กลุมรักษลางสาดหวานอุตรดิตถ” 

ผูซื้อ เกษตรกร 

ขอมูลยอนกลับ 

คําสั่งซื้อ 
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ภาพที่ 4.18 แสดงชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกอง แบบ Online Marketing 

 
ภาพที่  4.19 แสดง Page Facebook https://www.facebook.com/Uttaradit Langsat  

“กลุมรักษลางสาดหวานอุตรดิตถ” 
 
ผลผลิตจากการดําเนินงานการพัฒนาชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกองแบบ 
Online Marketing 

1.  Face book https://www.facebook .com/Uttaradit Langsat “กลุมรักษลางสาด
หวานอุตรดิตถ” จํานวนสมาชิกที่กด Like จํานวน 204 คน ณ วันที่ 19 พฤศจิกายน 2562 
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2.  รูปแบบและแนวทางในการจัดทําหีบหอ บรรจุภัณฑ เพือ่การรกัษาคุณภาพผลผลิตในการ
จัดสงระบบขนสงไปรษณีย 

3.  ขอมูลลูกคาทีซ่ื้อผลผลิตลองกอง และลางสาดผาน Facebook 
4.  เผยแพรขอมลูขาวสาร ประชาสมัพันธ เกี่ยวกับกิจกรรมการอนุรกัษลางสาด และสงเสริม 

คุณคาภูมิปญญาทองถ่ิน ซึ่งเปนผลไมอัตลักษณประจําจังหวัด  
5. ปริมาณการขายผลผลิตลางสาด 45 กิโลกรัม จํานวน 9 รายการสัง่ซื้อ โดยเปนลูกคาจาก

จังหวัด กรุงเทพมหานคร และปรมิาณการขายผลผลิตลองกอง 307 กิโลกรมั จํานวน 22 รายการ
สั่งซือ้ โดยเปนลูกคาจากจงัหวัดกาฬสินธุ สมุทรปราการ สมทุรสาคร เพชรบูรณ อุบลราชธานี พะเยา
มหาสารคาม กรงุเทพมหานคร และพิษณุโลก 
 
 
 
การบรรจุหีบหอ 
 การบรรจุหบีหอลางสาด และลองกอง เพื่อการจัดสงผานระบบขนสงเอกชน และไปรษณีย
ไทย มีการจัดการดังน้ี 

1. เลือกลางสาดและลองกองที่มลีักษณะเปนชอแนน เกือบสกุ  
2. ทําความสะอาด และตกแตงชอโดยการคัดเลือกผลที่ไมสมบรูณออก 
3. นํากระดาษหนังสือพิมพมาหอหุม ชอลางสาดและและลองกอง เพื่อปองกันความช้ืนและ

เพื่อปองกันการเนาเสีย 
4. คาดสกอตเทปสี ชอลางสาดและและลองกอง เพื่อปองกันไมใหผลลางสาด และลองกอง

รวง  
5. เตรียมกลองบรรจุภัณฑ เพื่อบรรจลุางสาดและลองกองที่ไดมีการหอหุมเรียบรอยแลว        

ลงกลองตามปริมาณการสัง่ซื้อ 
6. ปดผนึกกลองบรรจุภัณฑใหมิดชิดและแนนหนา และจัดสงผานระบบขนสงเอกชนและ

ไปรษณียไทย เพื่อจัดสงใหถึงมอืผูบริโภคปลายทาง 
 
ขอเสนอแนะท่ีไดจากผูซื้อผานระบบออนไลน 

1. ควรจัดสงผลผลิตใหถึงมือผูซื้อภายในระยะเวลาไมเกิน 3 วัน เพื่อปองกันปญหาคุณภาพ
ของลองกอง  

2. เพื่อการรักษาคุณภาพผลผลิตในการจัดสงผานระบบขนสงไปรษณีย ควรหอผลผลิตดวย
กระดาษ ซึ่งชวยปองกันความช้ืนของผลผลิต 

3. ทําขอตกลง หรือขอความรวมมือกับบริษัทขนสงเอกชน ในชวงฤดูกาล เพื่อลด
คาธรรมเนียมในการขนสงผลผลิต  

 
การเรียนรู 
 1. เรียนรูกระบวนการขายผานสื่อออนไลนต้ังแตการโพสขอมูลแนะนําผลผลิตลางสาด 
และลองกองบนหนา Face book การประชาสัมพันธ การใหขอมูลการซื้อขาย การติดตอซื้อขาย เปนตน 
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 2. เรียนรูพฤติกรรมและความตองการของรวมถึงการยอมรบัราคาผูบรโิภค 
 
ปจจัยแหงความสําเร็จในการสรางความยั่งยืน 

1. เงื่อนไขการประรบัประกันคุณภาพสินคาและสิทธิประโยชนตางๆ ใหกับผูซือ้ 
2. ความสามารถและทักษะการขายผานสื่อออนไลน การโพสต การประชาสัมพันธ การให

ขอมูลการซื้อขาย การติดตอซื้อขายผลผลิตลางสาด และลองกอง  
3. ทักษะการคัดเลือกผลผลิตของเกษตรกร เพื่อปองกันปญหาคุณภาพของลองกอง  
4. ทักษะการจัดบรรจุหบีหอ เพื่อการรกัษาคุณภาพผลผลิตในการจัดสงระบบขนสงไปรษณีย

ของเกษตรกร 
5. การสรางเครือขายความรวมมือกบับริษัทขนสงเอกชน ในชวงฤดูกาล เพื่อลดตนทุน

คาธรรมเนียมในการขนสงผลผลิต  
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สรุปตนทุน คาใชจายและกําไรสุทธิจากการขายลางสาด ลองกอง ผานสื่อออนไลนกรณีแบบ Kerry 
ตารางท่ี 4.23 แสดงตนทุนและคาใชจายลางสาด ลองกองผานสื่อออนไลนแบบ Kerry 

ปริมาณ 
การขาย 

คากลอง 
(บาท) 

ขนาดกลอง คาขนสงในเขต* 
(บาท) 

คาขนสงนอกเขต* 
(บาท) 

ราคาผลผลิต คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) ลางสาด ลองกอง 

7 10 S 65 80 70 140 1 10 
10 20 M 90 100 100 200 1 10 
15 25 MP 130 145 105 300 2 10 

 
 
ตารางท่ี 4.24 กําไรสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีในเขตภาคเหนือ) 

ปริมาณ            
การขาย 

ขนาด
กลอง 

คากลอง 
(บาท) 

คาขนสงในเขต* 
(บาท) 

ราคาผลผลิต
ลางสาด 

กก.10 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

กก.25 บาท 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ
(บาท) 

7 S 10 65 70 1 10 175 91 84 
10 M 20 90 100 1 10 250 131 119 
15 MP 25 130 105 2 10 375 142 233 
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ตารางท่ี 4.25 กําไรสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีนอกเขตภาคเหนือ) 
ปริมาณ   
การขาย 

ขนาด
กลอง 

คากลอง 
(บาท) 

คาขนสงนอก
เขต* (บาท) 

ราคาผลผลิต
ลองกอง 

กก.20 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ
(บาท) 

7 S 10 80 140 1 10 245 161 84 
10 M 20 100 200 1 10 300 231 69 
15 MP 25 145 300 2 10 450 337 113 

 
 
ตารางท่ี 4.26 กําไรสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีในเขตภาคเหนือ) 

ปริมาณ   
การขาย 

ขนาด
กลอง 

คากลอง 
(บาท) 

คาขนสงในเขต* 
(บาท) 

ราคาผลผลิต
ลางสาด 

กก.10 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ
(บาท) 

7 S 10 65 70 1 10 175 91 84 
10 M 20 90 100 1 10 250 131 119 
15 MP 25 130 105 2 10 375 142 233 
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ตารางท่ี 4.27 กําไรสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีนอกเขตภาคเหนือ) 
ปริมาณ     
การขาย 

ขนาด
กลอง 

คากลอง 
(บาท) 

คาขนสงนอก
เขต* (บาท) 

ราคาผลผลิต
ลองกอง 

กก.20 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ
(บาท) 

7 S 10 80 140 1 10 245 161 84 
10 M 20 100 200 1 10 300 231 69 
15 MP 25 145 300 2 10 450 337 113 

 
ตารางท่ี 4.28 ตนทุนและคาใชจายลางสาด ลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบไปรษณียไทย 

ปริมาณ                 
การขาย 

คากลอง 
(บาท) 

ขนาดกลอง EMS โปรโมชั่น                    
ลดคาขนสง 

ราคาผลผลิต คาวัสดุหีบหอ นํ้ามัน(ระยะทาง) 
ลางสาด ลองกอง 

7 12 ข 252 80* 70 140 1 10 
10 25 E 372 100* 100 200 1 10 
15 32 F 537 - 105 300 2 10 

 
 

 
 
 
 
 
 



58 
 

ตารางท่ี 4.29 กําไรสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบไปรษณียไทย 
ปริมาณ   
การขาย 

ขนาดกลอง คากลอง 
(บาท) 

ราคาผลผลิตลางสาด 
กก.10 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ(บาท) 

7 S 12 70 1 10 175 93 82 
10 M 25 100 1 10 250 136 114 
15 MP 32 105 2 10 375 149 226 

 
ตารางท่ี 4.30 กําไรสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบไปรษณียไทย 
 

ปริมาณ      
การขาย 

ขนาดกลอง คากลอง 
(บาท) 

ราคาผลผลิตลางสาด 
กก.20 บาท 

คาวัสดุหีบหอ 
(บาท) 

นํ้ามัน
(ระยะทาง) 

ราคาขาย 
(บาท) 

ตนทุนรวม
(บาท) 

กําไรสุทธิ(บาท) 

7 S 12 140 1 10 245 163 82 
10 M 25 200 1 10 300 236 64 
15 MP 32 300 2 10 450 344 106 

หมายเหตุ  
1) เน่ืองจากบริษัทขนสงมีการจัดโปรโมช่ันลดคาขนสง เกษตรกรควรตรวจสอบคาธรรมเนียมในการขนสง เพื่อลดตนทุนในการขนสง 
* ชวงเวลา 14 สิงหาคม – 15 กันยายน 2562 ไปรษณียไทยมี 7 - 10 กิโลกรัม จะคิดราคาคาธรรมเนียมการขนสงแบบ EMS 100 บาททั่วประเทศ  
2) คาใชจายในการจัดสงข้ึนอยูกบัการตกลงกันระหวางเกษตรกรและผูบริโภค  



การประเมินความคุมคาการจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกองแบบ Online Marketing 
 
รายไดสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีในเขตภาคเหนือ) 

ขายออนไลน ลางสาด (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรัม 
ตนทุนรวม เทากบั 100 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 20 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุบรรจุ

ภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 131 บาท  
คาใชจายในการขนสง 90 บาท 

 ดังน้ัน ขายลางสาด 10 กิโลกรัม ราคากโิลกรัมละ 25 บาท คิดเปนเงิน 250 บาท บวก
คาใชจายในการขนสง 90 บาท คิดเปนราคาขาย 340 บาท  

ดังน้ัน ขายลางสาดผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลางสาดสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 119 บาท (250 - 131) (ไมรวมคาขนสง) 

 
รายไดสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีนอกเขตภาคเหนือ) 

ขายออนไลน ลางสาด (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรัม 
ตนทุนรวม  เทากบั 100 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 20 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุบรรจุ

ภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 131 บาท 
คาใชจายในการขนสง 100 บาท 

 ดังน้ัน ขายลางสาด 10 กิโลกรัม ราคากโิลกรัมละ 25 บาท คิดเปนเงิน 250 บาท                      
บวกคาใชจายในการขนสง 100 บาท คิดเปนราคาขาย 350 บาท  

ดังน้ัน ขายลางสาดผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลางสาดสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 119 บาท (250 - 131) (ไมรวมคาขนสง) 

 
รายไดสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีในเขตภาคเหนือ) 

ขายออนไลน ลองกอง (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรมั 
ตนทุนรวม เทากบั 200 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 20 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุบรรจุ

ภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 231 บาท  
คาใชจายในการขนสง 90 บาท 

 ดังน้ัน ขายลองกอง 10 กิโลกรัม ราคากิโลกรัมละ 35 บาท คิดเปนเงิน 350 บาท บวก
คาใชจายในการขนสง 90 บาท คิดเปนราคาขาย 430 บาท  

ดังน้ัน ขายลองกองผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลองกองสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 119 บาท (350 - 231) (ไมรวมคาขนสง) 

 
 

รายไดสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบ Kerry (กรณีนอกเขตภาคเหนือ) 
ขายออนไลน ลองกอง (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรมั 
ตนทุนลองกอง เทากับ 100 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 20 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุ

บรรจุภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 231 บาท 
คาใชจายในการขนสง 100 บาท 
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 ดังน้ัน ขายลองกอง 10 กิโลกรัม ราคากิโลกรัมละ 35 บาท คิดเปนเงิน 350 บาท                      
บวกคาใชจายในการขนสง 100 บาท คิดเปนราคาขาย 450 บาท  

ดังน้ัน ขายลองกองผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลองกองสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 119 บาท (350 - 231) (ไมรวมคาขนสง) 

 
รายไดสุทธิจากการขายลางสาด ผานสื่อออนไลนแบบไปรษณียไทย 

ขายออนไลน ลางสาด (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรัม 
ตนทุนรวม เทากบั 100 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 25 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุบรรจุ

ภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 136 บาท  
คาใชจายในการขนสง 100 บาท (โปรโมช่ัน) 

 ดังน้ัน ขายลางสาด 10 กิโลกรัม ราคากโิลกรัมละ 25 บาท คิดเปนเงิน 250 บาท บวก
คาใชจายในการขนสง 100 บาท คิดเปนราคาขาย 350 บาท  

ดังน้ัน ขายลางสาดผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลางสาดสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 114 บาท (250 - 136) (ไมรวมคาขนสง) 

 
รายไดสุทธิจากการขายลองกอง ผานสื่อออนไลนแบบไปรษณียไทย 

ขายออนไลน ลองกอง (เบอรชอรวม) 10 กิโลกรมั 
ตนทุนลองกอง เทากับ 200 (ราคาหนาสวน X 10 กก.)  + 20 (ราคากลอง) + 1(คาวัสดุ

บรรจุภัณฑ)+ 10 (นํ้ามัน) รวม 231 บาท 
คาใชจายในการขนสง 100 บาท 

 ดังน้ัน ขายลองกอง 10 กิโลกรัม ราคากิโลกรัมละ 35 บาท คิดเปนเงิน 350 บาท                      
บวกคาใชจายในการขนสง 100 บาท คิดเปนราคาขาย 450 บาท  

ดังน้ัน ขายลองกองผานชองทางออนไลน จะไดราคาขายลองกองสูงกวาขายใหกับผูคาคน
กลางในทองถ่ิน 219 บาท (450 - 231) (ไมรวมคาขนสง) 
หมายเหตุ  

- เน่ืองจากคาใชจายในการจัดสงสงู ทําใหผูบริโภคไมซื้อผล ทางเลอืกทีส่ามารถแกไข
ปญหาดังกลาวไดคือ เกษตรกรและผูบริโภครวมกันรับภาระคาใชจายในการขนสงและคาบรรจุหบีหอ 

- กรณีทีส่ั่งซือ้ในปรมิาณครั้งละไมถึง 10 กิโลกรมั จะคิดราคาขายในกิโลกรัมละ 35 
บาท  
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 การประเมินผลการวิจัย 
 1. เกษตรกรตองทําลองกองคุณภาพ เพราะการสํารวจพฤติกรรมของผูบริโภค มีความ
ตองการบริโภคลองกองที่มีคุณภาพเปนผลที่มีคุณภาพชอ ผลใหญ ผิวเปลือกสีขาว รสชาติหวาน 
ดังน้ัน เกษตรกรผูปลูกลองกองจึงตองทําลองกองคุณภาพต้ังแตตัดดอก แตงชอ รดนํ้า ใสปุย ซึ่ง
ลองกองที่มีคุณภาพจะมีราคาที่สูง และไมมีปญหาดานการตลาดปลายทาง 
 2. จากการศึกษาและพัฒนาชองทางการจัดจําหนายลองกองพื้นที่ตําบลแมพูล และตําบล
บานดานนาขาม พบวา ประเด็นปญหาดานเสถียรภาพราคาที่ผนัผวน อํานาจการตอรองของเกษตรกร 
และความมีมาตรฐานของคุณภาพผลผลิต ปญหาดานวิชาการ เทคโนโลยี องคความรูดานการจัดการ
คุณภาพไมผล คุณภาพชีวิตเกษตรกร สวัสดิการของกลุมสมาชิกที่มีลักษะคลายคลึงกันทั้งสองพื้นที่ 
 คณะผูวิจัยจึงไดนําขอคนพบปญหาตาง ๆ ที่เกิดข้ึนดังกลาว มาพัฒนาชองทางการการจัด
จําหนายใหมโดยสงผลใหเกิดมูลคาเพิ่มทางดานราคา รายได ใหกับเกษตรกรผูปลูกลองกองในพื้นที่  
 การพัฒนาชองทางการจัดจําหนายรูปแบบใหม  มีชองทางการจัดจําหนายที่เหมาะสม
สําหรับพื้นที่ ตําบลแมพูล และตําบลบานดานนาขาม ดังรูปแบบชองทางที่กลาวมาขางตน ซึ่ง
คณะผูวิจัยเห็นสอดคลองกับความคิดเห็นของนายอําเภอลับแลที่กลาววา “จากที่คณะผูวิจัยไดมีการ
พัฒนาในพื้นที่ ทําใหมีการระบายผลผลิตลองกองออกจากพื้นที่ไดในปริมาณมากและไดอยางรวดเร็ว 
และทําใหมีแนวคิดในการต้ังกลุมในการบริหารจัดการลองกองคุณภาพ (นายศิวัช  ฟูบินทร, 2562) 
โดยปจจุบันมีการจัดต้ังสมาคมชาวสวนเมืองลับแล ที่เปนการรวมกลุมจากเกษตรกรผูปลูกลองกอง
จากพื้นที่ตําบลแมพูลและบานดานนาขาม เน่ืองจาก 2 พื้นที่มีระบบการตลาดและชองทางการจัด
จําหนายที่ใกลเคียง   
  พื้นที่ ตําบลนางพญา พบวา นอกจากประเด็นปญหาดานเสถียรภาพราคาที่ผันผวน 
อํานาจการตอรองของเกษตรกร และความมีมาตรฐานของคุณภาพผลผลิต ปญหาดานวิชาการ 
เทคโนโลยี องคความรูดานการจัดการคุณภาพไมผล คุณภาพชีวิตเกษตรกรแลว พื้นที่ตําบลนางพญา 
มีปญหาเสนทางคมนาคมขนสงลําบาก และมีปริมาณผลผลิตไมเพียงพอตอการรับซื้อที่ไมคุมคาของ
ผูคาคนกลาง ขาดการสงเสริมจากหนวยงานภาครัฐในทองถ่ินเกี่ยวกับการจัดการลองกองคุณภาพ  
ดังน้ัน เพื่อเปนแนวทางในการแกไขปญหาดังกลาว คณะผูวิจัย จึงเห็นเสนอแนวทาง ดังน้ี 

1. หนวยงานภาครัฐหรือองคการบริหารสวนตําบลนางพญา ควรจัดต้ังงบประมาณ
ประจําป 60,000 บาท (1,000 * 60 วัน) ระยะทาง 70 กิโลเมตร @ 7 บาท เพื่อสนับสนุนพาหนะที่
ใชในการขนสงลองกองไปขายที่ตลาดกลางผลไมหัวดง และตลาดกลางผลไมนานกกก  

2. องคการบริหารสวนตําบลนางพญา ควรมีโครงการรับซื้อลองกองเพื่อชวยเหลือ
เกษตรกรในพื้นที่ เพื่อเปนการระบายผลผลิต โดยอาศัยความรวมมือจากหนวยภาครัฐและภาคเอกชน
ในการรับซื้อลองกอง 
 
ลางสาด  
 เน่ืองจาก พฤติกรรมและความตองการในการบริโภคลางสาดลดลง ราคาผลผลิตตกตํ่า 
เกษตรกรลดพื้นที่ปลูกลางสาด ดังน้ัน คณะผูวิจัย จึงมีแนวทางในการสงเสริม ชวยเหลือเกษตรกร                   
ผูปลูกลางสาด โดยการสรางสื่อออนไลน Face book https://www.facebook .com/Uttaradit 
Langsat “กลุมรักษลางสาดหวานอุตรดิตถ” ซึ่งเปนการพัฒนาชองทางการจัดจําหนายแบบ Online 
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Marketing เพื่อใหมีชองทางการกระจายผลผลิตไดมากข้ึน และเพื่อเปนการอนุรักษลางสาด ซึ่งเปน
ผลไมประจําจังหวัดอุตรดิตถใหยังคงอยู  
 ซึ่งผลตอบรับจากการจําหนายลางสาด ผานสื่อออนไลน มุมมองของเกษตรกร พบวา 
เกษตรกรมีความพึงพอใจตอการจําหนายลางสาด ผานสื่อออนไลน เน่ืองจาก เปนชองทางการระบาย
ลางสาด ออกสูตลาดไปยังผูบริโภคปลายโดยตรง ราคาขายที่ไดรับสูงกวาราคาหนาสวน เน่ืองจาก ไม
ผานผูคาคนกลาง และมุมมองผูบริโภค พบวา ผูบริโภคจะตองรับภาระในการขนสงและคาบรรจุหีบ
หอคอนขางสูง และผูบริโภคสามารถหาซื้อลางสาดไดงาย  
 
ผลการประเมินความพึงพอใจของผูมีสวนไดสวนเสียท่ีมีตอรูปแบบชองทางการจัดจําหนาย 
รูปแบบท่ี 1 ชองทางการจัดจําหนาย ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดต้ังจุดรับซื้อในพ้ืนท่ี โดย
เกษตรกรเปนคนคัดแยกเกรด 

1) เกษตรกร 
- มีความมั่นใจวามีจุดรับซื้อผลผลิตที่แนนอน  
- ราคาผลผลิตคอนขางมเีสถียรภาพ 
- เกษตรกรขายลองกองในทุกเกรด 
- เกษตรกรไดรบัชําระเงินทันที หลงัจากขายลองกองใหกับผูคาคนกลางตลาดตางจงัหวัด 
- สามารถวางแผนการตัดผลผลิตไดแนนอน 
- ผลผลิตที่เกบ็เกี่ยวจากสวนเกษตรกรสามารถนํามาคัดแยกเกรดไดทันที ทําให

กระบวนการคัดแยกเกรดเลองกองรวงนอยลง และสามารถนําไปขายใหกับผูคาคนกลาง
ตลาดตางจงัหวัดไดทันที  

2) ผูคาสงตลาดตางจังหวัด 
- มีความพรอมดานสถานที่ต้ังจุดรบัซื้อ เน่ืองจาก ไดรับการสนับสนุนจากหนวยงาน

ราชการในทองถ่ินและผูนําชุมชน ดานสิ่งอํานวยความสะดวก สาธารณูปโภคใหกบัผูคา
สง รวมถึงประชาสัมพันธขอมลูขาวสารใหเกษตรกรทราบ 

- ไมตองจางแรงงานในการคัดแยกเกรด 
- การบริหารจัดการคลงัสินคาไดเปนระบบและมปีระสทิธิภาพ 
- ไดเครือขายเกษตรกรที่มีคุณภาพ 

3) ลูกคาที่ซือ้ผลผลิตจากผูคาสงตลาดตางจงัหวัด 
- มีความพึงพอใจกับราคาที่รบัซื้อเมื่อคุณภาพของผลผลิต  
- ลูกคาไดสิทธิพเิศษในการรบัเครดิตในการรับผลผลิตไปจําหนายกอน 
- สามารถกระจายผลผลิตออกสูตลาดไดทันกับความตองการของผูบริโภคคนสุด 
- มีความพึงพอใจในลังบรรจลุองกองทีส่ามารถรักษาคุณภาพใหถึงมือผูบริโภค 

4) หนวยงานภาครัฐ 
- เปนรปูแบบชองทางการจัดจําหนายทีเ่หมาะสมกับพื้นที่ ในแกปญหาผลผลิตลนตลาด 

ระบายผลผลิตออกสูตลาดตางจังหวัดในปรมิาณมาก (ศิว  ฟูบินทร, 2563) 
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ผลการประเมินความพึงพอใจของผูมีสวนไดสวนเสียท่ีมีตอรูปแบบชองทางการจัดจําหนาย 
รูปแบบท่ี 2 ชองทางการจัดจําหนาย ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดสั่งซื้อกับกลุมลองกองคุณภาพ
โดยตรง โดยสมาชิกเปนคนคัดแยกเกรด 

1) เกษตรกร 
- สวัสดิการ ยกระดับคุณภาพชีวิตของเกษตรกร 
- เกษตรกรขายลองกองในเบอรชอรวมและเบอรชอรวม 
- เกษตรกรไมตองคัดแยกเกรดคุณภาพลองกอง 

2) ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัด 
- ผูนําชุมชนหรอืผูนํากลุมทําหนาที่ในการรวบรวมและตรวจสอบคุณภาพลองกอง ทําให

ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดมีความเช่ือมั่นในคุณภาพ ปรมิาณที่รับซื้อ และราคาที่
ยุติธรรม  

- ไดปริมาณผลผลิตทีเ่พียงพอตอการขนสงในแตละครัง้ 
3) ลูกคาที่ซือ้ผลผลิตจากผูคาสงตลาดตางจงัหวัด 

- มีความพึงพอใจกับราคาที่รบัซื้อเมื่อคุณภาพของผลผลิต  
- ลูกคาไดสิทธิพเิศษในการรบัเครดิตในการรับผลผลิตไปจําหนายกอน 
- สามารถกระจายผลผลิตออกสูตลาดไดทันกับความตองการของผูบริโภคคนสุด 
- มีความพึงพอใจในลังบรรจลุองกองทีส่ามารถรักษาคุณภาพใหถึงมือผูบริโภค 

4) ผูนําชุมชนและสมาชิกกลุมลองกองคุณภาพ 
- มีรายไดที่สามารถนํามาจัดสรรบรหิารจัดการกลุม กิโลกรมัละ 0.50 สตางค 

5) ผูบริหารหนวยงานภาครัฐ 
- สนับสนุนแนวทางการจัดต้ังกลุมลองกองคุณภาพ เพื่อสงเสรมิดานสวัสดิการ ยกระดับ

คุณภาพชีวิตของเกษตรกร และเพื่อแกไขปญหาสถานการณราคาผลผลิตตกตํ่า และ
ผลผลิตลนตลาด                    

 
ผลการประเมินความพึงพอใจของผูมีสวนไดสวนเสียท่ีมีตอรูปแบบชองทางการจัดจําหนาย 
รูปแบบท่ี 3 หนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาดและลองกอง เพ่ือนําไปขาย 
ท่ีตลาดกลางผลไมหัวดงและตลาดกลางผลไมนานกกก 

1) เกษตรกร 
- ตองการใหหนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสง เน่ืองจาก เปนการชวยระบายผลผลิต

ออกสูตลาด และเกษตรกรไมตองปลอยทิ้งผลผลิต  
- ขายผลผลิตไดในราคาตลาดกลางผลไมหัวดงและตลาดกลางผลไมนานกกก 

2) ผูบริหารหนวยงานภาครัฐ 
-   ลดภาระดานงบประมาณในการรับจํานําผลิตจากเกษตรกรลงและทําใหไมมีภาระดาน

การเก็บรักษาผลผลิต ซึ่งผลผลิตจะตกอยูกับเกษตรกรโดยตรง และกลไกทางการตลาด
ไมถูกบิดเบือนโดยจงใจ  
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ผลการประเมินความพึงพอใจของผูมีสวนไดสวนเสียท่ีมีตอรูปแบบชองทางการจัดจําหนาย 
รูปแบบท่ี 4 รูปแบบชองทางการจัดจําหนายแบบ Online Marketing 

1) เกษตรกร สมาชิกในครอบครัว รวมถึงผูทีม่ีทักษะดานสื่อสังคมออนไลน 
- ขายผลผลิตไดในราคาทีสู่งกวาราคาหนาสวน 
- ไดฐานขอมูลและเครือขายลูกคาในปตอไป 

2) ผูบริโภคคนสุดทาย 
- ผูบริโภคสามารถติดตอซื้อขายกบัเกษตรกรไดโดยตรง 
- ตอบสนองความตองการของผูบริโภคไดอยางสะดวก และรวดเร็ว 
- ราคาซื้อเทากับทองตลาด (ผูขายออนไลนรบัภาระคาจัดสง) 
- ผลผลิตที่สงถึงมือผูบริโภค ยังคงคุณภาพ รสชาติดี  

 



การเปรียบเทียบชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง 
ตารางท่ี 4.25 เปรียบเทียบชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง 

รายการ รูปแบบเดิม รูปแบบท่ี 1 รูปแบบท่ี 2 รูปแบบท่ี 3 รูปแบบท่ี 4 
ดานลักษณะผลผลิตลองกอง 
- เบอร1 2 3 และ เบอรชอรวม 
- เบอรรวม 
- ผลผลิตไกลจากจุดรับซื้อและปริมาณผลผลิต
ไมเพียงพอตอความตองการของผูคาสงในแต
ละวัน 

 
รับซือ้ 
รับซือ้ 

 

 
รับซือ้ 

 
รับซือ้ 
รับซือ้ 

 

 
 

รับซือ้ 
รับซือ้ 

 

 
รับซือ้ 
รับซือ้ 

ดานราคา 
- ราคาที่รบัซื้อผูคาสง 
 
 
 
 
- ราคาซื้อของผูบริโภค 

 
ราคาหนาสวน 

 
ราคาหนาสวน+1-2 

บาท  

 
ราคาหนาสวน 

 
ราคาหนาสวน 

 
 
 
 
 
 

ราคาตลาด 
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ตารางท่ี 4.25 เปรียบเทียบชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง (ตอ) 
รายการ รูปแบบเดิม รูปแบบท่ี 1 รูปแบบท่ี 2 รูปแบบท่ี 3 รูปแบบท่ี 4 

ดานตนทุน 
 - ผูคาสง 
 
 
 
- เกษตรกร 

 
คาแรงคัดแยกเกรด
และลําเลียงข้ึน
รถบรรทุก 
 
- ตนทุนบํารงุ ดูแล
รักษา  
- คาจางตัดและคา
ขนสงผลผลิต  
 
 

 
ลําเลียงข้ึนรถบรรทุก 
 
 
 
ตนทุนบํารงุ ดูแลรักษา 
- คาจางตัดและคา
ขนสงผลผลิต  
- คาคัดแยกเกรด 

 
คาแรงคัดแยกเกรดและ
ลําเลียงข้ึนรถบรรทุก
(บรหิารจัดการโดย
กลุม) 
- ตนทุนบํารงุ ดูแล
รักษา  
- คาจางตัดและคา
ขนสงผลผลิต  

 
คาแรงคัดแยกเกรด
และลําเลียงข้ึน
รถบรรทุก 
 
- คาจางตัดและคา
ขนสงผลผลิต  

 
 
 
 
 
- ตนทุนบํารงุ ดูแล
รักษา 
- คาจางตัดผลผลิต 
-  เกษตรกรและ
ผูบริโภครวมกัน
รับภาระคาใชจายใน
การขนสงและคา
บรรจหุีบหอ 

ดานคุณลักษณะของเกษตรกร 
- ทักษะการคัดแยกเกรด 

 
N/A 

 
ทักษะการคัดแยกเกรด 

 
ทักษะการคัดแยกเกรด 

 
N/A 
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ตารางท่ี 4.25 เปรียบเทียบชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง (ตอ) 
รายการ รูปแบบเดิม รูปแบบท่ี 1 รูปแบบท่ี 2 รูปแบบท่ี 3 รูปแบบท่ี 4 

ดานคุณลักษณะของเกษตรกร 
- ทักษะการหาชองทางการตลาด 
 
- ทักษะการสรางสื่อสงัคมออนไลน 

 
N/A 

 
N/A 

 
N/A 

 
N/A 

 
ทักษะการหาชองทาง

การตลาด 
N/A 

 
N/A 

 
N/A 

 
 
 
ทักษะการสรางสือ่

สังคมออนไลน 
ดานการจายชําระเงิน ทันท ี ทันท ี ไดรับชําระเงิน                        

ในวันถัดไป 
ไดรับชําระเงิน                        
ในวันถัดไป 

ทันท ี

ลักษณะการซื้อขาย จําหนายผาน                
ผูคาคนกลางทองถ่ิน
และผูคาคนกลาง

ตางจังหวัด 

ซื้อขายผานผูคาคน
กลางตางจังหวัด 

ซื้อขายผานกลุมและ
สงไปยังผูคาคนกลาง

ตางจังหวัด 

จําหนายผาน                
ผูคาคนกลางทองถ่ิน
และผูคาคนกลาง
ตางจังหวัด โดย
ภาครัฐสนับสนุน          

คาขนสง 

เปนการขายตรง
ใหกับผูบริโภค

โดยตรง 

 
 
 
 
 
ตารางท่ี 4.25 เปรียบเทียบชองทางการจัดจําหนายผลผลิตลางสาดและลองกอง (ตอ) 
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รายการ รูปแบบเดิม รูปแบบท่ี 1 รูปแบบท่ี 2 รูปแบบท่ี 3 รูปแบบท่ี 4 
ผูเกี่ยวของในชองทางการตลาด - เกษตรกร 

- ผูคาคนกลางใน
ทองถ่ิน 
- ผูคาคนกลางตลาด
ตางจังหวัด 

- เกษตรกร 
- ผูคาสงตลาด
ตางจังหวัด 
- หนวยงานภาครัฐ  

- ผูบริหารหนวยงาน
ภาครัฐ 
- ผูนําชุมชน 
- สมาชิกกลุม 
- เกษตรกร 
- ผูคาสงตลาด
ตางจังหวัด 

- ผูบริหารหนวยงาน
ภาครัฐ 
- ผูนําชุมชน 
- เกษตรกร 
- ผูคาสงตลาด
ตางจังหวัด 

- เกษตรกรรุนใหม 
สมาชิกในครอบครัว 
ผูที่มทีักษะดานสือ่
สังคมออนไลน 
และผูบริโภคคน
สุดทาย 
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การวิเคราะหความเหมาะสมของชองทางการจัดจําหนายแตละรูปแบบ 
 รูปแบบที่ 1 ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดในพื้นที ่รูปแบบชองทางการจัดจําหนายลองกอง 
(ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดต้ังจุดรับซื้อในพื้นที่ โดยเกษตรกรเปนผูคัดแยกเกรดผลผลิต)  

ผลการศึกษา พบวา เกษตรกรใหความสําคัญในการเลือกชองทางการจัดจําหนายในรูปแบบที่ 
1 คือ เกษตรกรทีท่ําลองกองคุณภาพ มีผลผลิตโดยรวมเบอร 1 – 3 ในปริมาณมาก มีทกัษะการคัด
แยกเกรด  
 รูปแบบที่ 2  ชองทางการจัดจําหนาย ผูคาคนกลางตลาดตางจังหวัดสัง่ซื้อกบักลุมลองกอง
คุณภาพโดยตรง โดยสมาชิกเปนคนคัดแยกเกรด 

ผลการศึกษา พบวา เกษตรกรใหความสําคัญในการเลือกชองทางการจัดจําหนายในรูปแบบที่ 
2 คือ สมาชิกกลุมลองกองคุณภาพ ที่มผีลผลิตเบอรชอรวม และเบอรรวม สมาชิกกลุมตองการความ
มั่นคง สวัสดิการ และการสรางความย่ังยืนใหเกิดข้ึนในชุมชน  

รูปแบบที่ 3  หนวยงานภาครัฐสนับสนุนคาขนสงผลผลิตลางสาดและลองกอง เพื่อนําไปขาย
ที่ตลาดกลางผลไมหัวดงและตลาดกลางผลไมนานกกก 

ผลการศึกษา พบวา เกษตรกรใหความสําคัญในการเลอืกชองทางการจัดจาํหนายในรปูแบบที่ 
3 คือ เกษตรกรอยูหางไกลจากจุดรับซื้อ (ตลาด) และปริมาณผลผลิตไมเพียงพอตอความตองการของ
ผูคาสงในแตละวัน เกษตรกรมีผลผลิตเบอรชอรวมและเบอรรวม วางแผนการจัดสรรงบประมาณจาก
หนวยงานภาครัฐเพื่อสนับสนุนงบประมาณในการขนสง 
 รูปแบบที่ 4  รูปแบบชองทางการจัดจําหนายแบบ Online Marketing 
 ผลการศึกษา พบวา เกษตรกรใหความสําคัญในการเลือกชองทางการจัดจําหนายใน
รูปแบบที่ 4 คือ เกษตรกรรุนใหม สมาชิกในครอบครัว ผูที่มทีักษะดานสื่อสังคมออนไลน สามารถขาย
ลางสาด ลองกองผานสื่อออนไลนได โดยจะตองมทีักษะในการคัดเลือกผลผลิตทีม่ีลกัษณะหามๆ เพื่อ
ยืดอายุการรกัษาคุณภาพผลผลิต ผูจัดสงตองมีการตรวจสอบระยะเวลาในเรื่องระยะการขนสง โดย
ระยะเวลาที่เหมาะสมในการจัดสงลางสาด คือ 2 วัน 1 คืน และลองกอง 3 วัน 2 คืน  
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ภาพที่ 4.20 แสดง ชองทางการจัดจําหนายลางสาดและลองกองภาพรวม 


